
موقع بداية التعليمي كل ما يحتاجه الطالب والمعلم 
من ملفات تعليمية، حلول الكتب، توزيع المنهج، 
بوربوينت، اختبارات، ملخصات، اختبارات إلكترونية، 

أوراق عمل، والكثير...

| مــوقــع بــدايــــة التعليمي

حمل التطبيق 
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البيع

يتوقع منك بعد در��سة هذه �لوحدة �أن:

�لوحدة �لر�بعة

ف  البيع لغة وا�صطلاحاً. ف  البيع لغة وا�صطلاحاً.تُعرِّ 11--تُعرِّ

ح  حكم البيع م�ستدلًا على ذلك من الكتاب وال�سنة. حكم البيع م�ستدلًا على ذلك من الكتاب وال�سنة. ح - تُو�صّ 22- تُو�صّ

يغه. يغه.-تُبيّّن اأركان البيع، و�صِ 33-تُبيّّن اأركان البيع، و�صِ

ل القول في اأق�سام البيع باعتباراته المختلفة، مع التمثيل لكل نوع. ل القول في اأق�سام البيع باعتباراته المختلفة، مع التمثيل لكل نوع.-تف�سّ 44-تف�سّ

ح �سروط البيع مع الا�ستدلال لكلّ �سرط من الكتاب وال�سّنة. ح �سروط البيع مع الا�ستدلال لكلّ �سرط من الكتاب وال�سّنة.تُو�سّ 55--تُو�سّ

66--تُبيّّن الاأحكام المتعلّقة بوقت البيع ومكانه.تُبيّّن الاأحكام المتعلّقة بوقت البيع ومكانه.

ح المراد بقب�ض المبيع، وما يترتّب عليه من اأحكام. ح المراد بقب�ض المبيع، وما يترتّب عليه من اأحكام. تُو�سّ 77-- تُو�سّ

88--تُبيّّن حالات البيع ب�سرط البراءة ، وحكم كل حالة.تُبيّّن حالات البيع ب�سرط البراءة ، وحكم كل حالة.

99-- تفرق بيّن ال�سروط في البيع و�سروط البيع. تفرق بيّن ال�سروط في البيع و�سروط البيع.

ل القول في اأق�سام ال�سروط في البيع، وحكم كل ق�سم، مع التمثيل. ل القول في اأق�سام ال�سروط في البيع، وحكم كل ق�سم، مع التمثيل.-تُف�سّ 1010-تُف�سّ

1111- ت�ست�سعر عظمة هذا الدين ودقة اأحكامه وت�سريعاته فيما يتعلق باأحكام البيوع ورعاية الاأموال. - ت�ست�سعر عظمة هذا الدين ودقة اأحكامه وت�سريعاته فيما يتعلق باأحكام البيوع ورعاية الاأموال. 
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النا�س يتو�شلون لحاجاتهم عن طريق البيع وال�شراء، فما مفهومك للبيع؟

...............................................................................................

...............................................................................................

الذهب والف�ضة والأأوراق الأأوراق النقدية )     (

النقدية )     (

كل ما يملكه الأإن�ضان مما 

له قيمة )     (

اقراأ التعريف الآآتي وتاأكد من �شحة مفهومك.

البيع لغة: اأخذ �شيء واإعطاء �شيء اآخر، ماأخوذ من الباع؛ لآأن كلًأ من المتبايعين يمد باعه للأأخذ والآإعطاء. 

وا�ضطلاحاً: مبادلة مالٍ بمالٍ لغر�س التملك.

اإذا عرفنا اأن البيع مبادلة مال بمال، فما حقيقة المال؟

د خياراً منا�شباً مما ياأتي: حدِّ

الـــبـــــــيـــــع الدر�س

19

تعريف البيع

 البیع لغة : أخذ شيء و إعطاء شيء آخر 
ك البیع اصطلاحا : مبادلة مال لغرض التمل
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ميز ما هو بيع وما لي�س ببيع في الحالأت الأآتية:

لي�س بيعاًبيعالــمــثــــــــــال

اأعطيت �ضديقي قلماً، وبعد يومين اأعطاني كتاباً.

قلت ل�ضديقي اأعطني قلمك هذا واأعطيك هذا الكتاب فوافق.

اتفقت مع �ضالح على اأن يعطيني �ضيارته واأعطيه �ضيارتي.

ا�ضتبدلت ثلاثين ريالًأ بثمانية دولأرات.

اأعطيت اأحمد حا�ضوبي واأعاده لي بعد ثلاثة اأيام.

تاأمل الأأدلة الأآتية وا�ضتخرج منها حكم البيع، مبيناً وجه الدلألة منها على ما تقول:

.
)1(

قال الله تعالى: ﴿ٹ  ٹ  ٹ  ڤ  ڤ﴾ 

.
)2(

عان بالخيار ما لم يتفرقا«  وعن ابن عمر  عن النبي  اأنه قال: »البيِّ

حكم البيع:...................................................................................

وجه الدلآلة من الآآية:........................................................................

وجه الدلآلة من الحديث:....................................................................

)1( �شورة البقرة الآآية 275.

)2(  رواه البخاري برقم )2079(، وم�شلم برقم )1532(.

حكم البيع

✓

✓

✓
✓

✓

جائز 
أحل الله البیع و الشراء و حرم الربا 

البیع و الشراء بالتراضي 
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للبيع ثلاثة اأركان، هي: 

1- العاقدان، وهما البائع والم�شتري.

2- المعقود عليه، وهو الثمن والمثمن.

3- �ضيغة العقد، وهي ما ي�شدر من المتعاقدين دالًآ على توجه اإرادتهما لآإن�شاء العقد، وينعقد البيع بكل

ما يدل عليه من قولٍ اأو فعل.

وللبيع �ضيغتان:

اأ- ال�ضيغــة القوليــة: وت�ش��مى الآإيج��اب والقبول، فالآإيجاب هو اللفظ ال�ش��ادر اأولًآ، مثل اأن يقول البائع: 

بعتك هذا الثوب بكذا، والقبول هو اللفظ ال�شادر ثانياً، مثل اأن يقول الم�شتري: قبلت.

ب-ال�ضيغــة الفعليــة: وت�ش��مى المعاط��اة، مث��ل اأن يدفع الم�ش��تري ريالًآ اإل��ى البائع وياأخذ بقيمته �ش��لعة 

م��ن دون اأن يتلف��ظ اأحدهما ب�ش��يء، ومنه ال�ش��راء عن طريق ال�ش��بكة العنكبوتي��ة )الآإنترنت( فعر�س 

ال�ش��ركة لمنتجاته��ا في حكم الآإيج��اب، واإتمام الم�ش��تري لآإجراءات البيع و�شغطه عل��ى )موافق( في 

حكم القبول.

اأركان البيع

العاقدان

المعقود عليه

1

2

�ضيغة العقد
3

في حياتنا اليومية حالأت  يتم فيها البيع دون تلفظ، خلال دقيقتين اذكر ما ت�ضتطيعه من اأمثلة عليها. 

..........................................................................................................

..........................................................................................................

..........................................................................................................

اأركان البيع

دفع تكلفة الاتصال لشركة الاتصالات
دفع اجرة التكسي

الأكل في المطاعم 
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ينق�شم البيع باعتبارات مختلفة. وفيما ياأتي اأهم تلك التق�شيمات:

اأولًأ: اأق�ضام البيع من حيثُ مو�ضوعُ العقد:

  اأ - مبادلة نقد بعرْ�س.

 وت�شمى )المقاي�شة(. 
)1(

ب - مبادلة عرْ�س بعرْ�س 

ج- مبادلة نقد بنقد وت�شمى ال�شرف.

مثل باأمثلة منا�ضبة للاأنواع ال�ضابقة.

لًأ. وهذا هو الآأ�شل في البيوع. اأن يكون كل من الثمن والمثمن معجَّ اأ - 

ل الثمن ويوؤخر المثمن، وهذا هو بيع ال�شلم. اأن يعجَّ ب - 

ل المثمن ويوؤخر الثمن وهو بيع الآأجل، ومنه بيع التق�شيط. اأن يعجَّ ج- 

ين )الكالىء بالكالىء(. ين بالدَّ اأن يكون كل منهما موؤجلًأ وهو بيع الدَّ د - 

م. والآأنواع الثلأثة الآأولى مباحة، اأما الرابع فهو محرَّ

مثل باأمثلة منا�ضبة للاأنواع ال�ضابقة. 

  )1( العر�س كل مالي�س بنقد كالثياب والآأطعمة والآأجهزة وغير ذلك.

ثانياً: اأق�ضام البيع من حيثُ وقتُ الت�ضليم:

.................................  1

.................................  2

.................................  3

.................................  1

.................................  2

.................................  3

.................................  1

.................................  2

.................................  3

.................................  1

.................................  2

.................................  3

.................................  1

.................................  2

.................................  3

.................................  1

.................................  2

.................................  3

اأق�سام البيع الدر�س

20

مبادلة ریالات بدولاراتبیع كتاب بساعة  بیع سیارة بریالات  

یشتري تلفاز یدفع 
ثمنھ لاحقا و یأتي بھ 

للمنزل لاحقا 

یدفع ثمن التلفاز و یأتي 
بعد مدة للمنزل  

تقسیط ثمن السیارة 
على أقساط شھریة 
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ثالثاً: اأق�ضام البيع من حيث طرق تحديد الثمن:

1( بيع المُ�ضاوَمَة: وهو البيع الذي لآ يذكر البائع فيه راأ�س ماله بل ي�شع �شعراً محدداً، ويكون فيه نوع من الم�شاومة، وهذا هو الآأ�شل 

في البيوع.

2( بيع الأأمانة: البيع الذي يذكر البائع فيه راأ�س ماله وي�شع �شعراً محدداً لل�شلعة. وينق�شم هذا النوع اإلى ثلأثة اأق�شام:

اأ - بيع المُرابحة: اأن يحدد البائع الثمن بزيادة على راأ�س المال. كاأن يقول: ا�شتريتها بثمانين و�شاأبيعها بت�شعين، اأو بن�شبة زيادة كذا 

عن راأ�س المال.

يْعة: اأن يحدد البائع الثمن بنق�س عن راأ�س المال. كاأن يقول: ا�شتريتها بثمانين و�شاأبيعها ب�شبعين، اأو بن�شبة خ�شم كذا  ب - بيع الوَ�ضِ

عن راأ�س المال.

ـوْلِـيَـة: اأن يبيع ال�شلعة براأ�شماله فيها. كاأن يقول ا�شتريتها بثمانين و�شاأبيعها براأ�شمالها. ج- بيع التَّ

3( بيع المُزايدة: وهو البيع الذي تعر�س فيه ال�شلعة بدون تحديد ثمن معين؛ ليتزايد النا�س في ثمنها؛ فياأخذها من يعر�س ثمناً اأعلى 

من غيره.

1/ ما الحالأت التي يبيع فيها الأإن�ضان ب�ضاعته براأ�س مالها اأو بخ�ضارة؟

اأ/......................................................................................................................

ب/....................................................................................................................

2/ اأتاأكد من فهمي واألخ�س اأق�ضام البيع في خريطة مفاهيم منا�ضبة )مخطط(:

.........................................................................................................................

.........................................................................................................................

........................................................................................................................

.........................................................................................................................

.........................................................................................................................

 الخوف من الخسارة

الحاجة للمال 
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)1(  �شورة الن�شاء الآآية 29.

)2(  رواه ابن ماجه برقم )2185( و�شححه ابن حبان برقم )4967(.

)3(  �شورة الن�شاء الآآية 6.

)4(  رواه اأبو داود برقم )3503(، والترمذي برقم )1232(. 

ملحوظات�ضد ال�ضرطدليلهال�ضرط ومعناه

قوله تعالى:﴿ٹڤ1- ترا�شي العَاقِدَيْنِ

ڤ  ڤ  ڤ  ڦ  
ڄ    ڦ   ڦ   ڦ  

ڄ  ڄ  ڄ  ڃ  
: »اإنما ڃ﴾ )1(. وقوله 

)2(
البيع  عن ترا�س«.

ومثاله:

..........................

..........................

....................../1

....................../2

ي�ش��تثنى من ذلك الآإكراه بحق، 

كم��ا لو اأك��ره القا�شي ال�ش��خ�س 

المدي��ن عل��ى بيع بع���س اأملأكه 

لي�شدد ديونه.

لآأج��ل  الخا�ش��ة  الملكي��ة  ون��زع 

ب�ش��روطها  العام��ة  الم�شلح��ة 

ال�شرعية.

2- اأن يك��ون كل واح��د من

العَاقِدَيْنِ جائز الت�شرف: 

ب��اأن يكون كل منهم��ا بالغاً 

عاقلًأ ر�شيداً.

ودليل ذلك قوله تعالى: 

ى   ې   ې    ې     ﴿
ئە   ئا   ئا   ى  
ئۇ   ئو       ئو   ئە  

.
)3(

ئۇ﴾  

............................

........................

ي�شتثنى من ذلك  اإذا اأذن وليُّه. 

ف ال�شغي��ر ف��ي ال�ش��يء  وت�ش��رُّ

الي�شير ك�شراء حلوى ونحوها، اأو 

بيع ماء.

3- اأن يك��ون العاق��د مال��كاً

للم��ال اأو م��ن يق��وم مقامه، 

وال��ذي يق��وم مق��ام المالك 

ه��و وكيل��ه، اأو ول��ي الطف��ل 

والمجنون والو�شي عليهما، 

ونحو ذلك.

: »لآ تب��ع م��ا لي���س  قول��ه 

 .
)4(

عندك«

فل��و باع �ش��خ�س ملك غيره 

بغي��ر اإذنه، اأو ا�ش��ترى بمال 

غي��ره �ش��يئاً بغير اإذن��ه، فاإن 

العقد لآ ي�شح.

اأج��از  اإن  ذل��ك  م��ن  ي�ش��تثنى 

وي�ش��مى  ت�شرف��ه،  المال��ك 

)ت�ش��رف  الفقه��اء:  عن��د  ه��ذا 

الف�شولي(.

ف عليها في الجدول الأآتي، واأكمل الفراغات ح�ضب فهمك: �ضروط البيع �ضبعة، تعرَّ

�صروط البيع الدر�س

21

بیع سیارتھ
بدون رضاه
بالإحراج 

بیع الطفل أو الغیر
العاقل لا یصلح
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4- اأن يك��ون المبي��ع مب��اح

مثل:............ المنفعة، 

...........................

...........................

...........................

...........................

: »اإن الله اإذا حرم  قول��ه 

ح��رم  �ش��يءٍ  اأكل  ق��ومٍ  عل��ى 

.
)1(

عليهم ثمنه« 

ف����لأ ي���ج���وز ب���ي���ع م����ا ف��ي��ه 

كالخمر  م��ح��رم��ة،  منفعة 

...............................

...............................

...............................

...............................

ف��ي  كان  اإذا  ذل��ك  م��ن  ي�ش��تثنى 

عن��د  اإلآ  تب��اح  لآ  منفع��ة  المبي��ع 

تب��اح  اأو  الميت��ة،  مث��ل  ال�ش��رورة 

ال�شي��د  كل��ب  مث��ل  الحاج��ة  عن��د 

والحرا�ش��ة، فلأ يجوز بيع��ه اأي�شاً، 

 .
)2(

لقوله: »ثَمَنُ الكلب خبيث« 

المبي��ع يك��ون  اأن   -5

مقدوراً على ت�شليمه.

اأن   هري��رة  اأب��ي   ع��ن 

بي��ع ع��ن  »نه��ى   :  النب��ي 

 .
)3(

 الغَرَرِ« 

 فلأ يبيع �ش��يارةً مفقودةً، اأو

.........................

........................

........................

معلوم��اً المبي��ع  يك��ون   -6

والم�ش��تري  البائ��ع  عن��د 

وقت العقد، والعلم بالمبيع 

منه��ا:  باأم��ور  يتحق��ق 

....................

اأن    هري��رة  اأب��ي  ع��ن 

بي��ع  »نه��ى ع��ن   : النب��ي 

الغَرَرِ «. 

لآ ي�ش��ح بيع �ش��يءٍ مجهول؛ 

مث��ل:.......................

............................

............................

............................

7- اأن يك��ون ثم��ن ال�ش��لعة

معلوماً وقت العقد.

اأن   هري��رة  اأب��ي   ع��ن 

: »نهى عن بيع الغَرَرِ«.  النبي 

ف��لأ ي�شح البيع م��ع الجهل 

مثل:................ بالثمن 

............................

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

)1(  رواه اأحمد برقم )2221(، واأبوداود برقم )3488(. وقال ابن القيم: اإ�شناده �شحيح.

)2(  رواه م�شلم برقم )1568(. 

)3(  اأخرجه م�شلم برقم )1513(.

الخمر ، الدخان 

ذھب مفقود 

یبیع سیارة لا یملكھا 

عرف  ی لا  زل  من ع  ی ب ی
ھ  ت رضی أ من  ث
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 لآ يتحدد البيع بوقت معين، فيجوز اإجراء العقود في اأي وقت. وي�شتثنى من ذلك ما اإذا كان اإجراء العقد يوؤدي اإلى الآإخلأل بواجبٍ 

على الآإن�شان. ومن ذلك البيع وال�شراء بعد نداء الجمعة الثاني لمن تلزمه ال�شلأة؛ وذلك لآأنه ماأمور بال�شعي ل�شماع الخطبة واأداء 

ال�شلأة، لقول�ه تع�ال��ى: ﴿ٱ  ٻ  ٻ  ٻ    ٻ  پ  پ  پ  پ      ڀ  ڀ  ڀ  ڀ  ٺ  ٺٺ  ٺ  

ٿ  ٿ  ٿ  ٿ     ٹ  ٹ﴾ )1(. ويلحق بذلك البيع وال�شراء لمن تلزمه ال�شلأة المفرو�شة اإذا كان ذلك يوؤدي اإلى تفويتها
عن وقتها، اأو تفويت الجماعة لمن يلزمه ح�شورها.

لي��س للب�ي�ع مكان محدد، فيجوز اإجراوؤه في اأي مك�ان ما عدا الم�شاجد لما روى عبد الله ابن عمرو بن العا�س  اأن النبي   

.
)2(

»نهى عن ال�شراء والبيع في الم�شجد«

.
)3(

والحكمة في ذلك: هو �شيانة الم�شاجد وحفظها من اللغط وهي�شات الآأ�شواق 

)1(  �شورة الجمعة الآآية 9.

)2(  اأخرجه اأبو داود برقم )1079( والترمذي برقم )322( وقال: حديث ح�شن، والن�شائي برقم )714(.

)3(  هي�شات الآأ�شواق: اأي: ما يح�شل فيها من المنازعات، والخ�شومات، وارتفاع الآأ�شوات، والفتن التي فيها.

وقت البيع ومكانه الدر�س

22

وقت البيع

مكان البيع

https://beadaya.com/


85

عرفنا فيما �شبق اأن البيع يفيد انتقال ملكية المبيع من البائع اإلى الم�شتري، والملكية تنتقل بمجرد البيع ولو لم يح�شل تقاب�س بين 

العاقدين.

فعلى �شبيل المثال: لو قال البائع: بعتك �شيارتي بع�شرة اآلآف ريال، فقال الم�شتري: قبلت، فهذا يعني اأن ملكية ال�شيارة قد انتقلت 

من البائع اإلى الم�شتري ولو لم يتم نقل رخ�شة ال�شير )الآ�شتمارة( با�شم الم�شتري، فاإذا �شلمه مفتاح ال�شيارة ونقلها من محل البيع 

فقد قب�شها. 

فالقب�س اإذاً بمعنى تمكين الم�شتري من الت�شرف في ال�شلعة، والتخلية بينه وبينها، وهو اأمر زائد عن مجرد التملك.

بالتعاون مع مجموعتي اأكتب مفهوماً للقب�س بعبارة اأخرى:

..................................................................................................................

..................................................................................................................

يترتب على قب�س المبيع اأمران:

الأأول: جواز الت�ضرف فيه بالبيع ونحوه، فمن ا�شترى �شيئاً، فلأ يجوز له اأن يبيعه قبل اأن يقب�شه. والآأدلة على ذلك:

 
)1(

1- عن ابن عمر  اأن النبي   قال: »من ابتاع طعاماً فلأ يبعه حتى ي�شتوفيه«.

2- وعن حكيم بن حزام  قال: قلت: يا ر�شول الله، اإني اأ�شتري بيوعاً فما يحل لي منها، وما يحرم علي؟ فقال: »يا ابن اأخي

 .
)2(

اإذا ا�شتريت �شيئاً فلأ تبعه حتى تقب�شه« 

والحكمة في النهي عن ذلك: اأن البائع لم تنقطع علأقته بالمبيع، فقد يمتنع من ت�شليم المبيع لآ�شيما اإذا راأى اأن الم�شتري 

قد ربح فيه، فيوؤدي ذلك اإلى النزاع، ومن مقا�شد ال�شريعة �شد الذرائع التي توؤدي اإلى العداوة والبغ�شاء بين الم�شلمين.

)1( رواه البخاري برقم )2136( وم�شلم  برقم )1526(.

)2( رواه اأحمد برقم )15316( وابن حبان في �شحيحه )4985( والدارقطني )2820( والبيهقي )10679(، والحديث �شححه ابن حبان، وقال عنه البيهقي: 

»اإ�شناده ح�شن مت�شل«، وح�شنه النووي )المجموع 271/9( وقال ابن القيم: »وهذا اإ�شناد على �شرطهما، �شوى عبد الله بن ع�شمة، وقد وثقه ابن

حبان، واحتج به الن�شائي« تهذيب ال�شنن 276/9 مع عون المعبود.

قب�ض المبيع الدر�س

23

ما يترتب على القب�س

انتقال ملكیة المبیع من البائع إلى المشتري 
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كيفية قب�ضها ح�ضب العرفال�ضلعة

بالتخليه بينها وبين الم�شتري.العقارات كالمنازل والآأرا�شي.

بنقلها من مكانها.الآأطعمة والثياب والآأجهزة.

بتناولها باليد.الذهب والف�شة والجواهر.

بتناولها، اأو بقيدها في الح�شاب الم�شرفي.النقود.

بتحريكها واإخراجها من مو�شعها.ال�شيارات.

يرجع في تحديد القب�س اإلى العرف، وهو يختلف من �ضلعة اإلى اأخرى، واإليك بع�س الأأمثلة على ذلك:

ما يح�ضل به القب�س

الثاني: انتقال ال�ضمان من البائع اإلى الم�ضتري، فلو تلفت ال�شلعة بعد البيع وقبل اأن يقب�شها الم�شتري فال�شمان على البائع؛ 

لآأن ال�شلعة تحت يده، اإلآ اإذا كان التلف ب�شبب الم�شتري.

اأو تلفت فال�شمان على  ال�شلعة فامتنع من قب�شها فت�شررت  البائعُ الم�شتريَ من قب�س  اإذا مكّن  وي�شتثنى من ذلك ما 

ط في قب�شها. الم�شتري لآأنه فرَّ
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اإذا ا�شترط البائع على الم�شتري البراءة من العيوب التي في ال�شلعة وقبل الم�شتري 

بهذا ال�شرط، فهل يبراأ البائع بذلك؟ وهل يحق للم�شتري المطالبة فيما لو تبين فيها 

عيب؟

لهذه الم�شاألة حالآن:

الحال الأأولى: اإذا كان الم�شتري يعلم  بالعيب، باأن اأخبره البائع به، مثل اأن 

يقول: ال�شيارة ينق�س زيتها، اأو كان العيب ظاهراً، مثل اأن تكون ال�شيارة م�شدومة 

واآثار ال�شدمة ظاهرة، فاإن البائع يبراأ من ذلك العيب، ولي�س للم�شتري الخيار من اأجله. 

الحال الثانية: األآ يعلم الم�شتري بالعيب، وي�شترط البائع البراءة من كل العيوب التي قد تظهر في ال�شلعة، كاأن يقول: بعتك 

ب�شرط البراءة من كل عيب تجده في ال�شلعة، اأو بعتك ال�شيارة على اأنها كومة حديد، اأو بعتك الدار على اأنها كومة تراب، ونحو 

ذلك من العبارات التي يق�شد منها اأن يقبل الم�شتري بال�شلعة بما فيها من العيوب.

فالحكم في هذه الحال اأن البائع يبراأ من العيوب اإن كان لآ يعلم بها عند البيع؛ لآأن الحق للم�شتري وقد ر�شي باإ�شقاط حقه، اأما 

اإذا كان البائع يعلم اأن في ال�شلعة عيباً فكتمه وا�شترط على الم�شتري البراءة من العيوب التي قد تظهر في ال�شلعة فاإنه لآ يبراأ 

 .
)1(

: »من غ�س فلي�س مني«  بذلك؛ لآأنه غ�س وتدلي�س، وقد قال ر�شول الله 

تعريفها 

تعرف ال�ضروط في البيع  باأنها:  اإلزام اأحد المتعاقدين الآآخر ب�شبب العقد ما له فيه منفعة، اأي غر�س �شحيح.

مثالها: ا�شترى محمد �شيارة وا�شترط على البائع نقلها اإلى مدينة اأخرى. 

الفرق بين ال�ضروط في البيع و�ضروط البيع:

الأأول: اأن وا�شع �شروط البيع هو ال�شارع، بينما ال�شروط في البيع ي�شترطها اأحد المتعاقدين على الآآخر.

الثاني: اإذا اختل �شرط البيع ف�شد العقد، بخلأف ما اإذا اختل اأحد ال�شروط فيه فيثبت الخيار للم�شترط ولآ يف�شد البيع.

  )1( رواه  م�شلم برقم )102( .

البيع ب�سرط البراءة الدر�س

24

ال�ضروط في البيع
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تنق�ضم ال�ضروط في البيع اإلى ق�ضمين:

الق�ضم الأأول: ال�ضروط ال�ضحيحة الجائزة

، ومن
وهذا هو الآأ�شل في ال�شروط في البيع، وقد دل على هذا الآأ�شل قوله تعالى:﴿ ژ  ژ  ڑ  ڑ  ک ﴾)1(

الوفاء بالعقد الوفاء بما �شرط فيه.

 .
)2(

 وحديث عمرو بن عوف المزني  اأن ر�شول الله   قال:»الم�شلمون على �شروطهم، اإلآ �شرطاً حرم حلألًآ، اأو اأحل حراماً«

وهذا النوع من ال�شروط يجب الوفاء به؛ وذلك لآختلأف رغبات النا�س فكان في اإباحتها واإيجاب الوفاء بها موافقة للحكمة التي من 

اأجلها اأبيح البيع.

اأمثلة اأخرىمثالهنوع ال�ضرطم

1
ال�ش��روط المواف�قة 

)3(
للمق�شود من العقد

اأن يكون الثمن حالّآً اأو نقداً.

........................................

........................................

ا�شتراط الرهن اأو الكفال�ة.ال�شروط التوثيقية2

........................................

.........................................

ال�شروط الو�شفية3

اأن ي�ش��ترط الم�ش��تري �شف��ة معين��ة في 

المبيع اأو في الثمن، كاأن ي�ش��تري �ش��يارة 

اأو  اأخ�ش��ر،  لونه��ا  يك��ون  اأن  وي�ش��ترط 

ي�شترط اأن يكون الثمن اأو بع�شه موؤجلًأ.

........................................

.........................................

.........................................

وال�ضروط ال�ضحيحة اأنواع منها:

)1( �شورة المائدة الآآية 1.

)2( ذكره البخاري معلقاً، ورواه اأبو داود برقم )3594(، والترمذي برقم )1352( وقال: حديث ح�شن �شحيح، و�شححه الآألباني )�شحيح الجامع( )6714(..

)3( المق�شود من العقد هو الآأثر الناتج عنه، فالبيع مثلًأ يترتب عليه اآثار متعددة منها: انتقال ملكية المبيع من البائع اإلى الم�شتري، ووجوب ت�شليمه للم�شتري، 

فلو ا�شترط الم�شتري اأن ي�شلمه البائع ال�شلعة فيقال عن هذا ال�شرط: اإنه موافق للمق�شود من العقد اأو لمقت�شى العقد بحيث لو لم يذكر هذا ال�شرط لكان 

لآزماً للبائع بمقت�شى العقد الذي بينهما، فذكر هذا ال�شرط يعد توكيداً.

اأنواع ال�ضروط في البيع

یشتري سیارة و یشترط 
ر ان یكون لونھا أخض

یشتري شخص جوالا بثمن مؤجل و یشترط 
البائع أن یرھنھ المشتري ساعتھ

یشتري سیارة ویشترط على البائع 
ضمان العیوب المصنعیة فیھا
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4
ا�شتراط البائع نفعاً معلوماً 

في المبيع

اأن ي�شكن البائع المنزل المبيع �شهراً.

.....................................

.....................................

مَةُ: الق�ضم الثاني: ال�ضروط الفا�ضدة المُحَرَّ

: »كل �شرط لي�س في كتاب الله فهو باطل  وهذا الق�شم من ال�شروط لآ يجوز ا�شتراطه ولآ ي�شح، ولو �شرط فلأ يلزم الوفاء بها، لقوله 

: »لي�س في كتاب الله«: اأي لي�س في حكم الله و�شرعه. ، وقوله 
)1(

واإن كان مائة �شرط« 

وال�ضروط الفا�ضدة على نوعين:

النوع الأأول: ال�شروط التي جاءت ال�شريعة بالمنع منها، مثل اأن يجمع بين ال�شلف والبيع؛ كاأن يقر�س زيد خالداً مائة األف ريال 

، فقد 
)2(

على اأن يردها بالمبلغ نف�شه، ب�شرط اأن يبيع خالد �شيارته لزيد بع�شرة اآلآف ريال، فهذا ال�شرط محرم؛ لآأنه ذريعة اإلى الربا

 
.)3(

: »لآ يحل �شلف وبيع«  تكون قيمة ال�شيارة اأكثر من ذلك ولكن خالداً ر�شي بذلك لآأجل القر�س، وقد دل على تحريم ذلك قوله 

النوع الثاني: ال�شروط المخالفة للمق�شود من العقد، مثل اأن يبيعه �شيارة ب�شرط األآ ي�شتعملها الم�شتري، فهذا ال�شرط يخالف 

المق�شود من عقد البيع، اإذ المق�شود من عقد البيع ا�شتعمال المبيع والآ�شتفادة منه.

)1(  اأخرجه البخاري برقم )2729(، وم�شلم برقم )1504(.

)2(  لآأن المقر�س اإذا ا�شترط منفعة على المقتر�س فهو ربا.

. 3(  اأخرجه اأبوداود برقم )3504(، والترمذي برقم )1234(. من حديث عبدالله بن عمرو(

أن یشترط البائع سكنى الدار شھرا 
ري قبل تسلیمھا إلى المشت
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11  على �شوء درا�شتك لدر�س )البيع( اأجب عن الآآتي:

اأ - عرّف البيع ا�شطلأحاً.

ب - ا�شتدل على حكم البيع.

 ج� - حدد اأركان البيع.

22  و�شح المراد ب� )بيع الآأمانة(، مو�شحًا الفرق بين اأق�شامه الثلأثة.

33  �شروط �شحة البيع �شبعة، اذكرها، مُبيّنًا مدى ا�شتراطها في كل بيع من عدمه.

44  بين الحكم فيما اإذا باع �شخ�س ملك غيره بدون اإذنه، اأو ا�شترى بمال غيره �شيئاً بدون اإذنه. 

55  بين المراد بكل مما ياأتي:

اأ  - قب�س المبيع.

ب  - جائز الت�شرف.

66  ما الآأحكام التي تترتب على قب�س المبيع؟

77  بين كيفية القب�س في الآأ�شياء الآآتية:

    ال�شيارات، الآأقلأم، الكتب، الثياب، المزارع، الآإبل، النقود.

  قارن بين ال�شروط الموافقة لمقت�شى العقد والمخالفة له، من حيث: حقيقة كل منهما، وحكمه، ومثاله.
88

  بين المراد بكل مما ياأتي:
99

اأ  - ال�شروط التوثيقية.

ب  - ال�شروط الو�شفية.

 لا بد منھا كاملة في كل بیع 

انتقال ملكیة البیع من البائع إلى المشتري  
بان یكون بالغا عاقلا رشیدا  

أن یشترط البائع ما یوثق حقھ في البیع 
ده أن یشترط المشتري في السلعة وصف معین یری

لا یتم البیع - لأنھ خالف الشروط 

ج۸.
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