الموهبة الضائعة ... 


 قصة قصيره  

كان هناك رجلاً أنيقاً للغاية، يشهد له الجميع بالذوق والرقيّ في التعامل. 

وذات يوم وقف ليشتري بعض الخضروات من المحل الموجود في واجهة منزله، أعطته البائعة العجوز أغراضه وتناولت منه ورقة من فئة العشرين دولاراً ووضعتها في كيس النقود.. لكنها لاحظت شيئا!! 

لقد طبعت على يدها المبللة بعض الحبر، وعندما أعادت النظر إلى العشرين دولاراً التي تركها السيد الأنيق، وجدت أن يدها المبتلة قد محت بعض تفاصيلها، فراودتها الشكوك في صحة هذه الورقة؛ لكن هل من المعقول أن يعطيها السيد المحترم نقوداً مزورة؟ هكذا قالت لنفسها في دهشة! 

ولأن العشرين دولاراً ليست بالمبلغ الهين في ذاك الوقت؛ فقد أرادت المرأة المرتبكة أن تتأكد من الأمر، فذهبت إلى الشرطة، التي لم تستطع أن تتأكد من حقيقة الورقة المالية، وقال أحدهم في دهشة: لو كانت مزيفة فهذا الرجل يستحق جائزة لبراعته!!. 



وبدافع الفضول الممزوج بالشعور بالمسئولية، قرروا استخراج تصريح لتفتيش منزل الرجل. وفي مخبأ سري بالمنزل وجدوا بالفعل أدوات لتزوير الأوراق المالية، وثلاث لوحات كان قد رسمها هو وذيّلها بتوقيعه. 

المدهش في الأمر أن هذا الرجل كان فنانا حقيقيا، كان مبدعا للغاية، وكان يرسم هذه النقود بيده، ولولا هذا الموقف البسيط جدا لما تمكن أحد من الشك فيه أبداً. 

والمثير أن قصة هذا الرجل لم تنتهِ عند هذا الحد! 

لقد قررت الشرطة مصادرة اللوحات، وبيعها في مزاد علني، وفعلاً بيعت اللوحات الثلاث بمبلغ16000 دولار؛ حينها كاد الرجل أن يسقط مغشيا عليه من الذهول، إن رسم لوحة واحدة من هذه اللوحات يستغرق بالضبط نفس الوقت الذي يستغرقه في رسم ورقة نقدية من فئةعشرين دولاراً! 

لقد كان هذا الرجل موهوباً بشكل يستحق الإشادة والإعجاب؛ لكنه أضاع موهبته هباء، واشترى الذي هو أدنى بالذي هو خير. 

وحينما سأل القاضي الرجل عن جرمه قال: إني أستحق ما يحدث لي؛ لأنني ببساطة سرقت نفسي، قبل أن أسرق أي شخص آخر! 

هذه القصة تجعلنا نقف مليّاً لنتدبر في أن كثيراً منا في الحقيقة يجنون على أنفسهم، ويسرقونها، ويجهضون طموحها، أكثر مما قد يفعله الأعداء والحاقدون! 
وأننا كثيرا ما نوجّه أصابع النقد والاتهام فيما يحدث لنا نحو المجتمع والآباء والحياة بشكل عام؛ بينما أنفسنا نحن من يجب أن نواجهها ونقف أمامها ملياً. 

كم عبقري أتت على عبقريته دناءة الهمة وخسة الطموح، وانتهت أحلامه عند حدود رغباته البسيطة التافهة؟! 

كم منا يبيع حياته بعَرَض بسيط من الدنيا، ويتنازل عنها؟! 

الكثير يفعلونها.. وبسهولة.. 

إن انعدام البصيرة لَبليّة يصعب فيها العزاء، وإهدار الطاقة التي وهبنا الله تعالى في محقّرات الأمور لَكارثة يصعب تداركها، والعمر –للأسف- يمضي، وتطوي الأيام بعضها بعضا.. 


فمن يا تُرى يستيقظ قبل فوات الأوان؟؟ 

من؟!! 


بقعة ضوء: 


أكثر الأكاذيب شيوعاً هي أكاذيبنا على أنفسنا.. أما الكذب على الآخرين فهو عادة استثنائية.. 
آرنولد شوارزينجر، من الرياضة إلى السينما إلى السياسة 

آرنولد شوارزينجر، من الرياضة إلى السينما إلى السياسة


تتضمن حياة الرياضي والنجم السينمائي والسياسي أرنولد شوارزينجر سلسلة متواصلة من المفارقات، بل والتطورات التي يعدّ بعضها ضربا من ضروب الخيال. فقد نشأ أرنولد شوارزينجر في أسرة فقيرة في قرية نائية بالنمسا، وعاشت أسرته في منزل ليس فيه تليفون أو ثلاجة أو حتى دورة مياه، وأصبح بطل العالم في كمال الأجسام، وهو لقب فاز به 12 مرة، ثم أصبح هذا الشاب صاحب الاسم الذي يصعب لفظه وصاحب اللكنة الألمانية الثقيلة واحدا من أكبر نجوم هوليوود ومن أكثرهم شهرة وثراء، وتزوج من امرأة من عائلة كنيدي، إحدى الأسر الأميركية العريقة، ثم انتخب حاكما لولاية كاليفورنيا، أكبر الولايات الأميركية الخمسين في تعداد السكان. 

وكان والد أرنولد شوارزينجر يطلق عليه لقب «سندريلا» في طفولته، وكأنه كان يتنبأ بمستقبله المشرق. ولقي والده وشقيقه الأكبر مصرعهما في حادثين منفصلين وهما يقودان سيارتيهما تحت تأثير المشروبات الكحولية.

ويقول أصدقاء طفولة أرنولد شوارزينجر إنه كان لديه ثلاثة أهداف، وهي الرحيل إلى أميركا، والعمل كممثل، والزواج من عائلة كنيدي. ومن المفارقات أنه حقق هذه الأهداف الثلاثة.
وجد أرنولد شوارزينجر في اللياقة البدنية ورياضة كمال الأجسام وسيلة للخروج من حياة الفقر والحرمان ومن عالمه الضيق المحدود، وفاز ببطولة شباب أوروبا الغربية في كمال الأجسام، وبلقب بطل العالم خمس مرات، وبلقب مستر أولمبيا سبع مرات، مسجلا بذلك رقما قياسيا عالميا. ويصف كتاب جينيس للأرقام القياسية أرنولد شوارزينجر بأنه «أعظم رجل مثالي التطور الجسدي في تاريخ العالم». 

تحقق أحد أحلام أرنولد شوارزينجر حين هاجر إلى الولايات المتحدة في العام 1968 في سن الحادية والعشرين، ولكنه عاش قبل ذلك لفترة قصيرة في بريطانيا، حيث عمل بأجر يقل عن 30 جنيها أسترلينيا في الأسبوع.

أمضى أرنولد شوارزينجر فترة الكفاح التقليدية التي يمر بها معظم المهاجرين الجدد في الولايات المتحدة، وقام بالتركيز على رياضة كمال الأجسام خلال سنواته الأولى في وطنه الجديد، وأصبح أشهر نجوم هذه الرياضة في العالم وفاز بأرفع بطولاتها، وساهم في تحويلها إلى رياضة عالمية يتابعها ويمارسها الملايين.

وظهر خلال تلك الفترة في عدد من الأفلام السينمائية التي استغلت فيها لياقته البدنية، وكان أولها فيلم «هرقل في نيويورك» (1970) والفيلم التسجيلي المتميز «رفع الأثقال» (1977) الذي يتعقب إعداد أبطال العالم في كمال الأجسام ومشاركتهم في بطولة العالم في جنوب إفريقيا في العام 1975، وفي مقدمتهم الفائز بالبطولة أرنولد شوارزينجر.

إلا أن الفيلم الذي جلب لأرنولد شوارزينجر الشهرة والنجومية في هوليوود هو فيلم «كونان البربري» (1982) الذي حقق نجاحا كبيرا على شباك التذاكر، وأتبع بفيلم «كونان المدمر» (1984). وبعد الظهور في عدد من الأفلام انضم أرنولد شوارزينجر إلى نادي العشرين مليون دولار، أي نجوم هوليوود الذين يتقاضون 20 مليون دولار أو أكثر عن الفيلم، وحقق ذلك في فيلم «الماحي» (1996). وارتفع أجره إلى 25 مليون دولار في أفلام مثل «الرجل الوطواط وروبين» (1997) الذي قام فيه بدور قصير نسبيا. وارتفع أجره إلى 30 مليون دولار عن فيلم «المدمر – الجزء الثالث: صعود الآلات» (2003)، ليصبح واحدا من أصحاب أعلى الأجور بين نجوم هوليوود. ومن المفارقات أن أرنولد شوارزينجر حصل على 12,000 دولار فقط كأجره عن فيلمه الأول «هرقل في نيويورك» (1970).

وقام أرنولد شوارزينجر ببطولة ثلاثة أفلام في سلسلة أفلام المدمر، وهي من أفلام الخيال العلمي والحركة والمغامرات، وقد حصدت هذه الأفلام أكثر من بليون دولار على شباك التذاكر. وجلبت هذه الأفلام له مزيدا من الشهرة والثراء وثبتت مكانته كواحد من أكبر نجوم هوليوود.
لم يكن أرنولد شوارزينجر معروفا في يوم من الأيام بموهبته في التمثيل، بل اعتمد أساسا في أدواره السينمائية على لياقته البدنية. ومن المفارقات أنه رشح لجائزة «رازي» التي تمنح لأسوأ أداء للأدوار السينمائية ثماني مرات، مسجلا بذلك رقما قياسيا في الترشيح لهذه الجائزة. ومنح في العام 2005 جائزة أسوأ ممثل يفوز بجائزة رازي على مدى 25 عاما. 
وقد اعتذر أرنولد شوارزينجر عن القيام ببطولة الجزء الرابع في سلسلة أفلام المدمر بسبب انشغاله في العمل السياسي، حيث انتخب حاكما لولاية كاليفورنيا في العام 2003 كعضو في الحزب الجمهوري، وأعيد انتخابه لذلك المنصب منذ ذلك الوقت، وهو ثاني ممثل يصبح حاكما لولاية كاليفورنيا بعد رونالد ريجان الذي انتخب فيما بعد رئيسا للولايات المتحدة.

ومن المفارقات أن أرنولد شوارزينجر عضو يميني محافظ في الحزب الجمهوري وكان من أكبر مؤيدي الرئيس جورج بوش اليميني المحافظ مع أنه متزوج منذ العام 1986 من المذيعة التلفزيونية ماريا كنيدي شرايفر، ابنة أخت الرئيس الراحل جون كنيدي الذي تعتبر أسرته رمزا من رموز الجناح الليبرالي للحزب الديمقراطي في الولايات المتحدة. يشار إلى أن أرنولد شوارزينجر امتنع عن قبول أجر عن منصبه كحاكم لولاية كاليفورنيا، كما أنه يستخدم طائرته الخاصة في تنقلاته الرسمية على حسابه الخاص.
تعرض أرنولد شوارزينجر لعدد من الإصابات أثناء أداء أدواره السينمائية. ويعزى ذلك جزئيا إلى أنه يؤدي الكثير من الخدع السينمائية الصعبة بالنظر لعدم توفر بديل له، أسوة بغيره من الممثلين، بالنظر لضخامة جسمه، حيث يبلغ طوله 188 سنتمترا. كما أنه تعرض لعدد من الحوادث أثناء قيادته لدراجته النارية. 
ومن المفارقات الأخرى أن أفلام أرنولد شوارزينجر الناطقة باللغة الإنجليزية بلكنته الأجنبية تمت دبلجتها باللغة الألمانية، لغته الأصلية، من قبل الممثل الألماني توماس داننبيرج بدلا من صوته. 

جريدة الرأي
لحظةٌ..قد تُغيّر مسار ! 



وقف "جان" في المحطة مزهوّا ببدلته العسكرية الأنيقة، وراح يراقب وجوه الناس وهم ينحدرون من القطار واحدا بعد الآخر. 

كان في الحقيقة يبحث عن وجه المرأة التي يعرفها قلبه، لكنه لم ير وجهها قط. 

قالت له بأنها ستعلق على صدرها وردة حمراء ليتمكن من أن يميزها من بين مئات المسافرين

لقد بدأت معرفته بها منذ حوالي ثلاثة عشر شهرا، كان ذلك في المكتبة العامة في فلوريدا عندما اختار كتابا وراح يقلب صفحاته. 

لم يشده ما جاء في الكتاب بقدر ما شدته الملاحظات التي كتبت بقلم الرصاص على هامش كل صفحة. 

أدرك من خلال قراءتها بأن كاتبها إنسان مرهف الحس دمث الأخلاق، وشعر بالغبطة عندما قرأ اسمها مكتوبا على الغلاف باعتبارها السيدة التي تبرعت للمكتبة بالكتاب. 

ذهب إلى البيت وراح يبحث عن اسمها حتى عثر عليه في كتاب الهواتف، كتب لها ومنذ ذلك الحين بدأت بينهما علاقة دافئة وتوطدت عبر الرسائل الكثيرة التي تبادلوها. 

خلال تلك المدة، اُستدعي للخدمة وغادر أمريكا متوجها إلى إحدى القواعد العسكرية التي كانت تشارك في الحرب العالمية الثانية. 

بعد غياب دام عاما، عاد إلى فلوريدا واستأنف علاقته بتلك السيدة التي أكتشف فيما بعد أنها في مقتبل العمر وتوقع أن تكون في غاية الجمال. 

اتفقا على موعد لتزوره، وبناء على ذلك الموعد راح في الوقت المحدد إلى محطة القطار المجاورة لمكان إقامته. 

شعر بأن الثواني التي مرت كانت أياما، وراح يمعن في كل وجه على حدة. 

لمحها قادمة باتجاهه بقامتها النحيلة وشعرها الأشقر الجميل، وقال في نفسه: هي كما كنت أتخيلها، يا إلهي ما أجملها! 

شعر بقشعريرة باردة تسللت عبر مفاصله، لكنه استجمع قواه واقترب بضع خطوات باتجاها مبتسما وملوحا بيده. 

كاد يُغمى عليه عندما مرّت من جانبه وتجاوزته، ولاحظ خلفها سيدة في الخمسين من عمرها، امتد الشيب ليغطي معظم رأسها وقد وضعت وردة حمراء على صدرها، تماما كما وعدته حبيبته أن تفعل. 

شعر بخيبة أمل كبيرة: "ياإلهي لقد أخطأت الظن! توقعت بأن تكون الفتاة الشابة الجميلة التي تجاوزتني هي الحبيبة التي انتظرتها أكثر من عام، لأفاجأ بامرأة بعمر أمي وقد كذبت عليّ" 
أخفى مشاعره وقرر في ثوان أن يكون لطيفا، لأنها ولمدة أكثر من عام ـ وبينما كانت رحى الحرب دائرة ـ بعثت الأمل في قلبه على أن يبقى حيا. 

استجمع قواه، حياها بأدب ومدّ يده مصافحا: أهلا، أنا الضابط جان وأتوقع بأنك السيدة مينال! 

قال يحدث نفسه: "إن لم يكن من أجل الحب، لتكن صداقة"!، ثم أشار إلى المطعم الذي يقع على إحدى زوايا المحطة: "تفضلي لكي نتناول طعام الغداء معا" 
فردت: يابني، أنا لست السيدة مينال، ولا أعرف شيئا عما بينكما. ثم تابعت تقول: 

قبيل أن يصل القطار إلى المحطة اقتربت مني تلك الشابة الجميلة التي كانت ترتدي معطفا أخضر ومرت بقربك منذ لحظات، وأعطتني وردة حمراء وقالت: سيقابلك شخص في المحطة وسيظن بأنك أنا.

إن كان لطيفا معك ودعاك إلى الغداء قولي له بأنني أنتظره في ذلك المطعم، وإن لم يدعوك اتركيه وشأنه، لقد قالت لي بأنها تحاول أن تختبر إنسانيتك ومدى لطفك. 

شكرها وركض باتجاه المطعم! 

............... 
اللحظات الحرجة في حياتنا هي التي تكشف معدننا وطيبة أخلاقنا. الطريقة التي نتعامل بها مع الحدث، وليس الحدث بحدّ ذاته، هي التي تحدد هويتنا الإنسانية ومدى إلتزامنا بالعرف الأخلاقي. 

ظن ذلك الشاب في أعماقه بأن تلك المرأة التي تبدو بعمر والدته قد غشته، ولم تكن الفتاة التي بنى أحلامه على لقائها، ومع ذلك لم يخرج عن أدبه، بل ظل محتفظا برباطة جأشه. تذكر كلماتها التي شجعته على أن يبقى حيا ومتفائلا خلال الحرب، وحاول في لحظة أن يتناسى غشها، فكان لطيفا ودعاها إلى تناول الغداء. 

هناك مثل صيني يقول: 

إذا استطعت أن تسيطر على غضبك لحظة واحدة ستوفر على نفسك مائة يوم من الندم.
تصوروا لو سمح هذا الشاب لغضبه أن يسيطر عليه، كم يوما من الندم كان سيعيش؟!! 
فكرة أنطلقت من "الحمام" لتجتاح العالم)الصراف الألي( 



الصراف الآلي :فكرة أنطلقت من "الحمام" لتجتاح العالم
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خبرني - توفي عن 84 عاما الاسكتلندي جون شيفرد بارون الذي جاءته فكرة اختراع أول ماكينة للصرف الالي في العالم وهو جالس في الحمام بعدما لم يتمكن من دخول البنك الذي يتعامل معه.


واستلهم شيفرد بارون فكرته من ماكينة تخرج قطعا من الشوكولاتة. وباع فكرته لاحقا الى مدير تنفيذي في بنك باركليز البريطاني.


وبعد أكثر من 40 عاما على تدشين أول ماكينة للصرف الالي في بنك بشمال لندن أصبح بوسع العملاء الان استخدام 1.7 مليون ماكينة على مستوى العالم.


وقال شيفرد بارون في مقابلة مع هيئة الاذاعة البريطانية (بي.بي.سي) عام 2007 احتفالا بالذكرى الاربعين لفكرته "سيطرت على فكرة انه يجب ان تكون هناك وسيلة كي اصل الى أموالي في أي مكان في العالم... استلهمت الفكرة من ماكينة تخرج قطعا من الشوكولاتة مع استبدال الشوكولاتة بالنقود."


وقبل البطاقات البلاستيكية استخدم أول عملاء سحبوا أموالهم من ماكينات الصرف الالي شيكات خاصة معالجة بمادة مشعة. وكانت الماكينات مصممة بصورة تمكنها من التعرف على الشيكات واخراج النقود بمجرد ان يدخل العميل رقم التعريف الشخصي.



وقالت زوجة شيفرد بارون انه استخدم رقما سريا من أربعة أعداد حين قالت انه لن يكون بوسعها تذكر رقم من ستة اعداد وهو الرقم السري المقترح في البداية.



وقال شيفرد بارون ان البنوك الأمريكية استقبلت فكرته في البداية بفتور واعتبرتها "فكرة أوروبية حمقاء لن تلقى رواجا في الولايات المتحدة".


خبرني

محركات وتكنولوجيا

20-5-2010
السم والحماة 



حدث في الصين    ،   
 منذ وقت طويل ، أن تزوجت فتاة وذهبت لتعيش مع زوجها ووالدته “حماتها”  وبعد وقت قصير اكتشفت الزوجة أنها لا تستطيع أن تتعامل مع حماتها
فقد كانت شخصيتاهما متباينتين تماماً، وكانت عادات كثيرة من عادات حماتها تثير غضبها 
علاوة على أن حماتها كانت دائمة الانتقاد لها أيام تلت أيام، وأسابيع تبعت أسابيع ولم تتوقف الزوجة وحماتها عن المجادلات والخناقات، ولكن ما جعل الأمور أسوأ أنه طبقا للتقاليد الصينية القديمة، كان عليها ان تنحني أمام حماتها وأن تلبى لها كل رغباتها 
وكان الغضب وعدم السعادة اللذان يملآن المنزل يسببان إجهادا شديدا وتعاسة للزوج المسكين 
أخيرا لم يعد في استطاعة الزوجة أن تتحمل أكثر من طباع حماتها السيئة ودكتاتوريتها وسيطرتها، وهكذا قررت أن تفعل شيء حيال ذلك فذهبت الزوجة
لمقابلة صديق والدها مستر هوانج وكان بائعا للأعشاب شرحت له الموقف وسألته لو كان في إمكانه لو يمدها ببعض الأعشاب السامة حتى يمكنها أن تحل مشكلتها ... والى الأبد.. 
فكر مستر هوانج في الأمر للحظات وأخيرا قال لها 'أنا سأساعدك في حل مشكلتك، ولكن عليك أن تصغي لي وتطيعي ما سأقوله لك' أجابت الزوجه قائلة: 'نعم يا مستر هوانج أنا سأفعل أي شيء تقوله لي' انسحب مستر هوانج للغرفة الخلفية ثم عاد بضعة دقائق ومعه علبة صغير علي شكل قطارة
وقال لها: ' ليس في وسعك أن تستخدمي سما سريع المفعول كي تتخلصي من حماتك وإلا ثارت حولك الشكوك ولذلك سأعطيك عدداً من الأعشاب التي ستعمل تدريجيا وببطء في جسمها... 
وعليك أن تجهزي لها كل يومين طعام من الدجاج أو اللحم وتضعي به قليل من هذه القطارة في طبقها وحتى تكوني متأكدة أنه لن يشك فيك أحد عند موتها 
عليك أن تكوني حريصة جداً..
وأن تصير تصرفاتك تجاهها صديقة ورقيقة وألا تتشاجري معها أبداً.... 
وعليك أيضا أن تطيعي كل رغباتها , وأن تعامليها كما لو كانت ملكة سعدت الزوجة بهذا وأسرعت للمنزلكي تبدأ في تنفيذ مؤامرتها ... مضت أسابيع ثم توالت الشهور وكل يومان تعد الطعام لحماتها وتضع بعض من المحلول في طبقها..
وتذكرت دائما ما قاله لها مستر هوانج عن تجنب الاشتباه،
فتحكمت في طباعها وأطاعت حماتها وعاملتها كما لو كانت أمها.
بعد 6 شهور تغير جو البيت تماما، مارست الزوجة تحكمها في طباعها بقوة وإصرار، حتى أنها وجدت نفسها غالبا ...لا تفقد أعصابها حتى حافة الجنون 
أو حتى تضطرب (كما كانت من قبل).ولم تدخل في جدال مع حماتها، التي بدت الآن أكثر طيبة وبدا التوافق معها أسهل.
تغير اتجاه الحماة من جهة زوجة ابنها وبدأت تحبها كما لو كانت ابنتها، واستمرت تذكر للأصدقاء والأقرباء أن زوجة ابنها هي أفضل زوجة ابن يمكن لأحد أن يجده وأصبحت الزوجة وحماتها الآن يعاملان بعضهما كما لو كانتا بنتا ووالدتها..
وأصبح الزوج سعيدا بما قد حدث من تغيير في البيت وهو يرى ويلاحظ ما يحدث وفي أحد الأيام ذهبت الزوجة مرة أخرى لصديق والدها مستر هوانج وقالت له: 'عزيزي مستر هوانج ، من فضلك ساعدني هذه المرة في منع السم من قتل حماتي 
فقد تغيرت إلى امرأة لطيفة وأنا أحبها الآن مثل أمي ولا أريدها أن تموت بسبب السم الذي أعطيته لها ابتسم مستر هوانج وهز رأسه وقال لها 'أنا لم أعطيك سما على الإطلاق لقد كانت العلبة التي أعطيتها لك عبارة عن  القليل من الماء!!!؟ 
والسم الوحيد... كان في عقلك أنت... وفى اتجاهاتك نحوها ولكن كل هذا.... قد غسل الآن.. بواسطة (الحب) الذي أصبحت تكنينه لها هل أدركت يا أخي أنك كما تعامل الآخرين سيعاملونك هم !!! 
في الصين يقولون الشخص الذي يحب الآخرين سيكون هو أيضا محبوباً !!!
تدبر قول الله سبحانه وتعالى في القرآن الكريم:
(وَلا تَسْتَوِي الْحَسَنَةُ وَلَا السَّيِّئَةُ ادْفَعْ بِالَّتِي هِيَ أَحْسَنُ فَإِذَا الَّذِي بَيْنَكَ وَبَيْنَهُ عَدَاوَةٌ كَأَنَّهُ وَلِيٌّ حَمِيمٌ)
صدق الله العظيم
ماذا تفعلين طوال الوقت ؟! 

عاد رجل من عمله ، فوجد أطفاله الثلاثة أمام البيت يلعبون في الطين بملابس النوم التي لم يبدلوها منذ الصباح
وفي الباحة الخلفية تبعثرت صناديق الطعام وأوراق التغليف على الأرض ، وكان باب سيارة زوجته مفتوحا وكذلك الباب الأمامي للبيت
أما داخل البيت فقد كان يعج بالفوضى ،فقد وجد المصباح مكسورا والسجادة الصغيرة مكومة إلى جدار الحائط ، وصوت التلفاز مرتفعا .وكانت اللعب مبعثرة والملابس متناثرة في أرجاء غرفة المعيشة ،وفي المطبخ كان الحوض ممتلئا عن آخره بالأطباق وطعام الأفطار ما يزال على المائدة وكان باب الثلاجة مفتوحا على مصراعيه . 
صعد الرجل السلم مسرعا وتخطى اللعب وأكوام الملابس باحثا عن زوجته ،كان القلق يعتريه خشية أن يكون أصابها مكروه .
فوجئ في طريقه ببقعة مياه أمام باب الحمام ،فألقى نظرة في الداخل ليجد المناشف مبللة والصابون تكسوه الرغاوي ،وتبعثرت مناديل الحمام على الأرض ،بينما كانت المرآة ملطخة بمعجون الأسنان .
اندفع الرجل إلى غرفة النوم فوجد زوجته مستلقية على سريرها بملابس النوم تقرأ رواية !
نظرت إليه الزوجة وسألته بابتسامة عذبة عن يومه ، فنظر إليها في دهشة وسألها : ما الذي حدث اليوم ؟
ابتسمت الزوجة مرة أخرى وقالت  :كل يوم عندما تعود من العمل تسألني باستنكار 
"ما الشيء المهم الذي تفعلينه طوال اليوم ؟ أليس كذلك ؟"
أجابها الزوج: بلى
فقالت الزوجة : "حسنا أنا لم أفعل اليوم ما أفعله كل يوم ".[image: image2.png]



من المهم جدا أن يدرك كل إنسان إلى أي مدى يتفانى الآخرون في أعمالهم ، وكم يبذلون من جهد لتبقى الحياة متوازنة بشقيها وهما الأخذ والعطاء ، حتى لايظن أنه الوحيد الذي يبذل جهودا مضنية ويتحمل الصعاب والمعاناة وحده. وحتى لا تغره سعادة من حوله وهدوؤهم فيظن أنهم لم يفعلوا شيئا ولم يبذلوا جهدا من أجل الوصول إلى الراحة والسعادة ،قدر قيمة الآخرين وجهودهم ولا تنظر من منظار ضيق .من مجلة علاقات العدد 40 /ربيع الثاني 1431هـ 
عبقري يصمّم بكتيريا منتجة للوقود لحل مشكلة الطاقة في العالم 
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حيدر مدانات

اسمه اليوم ملء الفضائيات واخباره تتصدر كبريات الصحف والجدل لا يتوقف حول انجازه فقد قلب المفاهيم حول رسم الخريطة الجينية للانسان, وليس مبالغة وصف الصحافة كريغ فنتر، العالم الاميركي بانه قد حقق اعظم انجازات البشرية في تاريخ الطب الحديث. 

كان طالباً عادياً، وقد شارك في عام 1967م في حرب فيتنام، حيث جرح وعولج لستة شهور في المستشفى، شهد خلالها وفاة الاف الجنود ممن هم في عمره، ويقول ان هذه التجربة اثرت بعمق في حياته، اذ اصبح يدرك جيداً معنى الحياة وقيمتها، وهكذا، وفور عودته من فيتنام الى الولايات المتحدة، وضع هدفاً امامه بالحصول على شهادة جامعية في الطب، وبالفعل، وفي غضون خمس سنوات فقط، كان حصل على شهادتي البكالوريوس والدكتوراه من كلية طب جامعة كاليفورنيا في سان دييغو. واتجه بعدها الى البحث الطبي والى التدريس في جامعة ستيت في نيويورك.

اثار اعجاب العالم بتطويره طريقة ساهمت في تسريع رسم الخريطة الجينية للانسان، وكان اول من عرف خريطته الجينية الشخصية حقق احد اعظم انجازات البشرية، والذي سيجعل ثروته تقاس بتريليونات الدولارات.

فنتر (60 عاماً) صاحب معامل الذكاء (142)، والقادر على ربح بليون دولار في يوم واحد في سوق الاسهم، كان انشأ مؤسسة بحثية خاصة به في التسعينات من القرن الماضي، تعمل في مجال التكنولوجيا الحيوية، واصبح في سنوات قليلة بفضل انجازاته، افضل عالم بيولوجيا جزيئية بعد العالمين واطسون وكريك اللذين توصلا الى تركيب جزيء مادة الوراثة DNA.

والآن، وفي معهد كريغ فنتر في روكفيل / ميريلاند، حقق فنتر مع فريق البحث العامل معه خطوة بالغة الاهمية على طريق تحقيق حلم الانسان الكبير، بخاصة انسان الحضارة الحالية، في توفير مصدر طاقة لا ينضب، يكون قليل الكلفة صديق للبيئة وفي متناول الجميع، وما يعمل عليه باحثو المعهد التوصل الى تكوين بكتيريا تنتج وقوداً غير ملوث للبيئة، وقد كان من اول انجازات هذا المسعى الاعلان عن اكتشاف مجموعة الجينات اللازمة للبكتيريا لتقوم بتكوين الوقود، وتكوين بكتيريا تحتوي على مادة وراثية بديلة من بكتيريا اخرى، اضافة الى تكوين الباحثين لمادة وراثية بتصميم خاص مكونة من عدة مئات من الجينات.

ويعمل الباحثون بمساعدة الكمبيوتر على تصميم شيفرة وراثية خاصة تتيح للبكتيريا الصناعية التي سينتجونها تكوين الوقود اعتماداً على طاقة الشمس، مما سيوفر امكانية تشغيل المصانع والسيارات وغيرها من وسائط النقل باستخدام خرطوشة او علبة صغيرة من البكتيريا.

وفي الوقت الذي يحذر فيه بعض الباحثين من خطورة ما يقوم به فنتر، في ضوء الاعتبارات الاجتماعية والاخلاقية والعسكرية المرتبطة بالمشروع فان عالماً في معهد ماساشوستس للتكنولوجيا من الذين يؤيدون المشروع، قال العبارة الاكثر طموحاً في ذلك، اذ قال ان الشيفرة الوراثية للحياة بقيت كما هي منذ 6ر3 بليون سنة، وقد حان الوقت لاعادة كتابتها.

ويقول فنتر، انه عند التوصل الى انتاج البكتيريا القادرة على تكوين الوقود من ضوء الشمس، فان كل شيء في الحياة سيتغير، من آليات عمل المصانع والمركبات، الى صنع الغذاء، الى واقع البيئة على سطح الارض، وبالطبع، فان هذه البكتيريا ستكون اول كائن حي تبلغ قيمة المادية بلايين وحتى تريليونات الدولارات.

من ضمن ما قام به فنتر لتحقيق هذا الطموح، قيام اليخت Sor cerer II التابع لمعهد كريغ فنتر، بجولة واسعة في المحيطات العالمية، جمع خلالها العديد من انواع البكتيريا لاستخلاص الجينات المميزة فيها بهدف جمعها معاً في خلية بكتيريا واحدة ستكوّن ما يسميه السوبر بكتيريا، ويقول الباحثون، ان يختهم هذا الذي يماثل في جولته رحلة سفينة تشارلز داروين الشهيرة حول العالم، امكنه من بحر ساراغاسو لوحده اكتشاف 2ر1 مليون جين جديد.

فنتر الذي كان اول انسان يرسم خريطته الجينية الشخصية، ويعرف من خلالها انه معرض لخطر الاصابة بنوبة قلبية مستقبلاً، باشر بتغيير نمط حياته نتيجة ذلك، اذ اصبح يتناول طعاماً غنياً بالالياف، قليل الدهنيات.

ويشار الى ان فنتر في طفولته فنتر، الذي اخذ يهتم بأبحاث حل الغاز الشيفرة الوراثية للانسان المدعومة فيدرالياً، ازعجه ذلك البطء الشديد في عمل زملائه في المشروع. وادرك ان مسار العمل في المشروع خاطىء، لذا اتجه الى التعامل مع الحمض النووي الرايبوري (RNA) بدل مادة الوراثة (DNA) نفسها كما يعمل الآخرون. ومن المعروف ان جزيء DNA في نواة الخلية يحمل الصفات الوراثية المميزة للكائن الحي، وانه لاظهار هذه الصفات، يقوم جزيء DNA بتكوين جزيء RNA مطابق له، ينتقل من النواة الى سيتوبلازم الخلية حيث يتم ترجمة الشيفرة الوراثية للصفات الى بروتينات معينة تعبر عن هذه الصفات، مثل لون العيون او شكل الأنف، او افراز هرمون او انزيم معين او تكوين اجسام مضادة لمقاومة الامراض.

الاختراق العلمي الذي حققه فنتر بتسريعه رسم الخريطة الجينية للانسان، وهو عمل كان يتم من خلال مشروع بحث دولي، كان مهد له بتحقيق انجاز بالغ الاهمية، وهو رسم الخريطة الجينية لأول كائن حي يعيش حراً، وهو بكتيريا Haemophilus influenzae, المسبب الرئيس لالتهابات الاذن والتهاب السحايا عند الأطفال.


جريدة الراي
ويليام كامكوامبا"الشاب الذي سخَّر الريح"! 



[image: image4.jpg]




قصة حقيقية معاصرة لشاب فقير معدم اسمه"ويليم كامكوامبا"من ملاوي فكر وحاول فنجح وابهر الدنيا اخوانى الأعزاء وصلتى هذه القصة على اميلى واعجبتنى كثيرا لمافيها من إعمال العقل والإصرار فقررت عرضها هنا ليستفيد منها كل من يرى فى نفسه نواة وبرعما صغيرا لمشروع عالمي أو عبقري فى المستقبل انشاء الله وأترككم مع بداية عرض القصة على لسان كاتبها بارك الله فيه
قصتي مع هذا العراب " الجديد " ان صح التعبير بدأت منذ نحو بضعة أشهر صدفة حيث كنت أكتب تقريرا عن طاقة الرياح وأثناء بحثي عن بعض المعلومات وجدت تقريرا على البي بي سي يتحدث عن شاب عمره 14 عاما استطاع ان يولد طاقة من الرياح لمنزله في كاسونجو في دولة مالاوي , استفزني الخبر بشدة لأني لم أعتقد أن الأمر بهذه السلاسة وأخذت أبحث أكثر عن هذا الشاب ابن ال14 عاما ...
"ويليم كامكوامبا" من ملاوي هو شاب فقير معدم نظر يوما الى حقل الذرة الذي يملكه والده عندما كان ابن 14 عاما وقال في نفسه ان هذا المستقبل الذي يواجههنا اليوم مرفوض تماما بالنسبة لي واليوم هو يبني المدارس لأهل مدينته ويمول مشاريع الري والأبحاث , يتحدث عن قصته قائلا :
" بعد أن تركت المدرسة لعجز أهلي عن تسديد نفقاتها ذهبت في يوم من الأيام الى احدى مكتبات المدينة التي أقطن بها وقرأت كتابا عن الطاقة الكهربائية ثم حاولت ونجحت !" بهذه البساطة يفسر هذا الشاب تجربته( فكرة - محاولة – نجاح ) ويضيف ويليم قائلا:
" لقد كان التصميم في الكتاب الذي قرأته يحوي ثلاث ريش أما تصميمي فهو يحوي أربعة لتوليد طاقة اكبر .. ولقد استخدمت لصنعه اطار دراجة هوائية و بكرة وأنابيب بلاستيكية وقداستطعت أن أولد 12 فولت في المرة الأولى.
أي أن ويليم لم يستفد من الفكرة فحسب بل طورها أو بمعنى اخر ارتجل وجعلها تتأقلم أكثر مع امكانياته والموارد التي يملكها فغير عدد الريش واستخدم دراجته الهوائية وبعض البكرات المتوفرة .ثم يضيف ويليم " ان المولدة الأولى استطاعت أن تشعل أربعة مصابيح كهربائية وجهازي راديو " ثم يضيف:" سأقوم ببناء طاحونة هواء أخرى لكي أضخ الماء وأروي المحاصيل في مدينتنا.
هذا الشاب لن يتوقف عند هذه النقطة على الاطلاق فهذا الشاب لم يحقق حلمه ويجلس ويكتفي بذلك فحسب انما أخذ ينظر أبعد فأبعد ؛فاستخدم الطاقة الشمسية لاحقا وبنى خزان مياه وشبكة ري وبذلك أصبحت المنطقة التي يتبع لها تملك أول نظام ري على الاطلاق وبدأت شهرة هذا الشاب تتوسع اذ أن قصته انتشرت على الانترنت انتشارا كبيرا وأصبح العديد من الأشخاص مهتمين بمساعدته فماذا فعل بكل هذه الضجة الاعلامية ؟ 
ببساطة وجهها الى قريته ومدينته ثم قرر أن يجمع التبرعات من الأشخاص المهتمين بمساعدته لانشاء أنظمة ري وتوليد كهرباء للمدينة بأكملها لمساعدتها للتغلب على الفقر والجوع لا وبل أكثر من هذا أنشأ منظمة كاملة تُعنى بتحسين البنى التعليمية في مدينته فجدد من أموال التبرعات سقف مدرسته وبنى مكتبة كبيرة في المدينة كما أنشأ صندوقا لدعم الطلاب الفقراء باعطائهم منح تعليمية ولكن هل توقف هنا ؟ 
لا !! فقد أنشأ فريق كرة قدم لقريته وموله بالكامل ودعمه بكل ما يحتاج من أدوات ولكن وليم لم يرضيه هذا كله أيضاً فأخذ يوسع نشاطه أكثر وظهر على أكثر من منصة تحدث لكي يلقي الضوء على دولته ولأن قصته ملهمة جدا فقد استقبلته العديد من المنظمات..

فعلى سبيل المثال تحدث في جامعة هارفرد وظهر على "الديلي شو" في الولايات المتحدة وفي "جود مورنينغ أمريكا" وتحدث في مؤتمر العلوم في شيكاغو وحتى في المؤتمر الاقتصادي العالمي في "كيب تاون" وكان في كل مؤتمر يلقي الضوء على احتياجات قريته حتى بدأت برامج توزيع أسمدة وبذور نباتات ومحسنات زراعية لكل مزارعي القرية وأخذت المساعدات الغذائية للمحتاجين تصل من جميع أنحاء العالم حتى ان مضادات الملاريا وأساليب الوقاية منها وصلت للقرية لأول مرة على الاطلاق من منظمات تنتشر حول بقاع العالم , 
بكل بساطة هذا الشاب قلب المدينة رأسا على عقب وغير تاريخها الى الأبد ! وبل وأصبح مثالاً يُحتذى به في جميع انحاء العالم حيث قال عنه آل غور الرئيس السابق لامريكا:" ان تجربة هذا الشاب ترينا بصورة مباشرة كيف أن شخصا واحدا يمكنه أن يكون شديد التاثير على الاطلاق في هذا العالم لذا دعونا لا نقلل من أهمية تصرفاتنا ولننظر جيدا للازمة البيئة التي تواجهنا "
يقول ويليم في احدى لقاءاته العديدة " عندما بدأت سخر الجميع مني بل وبعض أخذ يلقبني بالمجنون ولكن ما هي عدة محاولات والناس تصطف أمام منزلي لاعادة شحن بطاريات هواتفهم الخليوية بكل بساطة أقول لكم ثقوا بأنفسكم وآمنوا بها ومهما يحدث لا تستسلموا " أعتقد أنه بالنظر الى تجربة هذا الشاب وما يواجههنا أحيانا في هذه الحياة من مصاعب " نظن " انها مُحبطة أو أنها تلك التي تقصم الظهر نصفين لدرجة أننا نركن الى الخمول والاستسلام فإنه يتوجب علينا الشعور بالخزي على أنفسنا ومن تلك الأوقات التي قررنا فيها الاستسلام بل من تلك الاوقات التي عزفنا فيها عن التجربة أو حتى الخوض في الأحلام , فالكثير منا اليوم يخاف حتى من أن يرفع قدمه ويخرج قليلا خارج الدوائر المرسومة حوله بكثرة تلك الدوائر التي تحدد طُرق تفكيرنا وعملنا وعلاقاتنا مع الآخرين بل وحتى أحلامنا جعلتنا نتلمس بروية كل برهة أين نضع أقدمنا لكي لا نصيب محرما او نرتكب ذنباً 
ختاماً يقول باولو كويلو " عندما تريد شيئا بالفعل فان الوجود كله يتضافر ليهيء لك الحصول عليه " وأعتقد أن هذا الشاب خير مثال على ذلك بل وإنه حجة على أنفسنا عندما نقف أمامها يوما .......... 
http://movingwindmills.org/


الولد الذي سخَّر الريح
نسيم الصمادي


اسمه "ويليام كامكوامبا" عمره الآن عشرون عامًا، ولم يكن سوى فتى مراهق في الرابعة عشرة من عمره عندما بدأت قصته. "ويليام" فتى إفريقي من "ملاوي"، وهي واحدة من أفقر دول إفريقيا - مما يعني بداهة أنها من أفقر دول العالم. 
في 29 سبتمبر الماضي، صدر لـ"ويليام" كتاب بعنوان "الولد الذي سخَّر الريح"؛ وقبل أن نوغل في التفاصيل، لا بد أن نشكر "ويليام" والإنترنت التي جعلت قصته تصل إلينا، كما نشكر "كريس أندرسون" - رئيس منظمة "تد" العالمية التي رعت "ويليام" وقدمته للعالم.
في مؤتمر "تد" الأخير، تحدث "وليام" لأول مرة باللغة الإنجليزية وسرد قصته. ترك "وليام" المدرسة بعد المرحلة الإعدادية لأن أبويه لم يستطيعا دفع مصروفات المدرسة الثانوية، ولكنه لم يستسلم وذهب إلى مكتبة عامة على بعد 4 ساعات من قريته ليقرأ كتبًا في العلوم. عثر "وليام" على كتاب في الفيزياء، وبدأ يقرأ في فصل توليد الطاقة، وعندما شاهد صور طواحين الهواء التي تولد الكهرباء، قرر بناء واحدة لإنارة بيته.
في عام 2001، كانت المجاعات قد ضربت إفريقيا، وكان المزارعون في "ملاوي" يموتون جوعًا، بينما كان "ويليام" يبني طاحونته، فاتهمه كل من حوله بالجنون لأنه لم يكن يملك المال أو الأدوات. كان الفتى مهندسًا بالفطرة، فاستطاع أن يفهم اللغة الإنجليزية من الصور والتصاميم وليس العكس. 
وبعدما أضاءت طاحونته الأولى التي بناها من قطع الأخشاب وخردة الأنابيب المعدنية ومن إطار دراجة مهملة، جاء أهل قريته لتحيته ولشحن هواتفهم النقالة، وطلبوا منه بناء طاحونة أخرى لتوليد الطاقة وتشغيل مضخات المياه وري الأرض.
عندما وقف الفتى على مسرح "تد" الصيف الماضي في "أروشا" في "تنزانيا" قال: "لم أتحدث الإنجليزية في حياتي، ولم أكن قد ركبت الطائرة من قبل، ولم أنزل في فندق أبدًا، فلا بد أن تجف الكلمات في حلقي عندما تطلبون مني أن أتحدث وأخاطبكم." وبكل شجاعة استطرد قائلاً: "ما بنيته في قريتي الفقيرة ليس مجرد طاحونة تحركها الرياح لتوليد الكهرباء، بل هي محرك للحرية، لأننا بهذه الطاحونة نستطيع أن نُخرج أنفسنا من عصور الظلام والجوع."
لقد تطوع أحد الصحافيين وساعد "ويليام" في تأليف الكتاب الذي يروي قصته ويوثق إنجازه، واختار للكتاب عنوانًا فرعيًّا رائعًا هو "توليد تيارات الأمل والكهرباء". وعلى الرغم من أن معظم القصص التي تصلنا من إفريقيا مأساوية، فهذه قصة أمل وإبداع يمتزج فيها الخيال بالعبقرية. 
وهذا كتاب يجب أن يقرأه كل من يُشكك في قدرات الإنسان، فإذا ما استطاع فتى يافع أن يحقق هذا الإنجاز، فما الذي يمكن أن نتوقعه من المؤسسات والمنظمات الدولية ومن كل القارات؟



ضع بصمتك واترك أثر يدل على وجودك
معاق في السويد لا يتحرك ولا يتكلم ,أسلم على يده العديد من السويديين وأثر في الكثير منهم ..كيف ذلك ؟! 

هذا المعاق وضعت له الحكومة السويدية اثنين من الموظفين يقومان على خدمته ,وبما أن هذا المعاق لا يتحرك ولا يتكلم فقد وضعا أمامه لوحة كبيرة فيها مربعات صغيرة , وكل مربع مكتوب فيه كتابة معينة مثلاً ( أريد طعاماً,شكراً,اتصل بصديقي ….وغيرها ) ووضعوا على رأسه مثل القبعة فيها عود طويل يشبه القلم لكن أطول ,,وإذا أراد شيئاً أشار بهذا العود على الكلمات التي يريد , 

وكان هذا الشخص إذا جاءه في بيته من يخدمه وهم في الغالب غير مسلمين ،يطلب منهم من خلال هذه المربعات أن يتصلوا على صديق –ويكون بينه وبين صديقه تنسيق- فيقوم الموظف بالإتصال على صديق المعاق , فيرد الصديق:نعم! فيقول هذا المعاق اسأله ما هو الإسلام؟ مباشرة الخادم يقول صديقك يسألك عن الإسلام .فيرد الأخر أن الإسلام هو أن تعبد الله وحده لا شريك له…الخ ,ثم يتكلم الخادم مع المعاق ويعيد عليه ما قاله صديقة عن الإسلام , هذا المعاق طبعاً يعرف هذا الكلام عن الإسلام لكن يريد أن يعلم الخادم بطريقة غير مباشرة..ثم يطلب منه أن يسأله عن الفرق بين الإسلام والنصرانية؟وما عاقبة المسلم وما عاقبة الكافر وهكذا ….لمدة نصف ساعة يومياً..وإذا انتهى دوام الموظف طلب منه المعاق أن يفتح الدرج ويأخذ معه كتاب عن الإسلام 

انظر إلى الهمة كيف ترك له بصمة وأثر يدل على وجوده في هذه الحياة.

قصيرة اهدافها كبيرة 



رفع المحاضر في إحدى المحاضرات 100دولار وقال من يريد هذه؟ 
رفع معظم الموجودين أيديهم وقال لهم: سوف أعطيها لواحد منكم لكن بعد قليل 

فقام بكرمشة الورقة ومن ثم سألهم : من يريدها؟ ومازالت الأيدي مرتفعة 

حسنا، ماذا لو فعلت هذا؟
 

فرمي النقود على الأرض وقام بدهسها بحذائه من ثم رفعها وهي متسخة ومليئة بالتراب وسألهم: من منكم مازال يريدها؟ فارتفعت الأيدي مرة ثالثة. 


فقال: الآن يجب أن تكونوا تعلمتم درسا قيما مهما فعلت بالنقود فمازلتم تريدونها لأنها لم تنقص في قيمتها فهي مازالت 100 دولار ففي مرات عديدة من حياتنا نسقط على الأرض وننكمش على أنفسنا ونتراجع بسبب القرارات التي اتخذناها أو بسبب الظروف التي تحيط بنا .. 

فنشعر حينها بأنه لا قيمة لنا مهما حصل فأنت لا تفقد قيمتك لأنك شخص مميز حاول أن لا تنسى ذلك أبدا و لا تدع خيبات آمال الأمس تلقي بظلالها على أحلام الغد
الوعاء الذهبي

The Golden Container 


________________________________________



a man punished his 3-year-old daughter for wasting a roll of gold wrapping paper. Money was tight and he became infuriated when the child tried to decorate a box
عاقب رجلٌ ابنته ذات الثلاثة أعوام لأنها اتلفت لفافة من ورق التغليف الذهبية. فقد كان المال شحيحاً و استشاط غضباً حين رأى الطفلة تحاول أن تزين إحدى العلب بهذه اللفافة لتكون على شكل هدية.


Nevertheless, the little girl brought the gift to her father while he sat drinking his coffee, and said, "This is for you, Daddy." 1 
على الرغم من ذلك , أحضرت الطفلةُ الهديةَ لأبيها بينما هو جالس يشرب قهوة الصباح, وقالت له: " هذه لك, يا أبتِ!! "

He was embarrassed by his earlier overreaction, but his anger flared again when he opened the box found that the box was empty. He yelled at her again,"Don't you know when you give someone a present, there's supposed to be something inside it?" 1
أصابه الخجل من ردة فعله السابقة, ولكنه استشاط غضباً ثانية عندما فتح العلبة و اكتشف أن العلبة فارغة. ثم صرخ في وجهها مرة أخرى قائلاً " ألا تعلمين أنه حينما تهدين شخصا هدية, يفترض أن يكون بداخلها شئ ما؟"

And he threw the box in the trash and buried his face in his hands .The little girl looked up at him with tears in her eyes and said, "Oh, Daddy it's not empty, I blew lots kisses into the box. All for you, Daddy." 1 
ثم ما كان منه إلا أن رمى بالعلبة في سلة المهملات و دفن وجهه بيديه في حزن. عندها ,نظرت البنت الصغيرة إليه و عيناها تدمعان و قالت " يا أبي إنها ليست فارغة, لقد وضعت الكثير من القُبَل بداخل العلبة. وكانت كل القبل لك يا أبي "


The father was crushed. He put his arms around his little girl, and he begged 
for her forgiveness. She hugged him back and covered his face with kisses. He gently took the box out of the trash and together they smoothed out the gold paper

تحطم قلب الأب عند سماع ذلك. و راح يلف ذراعيه حول فتاته الصغيرة, و توسل لها أن تسامحه. فضمته إليها و غطت وجهه بالقبل. ثم أخذ العلبة بلطف من بين النفايات وراحا يصلحان ما تلف من ورق الغلاف المذهب 

He pretended to take kisses out of the box while his daughter laughed and clapped her hands with glee. The two of them had a lot of fun together that day. The father promised himself that he would work harder to maintain a good relationship with his daughter, and he did
وبدأ الأب يتظاهر بأخذ بعض القبلات من العلبة فيما ابنته تضحك و تصفق وهي في قمة الفرح. استمتع كلاهما بالكثير من اللهو ذلك اليوم. و أخذ الأب عهداً على نفسه أن يبذل المزيد من الجهد للحفاظ على علاقة جيدة بابنته, وقد فعل


Father and daughter grew very close as the years went by. Then, a horrible accident took the life of the child ten years later and it is told that the man, who had kept that gold box all those years, took it out and put it on the table by his bed
ازداد الأب و ابنته قرباً من بعضهما مع مرور الأعوام. ثم خطف حادثٌ مأساوي حياة الطفلة بعد مرور عشر سنوات. وقد قيل أن ذلك الأب, وقد حفظ تلك العلبة الذهبية كل تلك السنوات, قد أخرج العلبة و وضعها على طاولة قرب سريره


Whenever he was discouraged, he would take out an imaginary kiss and remember the unconditional love of his child who had put it there 
وكان كلما شعر بالإحباط, كان يأخذ من تلك العلبة قبلة خيالية و يتذكر ذلك الحب غير المشروط من ابنته التي وضعت تلك القبل هناك


Each of us as humans, have been given a gold container filled with unconditional love and kisses from our children,friends and family. There is no more precious possession anyone could hold


كل واحد منا كبشر, قد أعطي وعاءاً ذهبياً قد مُلأ بحبٍ غير مشروط من أبناءنا و أصدقائنا و أهلنا. وما من شئ أثمن من ذلك يمكن أن يملكه أي إنسان 
-- 
شجرة التفاح .... عطاء لا ينقطع 



منذ زمن بعيد ولى...كان هناك شجرة تفاح في غاية الضخامة...

كان هناك طفل صغير يلعب حول هذه الشجرة يوميا....
[image: image5.jpg]



كان يتسلق أغصان هذه الشجرة , يأكل من ثمارها...وبعدها يغفو قليلا لينام فيظلها...

كان يحب الشجرة وكانت الشجرة تحب لعبه معها...

مر الزمن... وكبر هذا الطفل...

وأصبح لايلعب حول هذه الشجرة...

في يوم من الأيام...رجع الصبي وكان حزينا...!

فقالت له الشجرة : تعال والعب معي...

فأجابها الولد : لم أعد صغيرا لألعب حولك...

أنا أريد بعض اللعب وأحتاج بعض النقود لشرائها...

فأجابته الشجرة : لا يوجد معي أية نقود!!!

ولكن يمكنك أن تأخذ كل التفاح الذي لدي لتبيعه ثم تحصل على النقود التي تريدها...

كان الولد سعيدا للغاية...

فتسلق الشجرة وجمع ثمار التفاح التي عليها ونزل سعيداً...

لم يعد الولد بعدها...

كانت الشجرة في غاية الحزن بعدها لعدم عودته...

في يوم ما رجع هذا الولد للشجرة ولكنه لم يعد ولداً بل أصبح رجلاً...!!!

كانت الشجرة في منتهى السعادة لعودته وقالت له : تعال والعب معي...

لكنه أجابها و قال :

لم أعد طفلا لألعب حولك مرة أخرى فقد أصبحت رجلاً مسؤولاً عن عائلة...

وأحتاج لبيت ليكون لهم مأوى...

هل يمكنك مساعدتي بهذا؟
آسفة!!!

فليس عندي لك بيت ولكن يمكنك أن تأخذ جميع أفرعي لتبني بها لك بيتاً...

فأخذ الرجل كل الأفرع وغادر الشجرة وهو سعيد...

كانت الشجرة سعيدة لسعادته ورؤيته هكذا...ولكنه لم يعد إليها...

أصبحت الشجرة حزينة مرة أخرى...

وفي يوم حار...

عاد الرجل مرة أخرى وكانت الشجرة في منتهى السعادة ...

فقالت له الشجرة : تعال والعب معي...

فقال لها الرجل أنا في غاية التعب وقد بدأت في الكبر...أريد أن أبحر لأي مكان لأرتاح...

هل يمكنك إعطائي مركباً؟؟؟
فأجابته يمكنك أخذ جزعي لبناء مركبك...بعدها يمكنك أن تبحر به أينما تشاء...وتكون سعيداً...

فقطع الرجل جذع الشجرة وصنع مركبه!!!

فسافر مبحراً ولم يعد لمدة طويلة جداً...

أخيرا عاد الرجل بعد غياب طويل وسنوات طويلة جداً...

لكن الشجرة أجابت وقالت له : آسفة يا بني الحبيب لكن لم يعد عندي أي شيء لأعطيه لك...

قالت له : لا يوجد تفاح...

قال : لاعليك لم يعد عندي أسنان لأقضمها بها...

لم يعد عندي جذع لتتسلقه ولم يعد عندي فروع لتجلس عليها...

فأجابها الرجل لقد أصبحت عجوزاً اليوم ولا أستطيع عمل أي شيء!!!

فأخبرته : أنا فعلاً لا يوجد لدي ما أعطيه لك...

كل ما لدي الآن هو جذور ميتة...أجابته وهي تبكي...

أجابها وقال لها : كل ما أحتاجه هو مكان لأستريح به...

فأنا متعب بعد كل هذه السنين...

فأجابته وقالت له : جذور الشجرة العجوز هي أنسب مكان لك للراحة...

تعال...تعال واجلس معي هنا واسترح معي...

فنزل الرجل إليها وكانت الشجرة سعيدة به و الدموع تملأ ابتسامتها...

هل تعرفون من هي هذه الشجرة؟؟؟
إنها أبواك!!!
قدّر أبويك اللذين لطالما بذلا حياتهما ووقتهما وما يملكان من أجلك
أحسن إليهما كما أمرك الله تعالى واتبع وصية رسول الله فيهما
الكلمات الاستفتاحية : العطاء ، المحبة ، الطفولة ، الشباب ، العرفان ، الجذور .
العبرة من القصة : 

1- عد دائما الى جذورك لتسعد 

2- الاباء نهر عظيم من العطاء
أترك لكم بقية العبر فلا تبخلوا علينا بمشاركاتكم لتعم الفائدة على الجميع : 
3- 

4-
5- 

6- 

7- 

ثلاثة إخوة فرقهم التبني وجمعهم العمل.... 



ثلاثة إخوة فرقهم التبني وجمعهم العمل

بعد سبع سنوات على عمل غاري نيسبت في نقل الأثاث بإحدى شركات بيع الأسرة، انضم إليه زميل جديد اسمه راندي جوبرت الذي كان قريب الشبه منه لدرجة أن الزبائن كانوا يسألوهما عما إذا كانا أخوين.

وكان رد جوبرت دائما أنه كان يعتقد أن الزبائن يحاولون السخرية منهما.

لكن بعد حين اتضح أن الزبائن كانوا على حق. فقد تبين أنهما أخوان فعلا والانتباه الذي حظيا به بعد عثورهما على بعضهما كشف عن وجود أخت لهما أيضا.

وبداية القصة هي أن الرجلين كانا قد تم تبنيهما وهما طفلان منذ نحو 35 عاما، ثم ذهبا إلى مدرستين متنافستين، بل وحتى عاشا في بلدتين متجاورتين على ساحل مين بالولايات المتحدة قبل العمل معا في شركة أثاث بإحدى الضواحي ولا علم لهما بقرابتهما.

ويقول جوبرت عن أخيه إنه “كان من الممكن أن يكون في أي مكان من العالم لكن يشاء القدر أن أركب معه في نفس سيارة نقل الأثاث”.

وتقول السيدة جاكلين جوبرت، أم راندي بالتبني، إنها ربته مع أربع أخوات وكانت دائمة الاعتقاد بوجود أخ له لأن الأخصائي الاجتماعي في وقت التبني ذكر لها ذلك.


وأضافت السيدة جوبرت “لكن عندما قال إنه كان يقود سيارة نقل الأثاث معه أذهلتني المفاجأة بحق”.

ويذكر أن جوبرت (36 عاما) كان يضحك على تعليقات الزبائن لكنه أقر بأنه لاحظ الشبه بينهما، حتى أنه أباح به لخطيبته. وبدأ يأخذ الملاحظات على محمل الجد عندما علق الزبائن على التشابه بينهما.

واستغل جوبرت قانونا جديدا بالمدينة يسمح للمتبنين برؤية شهادات ميلادهم الأصلية وعرف منها اسمي والديهما الطبيعيين اللذين ماتا وقتها.

وبمساعدة مسؤولي الإحصاءات علم أيضا أن له أخا وعرف اسمه الأصلى وأنهما أخذا من بيت والديهما لأنهما لم يتمكنا من رعايتهما كما ينبغي.

وبعد كل الاهتمام الذي حظيا به الأخوان من الصحف المحلية ظهرت لهما أخت نصف شقيقة في الشركة نفسها.

ويقول جوبرت إن أخته جوان كامبل (41 عاما) كانت في حالة من السعادة الغامرة عندما التقت أخويها وكانت أمها هي نفس أم الرجلين.

جريدة نورت

منوعات

أيلول 23, 2009
فكاهية في فن الادارة..! 



( السباق (  قصة فكاهية في فن الإدارة 
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يذكر في قديم الزمان أنه كان هناك فريقان من قريتين متجاورتين للتجديف على القوارب،قريتا الشارد والوارد..

اتفق الفريقان على القيام بسباق سنوي للتجديف، على أن يتكون كل فريق من ثمانية أشخاص.

عمل كلا الفريقين للاستعداد بشكل جيد، وعند اليوم المحدد للسباق كانت تجهيزات الفريقين متشابهة... ولكن الواردين فازوا بالسباق بفارق ميل واحد.

غضب الشاردون كثيراً، وانفعلوا وتعكر مزاجهم، مما جعل المدير الأكبر يقرر بأنه يجب أن يفوز بالسباق في السنة القادمة ... لذا قام بتأسيس فريق من المحللين لملاحظة ومراقبة السباق وتقديم الحلول المناسبة.


وبعد تحاليل عديدة ومفصلة اكتشفوا بأن الواردين، كان لديهم سبع أشخاص للتجديف وكابتن واحد، وبالطبع كان لدى فريق الشاردين سبع أشخاص كلهم كابتن وهناك شخص واحد فقط يتولى عملية التجديف.


حينها أظهرت الإدارة الشاردية حلاً حكيماً وغير متوقع، لمواجهة مثل هذا الموقف الحرج فقاموا بالاستعانة بشركة استشارات متخصصة لإعادة هيكلة فريق قرية الشاردة..


وبعد شهور عديدة توصل المستشارون إلى مكمن الخلل وهو وجود عدد كبير من الكباتن وعدد قليل من المجدفين في فريق قرية الشاردة، وتم تقديم الحل بناءً على هذا التحليل وهو أنه ينبغي تغيير البنية التحتية لفريق الشاردة، وانطلاقاً من اليوم سيكون هناك 4 كباتن في الفريق يقودهم مديران بالإضافة إلى مدير رئيسي[image: image7.png]


 أعلى ويكون هناك شخص واحد للتجديف، وبالإضافة إلى ذلك اقترحوا أن يتم تطوير بيئة عمل الشخص المجدف، وأن يقدموا له حوافز أعلى.


في السنة التالية فاز فريق الواردة بفارق 2 ميل، قام فريق قرية الشاردة باستبدال الشخص المسؤول عن التجديف فوراً، بسبب أدائه الغير مرضي وتم تقديم مكافآة تشجيعية للإدارة، نظراً لمستواها العالي الذي قدمته خلال مرحلة التحضير.


قامت شركة الاستشارات بتحضير تحليل جديد أظهر بأن الاستراتيجية كانت جيدة، الحوافز كانت مناسبة ولكن الأدوات المستخدمة يجب تطويرها.


حالياً يقوم فريق قرية الشاردة بتصميم قارب جديد. ... !! 
قصة مسلية ... تعكس الواقع الإداري 



السلام عليكم و رحمة الله
كان هناك رجلان يمران عبر بوابة الجمارك في أحد المطارات، كان الرجل الأول ياباني ويحمل حقيبتين كبيرتين، بينما كان الثاني بريطاني وكان يساعد الياباني على المرور بحقائبه عبر بوابة الجمارك.
عندها رنت ساعة الياباني بنغمة غير معتادة، ضغط الرجل على زر صغير في ساعته، وبدأ في التحدث عبر هاتف صغير للغاية موجود في الساعة. 
أصيب البريطاني بالدهشة من هذه التكنولوجيا المتقدمة! فعرض على الياباني خمسة آلاف دولار مقابل الساعة، ولكن الياباني رفض البيع.
استمر البريطاني في مساعدة الياباني في المرور بحقائبه عبر الجمارك.
بعد عدة ثوان، بدأت ساعة الياباني ترن مرة اخرى…! هذه المرة، فتح الرجل غطاء الساعة فظهرت شاشة ولوحة مفاتيح دقيقة، استخدمها الرجل لاستقبال بريده الالكتروني والرد عليه…!
نظر البريطاني للساعة في دهشة شديدة وعرض على الياباني خمسين الف دولار مقابلها، مرة اخرى قال الياباني إن الساعة ليست للبيع.
مرة اخرى استمر البريطاني في مساعدة الياباني في حمل حقائب الضخمة. رنت الساعة مرة ثالثة، وفي هذه المرة استخدمها الياباني لاستقبال فاكس.
هذه المرة كان البريطاني مصمما على شراء الساعة، وزاد من الثمن الذي عرضه حتى وصل الى مائة الف دولار…!
هنـا سأل الياباني الرجل البريطاني ان كانت النقود بحوزته لانه قرر بيعها له، فأخرج البريطاني دفتر شيكاته وحرر له شيكا بالمبلغ فورا…! عندها استخدم الياباني الساعة لنقل صورة الشيك الى بنكه وقام بتحويل المبلغ الى حسابه في سويسرا…!
ثم خلع الساعة واعطاها للبريطاني وسار بعيدا. “انتظر“ صرخ البريطاني ! (لقد نسيت حقائبك !)
رد الياباني قائلا (انها ليست حقائبي، وانما بطاريات الساعة !!)..
كم مرة في مجال العمل رأيت او سمعت عن فكرة رائعة، ثم قمت باعتمادها فورا بدون ان تفهم طريقة عملها بالفعل؟ أو تعي ما يترتب عليها !! وماذا كانت النتائج ؟؟؟ 
كم من قرارات نتخذها بارتجالية ظاهرها جميل , و تحمل في باطنها الخراب 

المعلم ميمي 



كالمعتاد سائق الباص في طريقه من محطة الى أخرى، 

وبينما هو في طريقه توقف باحدى المحطات، صعد أحد الركاب وهو شاب عملاق كأنه بطل كمال أجسام، وعلى وجهه علامات الشر قد تركت على وجهه أثار المشاكل.. 

فسأله السائق عن التذاكر.. 

فأجابه والشرر يتطاير من عينيه: المعلم ميمي مابيدفعش تذاكر تركه السائق على استحياء وتابع طريقه، وفي اليوم التالي ركب نفس العملاق ونظر اليه السائق برعب وسأله نفس السؤال بنبرة مرتعدة.. 

فأجابه العملاق بغلظة: المعلم ميمي مابيدفعش تذاكر تكرر هذا المشهد مرات ومرات.. 

نفس السؤال ونفس الاجابة.. 

دون أن يتجرأ السائق أو حتى يفكر في مناقشة العملاق
*******
فارق النوم عين السائق وأصابته الكآبة والخجل من نفسه ومن الركاب الذين ينظرون اليه على أنه جبان.. 

وبدأ يتغيب عن العمل في محاولة منه للهروب من المشكلة.. 

ولكنه قرر أن يواجه نفسه ويتحداها، فذهب بجسمه النحيل وقامته القصيرة الى احدى مراكز التدريب وسجل نفسه في دورات تدريب كمال أجسام، كونغ فو، جودو وكارتيه ومضت أشهر وهو يكافح ويناضل من أجل تحرير نفسه من الخوف حتى أتقن كل فنون الدفاع عن النفس ونال منها أشكال من الميداليات وألوان من الأحزمة
*******
وحانت لحظة المواجهة مع المشكلة التي خاض كل ذلك من أجلها فعاد الى عمله المعتاد واتجه الى نفس المحطة، وهو يبحث عن هذا العملاق.. 

وما أن صعدت الفريسة الباص حتى نهض السائق وسأله بنبرة يملؤها الثقة بالنفس: تذاكر،  فأجابه العملاق بنفس الطريقة: المعلم ميمي مابيدفعش تذاكر فأمسك السائق بقميص العملاق من رقبته وسط ذهول الركاب وصاح بصوت عال وعينان تشتعل منهما النار: 

المعلم ميمي مابيدفعش تذاكر ليه يعني؟
فأجابه العملاق بصوت خافت  .... المعلم ميمي معاه اشتراك
لصوص الهدوء 
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من علامات نضج البطيخ : جفاف الخيط الذي يغذي الثمرة ، وان يتغير لون بذورها الى البني الغامق والأسود ، وأن يتحول سطحها الملامس للأرض من اللون الأبيض إلى الأصفر الفاتح ، وكذلك صعوبة خدش قشرة البطيخة بظفر الإصبع ،ولكن تبقى الموسيقى أكبر برهان على نضج البطيخ .

غالبية الناس لا يلتفتون لعلامات النضج المتداولة في الإرشاد الزراعي ،بل إنهم وبطريقة لا إرادية يلجأون إلى عملية التطبيل على البطيخة ، من أجل سماع صوت مكتوم رنان ، هذا الصوت يدلهم بشكل قاطع على حلاوتها واحمرارها ، وهذه الطريقة الحاذقة لا يضطلع بها إلا كل صاحب أذن موسيقية مدربة !

أما الوسواسون من الناس ، فلا يقبلون الشراء إلا على المضمون ، ولهذا نجد بعضا من أصحاب معرشات البطيخ الواثقين من بضاعتهم وجودتها يبيعون (ع السكين ) ، أي أن البائع يختبر البطيخة بأن يحدث فيها قطعا مربعا برأس السكين ، ثم يذيقها للشاري ، فإن أعجبته ، دفع ثمنها ومضى ! 

أحد أصحاب معرشات الطرقات غالبه النوم بين كومة بطيخ ،ولأنه أصلع فقد ضاع رأسه بين البطيخات ، وصادف أن لصا تسلل إلى الكومة ، وبدل أن يخطف بطيخة ويمضي ، راح ينتقي واحدة على كيفه ،فقاده حظه العاثر إلى أن يتناول رأس البائع النائم ، ويطبل عليه تطبيلات خفيفة ليحدد نضجها وحلاوتها!

يصحو الرجل من نومه مفزوعا، ويستغرب من وجود رأسه بين يدي اللص فينهره : ولك شو بتساوي يامبهدل ؟

فيرد اللص بوقاحة عابرة للمعرشات : أريد بطيخة حمراء زي الدم .

فيضحك البائع : بكفيش إنك حرامي ، وبدك إياها عالسكين كمان !

ويكمل الكاتب : لم يلفتني كثيرا أن ديوان المحاسبة قد رصد ما يقرب خمسين قضية اختلاس للمال العام ، بل يقتلني أن لصوصنا ألوان :لص صغير يلطش ما يقع تحت يده ويمضي ، ربما ليطفئ جوعه وجوع أولاده ، ولكننا نقيم الحد عليه .

وهناك لص حاذق لا يقبل إلا على السكين ، وكلما كبرت هامته وكبر مقامه وكان له ظهر يحميه ‘ كانت لصوصيته ناضجة حمراء وحلوة ، ولن يتوانى عن اختبار كل الكومة دون خوف أو خجل أو وجل ، ولن تجد أحدا ينهره أو يسأله : ياااااااااااااااااااه كم أخاف من لصوص الهدوء .


يمكن استخدام القصة في دورات الأدارة ، والمحاسبة 

والعبرة من القصة : ...................[image: image9.png]




المصدر :
جريدة الاتحاد
بقلم : رمزي الغزوي 

أنت مثلي تحتاج إلى حجر ؟؟؟؟ قصة ذات معنى 



هل أنت مثلي تحتاج إلى حجر ؟؟؟؟
بينما كان أحد رجال الأعمال، سائرا بسيارته الجاكوار الجديدة، في إحدى الشوارع،
ضُرِبت سيارته بحجر كبير من على الجانب الأيمن ....
نزل ذلك الرجل من السيارة بسرعة، ليرى الضرر الذي لحق بسيارته، ومن الذي فعل ذلك ....

وإذ به يرى ولدا يقف في زاوية الشارع، وتبدو عليه علامات الخوف والقلق...
اقترب الرجل من ذلك الولد، وهو يشتعل غضبا لإصابة سيارته بالحجر الكبير...
فقبض عليه دافعا إياه إلى الحائط وهو يقول له:
- يا لك من ولد جاهل، لماذا ضربت هذه السيارة الجديدة بالحجر ؟ إن عملك هذا سيكلفك أنت وأبوك مبلغا كبيرا من المال .

ابتدأت الدموع تنهمر من عيني ذلك الولد وهو يقول: ' أنا متأسف جدا يا سيدي '
لكنني لم أدري ما العمل، لقد أصبح لي فترة طويلة من الزمن، وأنا أحاول لفت انتباه أي شخص كان، لكن لم يقف أحد لمساعدتي . ثم أشار بيده إلى الناحية الأخرى من الطريق، وإذ بولد مرمى على الأرض .

ثم تابع كلامه قائلا : 

- إن الولد الذي تراه على الأرض هو أخي، فهو لا يستطيع المشي بتاتا، إذ هو مشلولا بكامله، وبينما كنت أسير معه، وهو جالسا في كرسي المقعدين، اختل توازن الكرسي، وإذ به يهوي في هذه الحفرة ، وأنا صغير، ليس بمقدوري أن أرفعه، مع إنني حاولت كثيرا . أتوسل إليك يا سيدي ، هل لك أن تساعدني عل رفعه ؟ لقد أصبح له فترة من الزمن هكذا، وهو خائف جدا ، ثم بعد ذلك افعل ما تراه مناسبا، بسبب ضربي سيارتك الجديدة بالحجر .

لم يستطع ذلك الرجل أن يمتلك عواطفه، وغص حلقه ، فرفع ذلك الولد المشلول من الحفرة وأجلسه في الكرسي، ثم أخذ محرمة من جيبه، وبدأ يضمد بها الجروح،
التي أصيب بها الولد المشلول، من جراء سقطته في الحفرة .


بعد انتهاءه سأله الولد:
- والآن، ماذا ستفعل بي من أجل السيارة ....؟

أجابه الرجل :

- لا شيء يا بني ، لا تأسف على السيارة .

لم يشأ ذلك الرجل أن يصلح سيارته الجديدة، مبقيا ً تلك الضربة تذكارا ً عسى ألا يضطر شخص أخر أن يرميه بحجر لكي يلفت انتباهه .

إننا نعيش في أيام، كثرت فيها الانشغالات والهموم ، فالجميع يسعى لجمع المقتنيات،
ظنا منهم، بأنه كلما ازدادت مقتنياتهم، ازدادت سعادتهم أيضا ً، بينما هم ينسون الله كليا .

إن الله يمهلنا بالرغم من غفلتنا لعلنا ننتبه ، فينعم علينا بالمال والصحة والعلم و و و
ولا نلتفت لنشكره ، يكلمنا ... لكن ليس من مجيب ، .فينبهنا الله بالمرض أحيانا ً، وبالأمور القاسية أحياناً لعلنا ننتبه ونعود لجادة الصواب .
ماذا ينفع الإنسان لو ربح العالم كله وخسر علاقته مع الله ؟
إن الإنسان يتحسب لأمور كثيرة ، فسياراتنا مؤمن عليها ، وبيوتنا مؤمن عليها ، وممتلكاتنا الثمينة مؤمن عليها ، لكن هل حياتك الأبدية مؤمنة ؟؟؟
فهل أنت منتبه ؟ أم تحتاج إلي حجر ؟؟؟
أمسك بيد من تحب يحكى أن فتاة صغيره مع والدها العجوز كانا يعبران جسرا ، خاف الأب الحنون على ابنته من السقوط لذلك قال لها : حبيبتي أمسكي بيدي جيدا ،، حتى لا تقعي في النهر فأجابت ابنته دون تردد : لا يا أبى ،، ،، أمسك أنت بيدي رد الأب باستغراب : وهل هناك فرق ؟
كان جواب الفتاه سريعا أيضا : 

لو أمسكتُ أنا بيدك قد لا استطيع التماسك ومن الممكن أن تنفلت يدي فأسقط ..

لكن لو أمسكتَ 

أنت بيدي فأنت لن تدعها تنفلت منك .أبدا ....

العبرة من القصة 


عندما تثق بمن تحب أكثر من ثقتك بنفسك .. و تطمئن على وضع حياتك بين يديهم أكثر من اطمئنانك لوضع حياتك بين يديك عندها امسك بيد من تحب ... قبل أن تنتظر منهم أن يمسكوا بيديك
--------------------------------------------------------
التواصل - افهم ليسهل فهمك 1 



حاول أن تفهم أولاً.. ليسهل فهمك. إن معرفة كيف تكون مفهوماً هو الجزء الثاني من العادة الخامسة، وهو على نفس القدر من الأهمية في الوصول إلى حلول المنفعة للجميع، ولقد سبق لنا تعريف النضج بأنه التوازن بين الشجاعة ومراعاة شعور الآخرين. إن السعي للفهم يقتضي التدبر، ويحتاج السعي لتكون مفهوماً إلى الشجاعة، وتقتضي المنفعة للجميع درجة عالية من الصفقتين، وهكذا يكون من المهم بالنسبة لنا في حالات التعاضد مع الآخرين أن نكون مفهومين.


لقد كان لقدماء الإغريق فلسفة رائعة تضمنتها ثلاث كلمات مرتبة في تتابع منهجي، وهي ( Ethos, Pathos, and Logos). وأزعم أن تلك الكلمات الثلاث تحتوي على جوهر مبدأ السعي أولاً للفهم وتقديم صورة مؤثرة. وكلمة ( ethos) وتعني ثقة الجماعة، هي مصداقيتك الشخصية، هي الإيمان الذي يملكه الناس في استقامتك وأهليتك, إنها الثقة التي يمكنك إشعاعها، إنها رصيدك في بنك الأحاسيس, وكلمة ( Logos) وتعني العقل هي المنطق، هو الجزء العقلاني في منظومة العرض. 


لاحظ الترتيب، ثقة الجماعة، التعاطف، العقل – أي شخصيتك، وعلاقاتك، ثم المنطق الذي يفلسف تقديمك أو عرضك لنفسك، وهذا يمثل تغييراً رئيسياً آخر للتصور الذهني، وينجو معظم الناس، خلال تقديمهم لموافقتكم إلى اللجوء مباشرة إلى العقل، إلى منطق الجزء الأيسر من المخ، الخاص بإخطارهم، وهم يحاولون إقناع الآخرين بصلاحية المنطق دون أن يولوا اهتماماً أولاً بالثقة الجمعية والتعاطف.

كنت اعرف شخصاً على قدر كبير من الإحباط؛ نظراً رئيسه كان منغلقاً على ما أحس هذا الشخص أنه أسلوب غير مثمر في القيادة.
سألني "لماذا لا يفعل شيئاً" لقد حدثته في الأمر، وهو مدرك له غير أنه لا يفعل شيئاً.

"حسناً. لماذا لا تقدم عرضا فعالاً بنفسك؟"

"لقد فعلت" 

"ما هو تعريفك لكلمة "فعال"؟ من ذا الذي يرسلونه ثانية إلى المدرسة حينما يخفق مندوب المبيعات في بيع السلعة؟ اهو المشتري؟ إن فعال تعني أنها تنجح. إنها تعني الإنتاج والقدرة على الإنتاج (إ / ق إ). هل أوجدت التغيير الذي يرمي إليه؟ هل شيدت العلاقة أثناء العرض؟


"وكيف كانت نتائج عرضك؟ أقول لك؛ إنه لا يفعل شيئاً – إنه لا ينصت"
"إذن عليك بالقيام بعرض فعال. كان عليك أن تدخل إلى أعماق رأسه. كان عليك أن تخترق إطار عقله. كان عليك أن تظهر وجهة نظرك في بساطة وبطريقة مرئية، وأن تشرح البديل الذي يقف هو في صفه بأفضل مما يقدر هو أن يفعله. ولسوف يفرض عليك ذلك مزيداً من العمل الإضافي بالمنزل، فهل أنت تستعد لذلك".

"ولماذا يتعين عليّ أن أخوض غمار كل ذلك؟"

"في كلمات أخرى، إنك تريد أن يغير أسلوب قيادته بالكامل ولست ترغب في أن تغير أنت من أسلوب عرضك؟"

"أظن ذلك" 

"حسنا إذن، ما عليك أن تقابل الأمر بابتسامة وأن تتعايش معه.
"لا أستطيع التعايش معه. إنه استقامتي" 

"حسنا، إذن فعليك بالمبادرة للعمل من أجل عرض فعال، وهذا يقع في إطار دائرة تأثيرك".

وفي الختام، لم يستطع أن يفعلها، حيث بدا أن الاستثمار أضخم مما يستطيع.


المرجع: العادات السبع للناس الأكثر فعالية
اسم الكاتب: ستيفن ر. كوفي
دار النشر: مكتبة جرير
سنة النشر: 2004
رقم الطبعة: السادسة
رقم الصفحة: 364-367
كلمات مفتاحية: التواصل - الـتأثير – فاعلية – التصورات الذهنية – أهمية الثقة الجماعية
أرسل بواسطة: بهاء الشيخ علي 
رابط القصة: http://trainers.illaftrain.co.uk/ara...l.thtml?id=165
وأنا ارتبت فيك 



يحكى عن عدي بن الرقاع أنه في ذات يوم ذهب الى قصر عبد الملك بن مروان والقى عليه قصيدة طويلة في وصف الخمر فأجاد وأبدع في وصفها واستخدام التشبيهات والاستعارات البلاغية ووصف حالات شربها .

فقال له عبد الملك بن مروان : لقد ارتبت فيك يا ابن الرقاع لإجادتك وصف الخمر .

فرد عليه ابن الرقاع : وأنا ارتبت فيك ياأمير المؤمنين لمعرفتك بجودتها 

العبرة من القصة
 : 
استخدم ذكاءك عندما تردعلى من أراد أحراجك واضبط انفعالك.


------------------------------------------------------------------------------------------

التواصل - مساندة الآخرين 



إن القادة يتمتعون بمعرفة قوة المضي قدما, وهو إحساس بأن التغيرات الكبرى تقع نتيجة للأشياء الصغيرة المتعددة ويدرك القادة أن كل شيء يقولونه أو يقومون به له قوة هائلة في مساندة وتشجيع الآخرين) لقد حدث هذا بالفعل في حياتي, عندما كنت تلميذا في المدرسة الثانوية, 

حيث طلب مني مدرس الخطابة أن أبقى في المدرسة بعد انتهاء اليوم الدراسي في هذا اليوم, وقد تساءلت ما الخطأ الذي ارتكبته, فقال لي (روبينز أعتقد أنك تحظى بمقومات الخطيب المفوه, وأود أن أدعوك لإلقاء حديث في المسابقة التي ستعقد الأسبوع المقبل مع فريق من مدرستنا) 


لم أكن أعتقد أنني مؤهل للخطابة, إلا أن المدرس كان قويا ومنسجما جدا لدرجة أنني صدقته, لقد غيرت رسالته مسار حياتي, لقد قادتني هذه الرسالة إلى عملي كقائم بتوصيل المعلومات إلى الناس. إن المدرس قد قام بشيء صغير إلا أنه غير مسار حياتي إلى الأبد.


المرجع: قدرات غير محدودة
اسم الكاتب: انتوني روبنز
رقم الصفحة: 546-547
دار النشر: مكتبة جرير
كلمات مفتاحية: قوة التأثير- قوة الكلمة 
أرسل بواسطة: إدارة الموقع
رابط القصة: http://trainers.illaftrain.co.uk/ara...il.thtml?id=60


------------------------------------------------------------------------------------------


أغبي طفل في العالم 



[image: image10.jpg]



دخل طفل إلي محل الحلاقة, فهمس الحلاق في أذن الزبون قائلا: هذا أغبى طفل في العالم وسأثبت لك ذلك, فوضع الحلاق في يده اليمني دينارا و في اليسري ربع دينار وطلب من الطفل أن يأخذ أحدهما فأخذ الطفل الـربع دينار و انصرف، فقال الحلاق للزبون: إنه لا يتعلم أبدا... في كل مرة يفعل ذلك. 

بعد أن خرج الزبون من مكان الحلاق، شاهد الطفل فى محل للأيسكريم فاقترب منه ليسأله لماذا اختار الربع دينار...

فأجابه الطفل: انه في اليوم الذي يختار فيه الدرهم تكون اللّعبة قد انتهت!!

طالب ترك ورقة الامتحان خالية ونجح. 



كيف حدث هذا ؟؟
قصة طريفة حدثت أثناء فترة الامتحانات لأحد معلمي اللغة العربية واسمه بشير
فبعد إنتهاء مادة البلاغة قام الأستاذ بشير بتصحيح أوراق الاجابة و كعادته ما أن يمسك الورقة حتى يبدأ بتصحيح إجابة السؤال الأول ومن ثم السؤال الثاني وهكذا ..وفي بعض الأحيان يلحظ أن بعض الطلاب يترك سؤالاً أو سؤالين بدون إجابة وهو أمر معتاد إلا أن ما أثار إستغرابه ودهشته ورقة إجابة أحد الطلاب تركها خالية...!؟[image: image11.png]o=




لم يجب فيها على أي سؤال ووضع بدل الإجابة القصيدة التالية التي نظمها خلال فترة الامتحان :

أبـشـيـر قل لي ماالعمل .. واليأس قد غلب الأمل

قـيـل امـتـحـان بلاغــة .. فحسبته حان الأجل

وفزعت من صوت المراقب .. إن تنحنح أو سعل

و أخذ يجول بين صفوفنا .. و يصول صولات البطل
أبشير مـهـلاً يـا أخـي .. ما كل مسألة تحل
فـمـن الـبــلاغة نـافـع .. ومن البلاغة ما قتل
قـد كـنـت أبـلـد طالب .. و أنا و ربي لم أزل
فـإذا أتـتـك إجابتي .. فيها السؤال بدون حل
دعها وصحح غيرها .. والصفر ضعه على عجل
فما كان من الأستاذ بشير سوى إعطائه درجة النجاح في مادة البلاغة لأن الهدف
الذي يسعى لتحقيقه من خلال تدريسه لمادة البلاغة متوفر في هذا الطالب
الذي إستطاع نظم هذه القصيدة الطريفة والبديعة...[image: image12.png]



( لو كنت عارفة عملت مثله ايام الامتحانات [image: image13.png]


)

الكلمات الاستفتاحية : المرونة ، الابداع اللغوي 
العبرة من هذه القصة : العبرة بالخواتيم ، وحاول اكتشاف مواهبك قبل اصدار احكام سلبية عن نفسك .

منقولة من موسوعة القصص.

إذا لم تسقط فلن تتعلم 



كان أول يوم لي في دروس التزحلق، تزحلقت طيلة اليوم ولم أسقط مرة واحدة، فلقد كان لدي روح معنوية عالية وكنت أشعر بالراحة، ولذلك ذهبت إلى معلم التزحلق وأخبرته عن يوم عظيم. هل تعلم ما قاله المعلم؟ أخبرني:"


أنا شخصيا يا "إربن" أعتقد أن يومك كان سيئا وأذهلتني هذه العبارة (جرب وتحمل المخاطر) فقلت: "ماذا تعني بيوم سيئ؟ أعتقد أن الهدف هو أن أقف على الزلاجات و ألا أسقط. نظر المعلم إلي مباشرة ورد: "إذا لم تسقط فإنك لم تتعلم".


المرجع: القيادة تحد
اسم الكاتب: كوزس بوسنر
دار النشر: مكتبة جرير
سنة النشر: 2004
رقم الطبعة: الطبعة الأولى 
رقم الصفحة: 253
كلمات مفتاحية: التجربة والخطأ – الإصرار – التعلم من الأخطاء – الإستفادة من التجارب

رابط القصة: http://trainers.illaftrain.co.uk/ara...l.thtml?id=421
أغرب بائع وأغرب مشتري‏ 



يحكى أن رجلاً أتى إلى أحد المدن و قد التف الناس من حوله وصار في المدينة هرج ومرج كثير وكل يوم والناس حول هذا الشخص بازدياد ...
تقدم رجل من أهل الحصافة والعقل والفطنة وسأل عن سبب هذا الزحام الشديد حول هذا الرجل الغريب فأخبروه ان هذا الرجل يحمل توكيلا من الله وهو يقوم الآن ببيع قطع من اراضي الجنة
ويمنح بذلك سندات ومن مات ومعه هذا السند دخل الجنة وسكن الارض التي اشتراها هناك .

احتار الرجل في كيفية اقناع هذا الكم الهائل من الناس بعدم صدق هذا الرجل وان من اشترى منه قد وقع في تضليله وتدليسه إلا أنه وجد من يزجره ويمنعه من المحاولة في هذا الاتجاه
لإن بساطة الناس وقلة وعيهم دفعتهم الى التصديق المطلق بهذا الدجال.

وفي النهاية اهتدى الرجل الحصيف الى حل عبقري حيث تقدم الى الرجل الذي يبيع قطعا في الجنة فقال له كم سعر القطعة في الجنة ؟ فاخبره ان القطعة بـ 100 دينار
فقال له وإذا أردت أن أشتري منك قطعة في ( جهنم ) بكم ؟ أتبيعها لي ؟؟

فاستغرب الرجل ثم قال خذها بدون مقابل فقال الرجل الحصيف كلا لاأريدها إلا بثمن أدفعه لك وتعطيني سندا بذلك فقال له سأعطيك ربع جهنم بـ 100 دينار سعر قطعة واحدة في الجنة.

فقال له الرجل الحصيف : فأن اردت شرائها كلها فقال الدجال عليك ان تعطيني 400 دينار
وفي الحال قام الرجل الحصيف بدفع الـ 400 دينار إلى الدجال
وطلب منه تحرير سنداً بذلك وأشهد عدد كبيراً من الناس على السند
وبعد اكتمال السند قام الرجل الحصيف بالصراخ بأعلى صوته:

أيها الناس لقد اشتريت جهنم كلها ولن اسمح لاي شخص منكم بالدخول إليها
لإنها صارت ملكي بموجب هذا السند أما انتم فلم يتبقى لكم إلا الجنة
وليس لكم من مسكن غيرها سواء اشتريتم قطعا أم لم تشتروا
عند ذاك تفرق الناس من حول هذا الدجال لأنهم ضمنوا عدم الدخول الى النار
بسند الرجل الحصيف ، وأدرك الدجال بأنه أغبى من هؤلاء الذين صدقوا به.

.................................................. 
قصصت هذه الرواية على رجل كبير السن فقال لي :

وهل تعجب من أمر هؤلاء الناس فقلت نعم ايوجد أناس بهذا المستوى من التفكير ؟
فاجابني الرجل نعم أغلبنا بمثل مستوى تفكيرهم رغم انهم أفضل نية منا...
فقلت له كيف أيها الرجل ؟؟

فقال: من يتعاطى الخمر هل يجدها ملقاة على الطريق ام يذهب لشرائها بماله الخاص ؟

فقلت: بل يشتريها بماله الخاص قال: ومن يقصد بيوت الهوى ، ومن يلعب القمار ، ومن يتناول السجائر والمخدرات و....

ومن يسيء استخدام تكنولوجيا العصر في ما حرم الله وغيرها
كلها أموال ندفعها من جيوبنا لنشتري لأنفسنا بها قطعاً في جهنم ،،، أليس كذلك ؟
بينما نترك الصلاة والصيام والأمر بالمعروف والنهي عن المنكر والقنوت والدعاء وغير ذلك الكثير ... إلخ رغم توفره بدون أن ندفع من جيوبنا شيئاً
ولانقبل ان نشتري جنة الله حتى ولو بدون أن ندفع أو نخسر شيئا...

فمن الاصلح هؤلاء ام هؤلاء ؟؟؟؟؟؟؟

فأطرقت نظري الى الارض وأنا اسأل الله أن يجعلني ممن يسعون إلى نيل
رضا الباري عز وجل بالافعال والاقوال وما رزقني من المال


..................................
غوص .... أحد العباقرة 




العالم الرياضي الألماني غوص (جاوس) يصنف من بين أفضل ثلاث علماء رياضيات في العالم اذكر هنا احد المواقف الذي حصلت مع هذا العالم الكبيرعندما كان عمره 3 سنوات صحح خطأ حسابي لدى والده الذي يعمل في شركة للباخرات فعندما اتى الاب الى المنزل بأوراق قد انهى حساباته فيها ووضعها على مكتبه فاتى هذا الطفل واخذ يقرأ حسابات والده ووجد خطأ فأخبر والده و اندهش الاب ولكن ربما هذا شي و هذا الموقف شيء آخر

عندنا بلغ جاوس ست سنوات والتحق بالمدرسة الابتدائيه وبالتحديد الصف الاول وفي حصة الرياضيات..اتى الاستاذ وكان في ذاك اليوم "تعبان" ولايريد ان يعطي درس للطلاب وافضل حل هو ان يشغل الطلاب بشيء ما فقال لهم:اجمعوا لي الارقام من 1 الى 100 وكان هذا الاستاذ متأكداً بان اذكى طالب سوف يفعل هكذا

1+2=3
3+4=7
وهكذا وبلا شك بأن الحصه سوف تنتهي وهو لم ينته بعد ,مع العلم ان في ذاك الوقت لم يكتشف قانون للجمع.

كتب الاستاذ السؤال على السبوره وذهب ليجلس ومالبث ان وصل الى المقعد واذا بجاوس رافعاً اصبعه ويقول لقد انتهيت يا استاذ!!


تعجب الاستاذ قائلاً ماهذا الطالب لابد بانه لم يفهم السؤال..ونادى جاوس ليرى حله فتفاجىء بقانون قد صاغه هذا الطفل للمجموع وهو

1 + 2 +3 +....+100

99+98+…….....+1اذا (100*101)\2=5050
تأكد الاستاذ من هذا القانون بجمع اعداد بسيطه وكان ذلك صحيحاً فأخذ جاوس الى الاداره وثبت هذا القانون ضمن الدراسة في الرياضيات


اما حينما بلغ جاوس الثالثة عشر من عمره جاء الاتصال من المدرسة الى والده بأن ابنك يعلم كل شيء ولاحاجة له في الجلوس بالمدرسه ومقعده في الجامعه
وقد انهى شهادة الدكتوراه وعمره التاسعة عشرة
\

--------------------------------------------------
قصة ابتكار مدفع رمضان... والصدفة غير المتوقعة 
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إضاءات - يعد مدفع رمضان أو مدفع الإفطار،من التقاليد الراسخة في عدد من الدول العربية والإسلامية، والذي يحدد موعد تناول الفطور بعد يوم كامل من الصيام والعبادة لله، ويقوم على إطلاقه أفراد من جيش البلد لحظة المغيب إيذانا بانتهاء يوم من أيام صيام شهر رمضان المبارك.

وتختلف الروايات التاريخية في تحديد من هم أول من استخدم هذا المدفع لتحديد لحظة إفطار الصائمين، لكن غالبيتها تجمع على أن الأمر تم بمحض الصدفة، حيث أراد السلطان المملوكي خشقدم في عام 865 هـ أن يجرب ويختبر مدفعا جديدا وصل لعاصمة مصر ، القاهرة ، ولدى إطلاق قذيفة ذلك المدفع ، تصادف أن كان الوقت وقت المغرب وهي لحظة تناول الناس لطعام الإفطار، فظن الصائمون أن السلطان قد اختار هذا الوقت لكي يعلمهم بان ساعة الإفطار قد حانت.
ولدى معرفة السلطان المملوكي خشقدم بالأمر، وأن الناس قد راقت لهم الفكرة، أمر بأن يكون إطلاق قذيفة من المدفع، أمرا تقليديا في شهر رمضان، ومنها انتقل هذا التقليد إلى بقية دول العالم العربي و الإسلامي.


السبت, 22 اغسطس, 2009 إضاءات

مدونة ثقافية منوعة إعداد المهندس أمجد قاسم
---------------------------------------------------------
التفكير - الملك الذكي 



منذ زمن طويل كانت هناك مدينة يحكمها ملك وكان أهل هذه المدينة يختارون الملك بحيث يحكم فيهم سنة واحدة. وكان أهل هذه المدينة يختارون الملك بحيث يحكم فيهم سنة واحدة فقط وبعد ذلك يرسل الملك إلى جزيرة بعيدة حيث يكمل فيها بقية عمره ويختار الناس ملك آخر غيره وهكذا.


أنهى أحد الملوك فترة الحكم الخاصة به وألبسه الناس الملابس الغالية وأركبوه فيلا كبيراً وأخذوا يطوفون به في أنحاء المدينة قائلين له وداعاً وكانت هذه اللحظة من أصعب لحظات الحزن والألم على الملك وجميع من كان قبله؛ ثم بعد ذلك وضعوه في السفينة التي قامت بنقله إلى الجزيرة البعيدة حيث يكمل فيها بقية عمره


ورجعت السفينة إلى المدينة وفي طريق العودة اكتشفوا إحدى السفن التي غرقت منذ وقت قريب ورأوا شاباً متعلقا بقطعة من الخشب عائمة على الماء فأنقذوه وأخذوه إلى بلدتهم وطلبوا منه أن يكون ملكاً عليهم لمدة سنة واحدة ولكنه رفض في البداية ثم وافق بعد ذلك؛ وأخبره الناس على التعليمات التي تسود هذه المدينة وأنه بعد مرور 12 شهراً سوف يحمل إلى تلك الجزيرة التي تركوا فيها ذاك الملك الأخير؛ بعد ثلاث أيام من تولي الشاب للعرش في هذه المدينة سأل الوزراء هل يمكن أن يرى هذه الجزيرة حيث أرسل إليها جميع الملوك السابقين، فوافق الوزراء وأخذوه إلى الجزيرة فرآها وقد غطتها الغابات الكثيفة وسمع أصوات الحيوانات الشرسة وهي تنطلق في أنحاء الجزيرة


نزل الملك إلى الجزيرة وهناك وجد جثث الملوك السابقين ملقاة على الأرض وفهم الملك القصة ...بأنه ما لبث أن ترك الملوك السابقون في الجزيرة حتى أتت إليهم الحيوانات المتوحشة وسارعت بقتلهم والتهامهم؛ عندئذ عاد الملك إلى مدينته وجمع 100 عامل من الأقوياء وأخذهم إلى الجزيرة وأمرهم بتنظيف الغابة وإزالة جثث الحيوانات والملوك السابقين، وإزالة قطع الأشجار الصغيرة؛ وكان يزور الجزيرة مرة في الشهر ليطلع على سير العمل وكان العمل يتقدم بخطوات سريعة؛ فبعد مرور شهر واحد أزيلت الحيوانات والعديد من الأشجار الكثيفة وعند مرور الشهر الثاني كانت الجزيرة قد أصبحت نظيفة تماماً. ثم أمر الملك العمال بزرع الحدائق في جميع أنحاء الجزيرة وقام بتربية بعض الحيوانات المفيدة مثل الدجاج والبط والماعز والبقر ... الخ 


ومع بداية الشهر الثالث أمر العمال ببناء بيت كبير ومرسى للسفن وبمرور الوقت حولت الجزيرة إلى مكان جميل وقد كان الملك ذكياً فكان يلبس الملابس البسيطة وينفق القليل على حياته في المدينة في مقابل أنه كان يكرس أمواله التي وهبت له في عمار هذه الجزيرة.

وبعد مرور 9 أشهر جمع الملك الوزراء قائلاً أنه يعلم أن الذهاب للجزيرة يتم بعد مرور 12 شهر من بداية حكمه. ولكنه يود الذهاب إلى الجزيرة الآن ،ولكن الوزراء رفضوا قائلين حسب التعليمات لابد أن تنتظر 3شهور أخرى ثم بعد ذلك تذهب للجزيرة مرت الثلاثة شهور واكتملت السنة وجاء دور الملك ليتنقل إلى الجزيرة ألبسه الناس الثياب الفاخرة ووضعوه على الفيل الكبير قائلين له وداعا أيها الملك. ولكن الملك على غير عادة الملوك السابقين كان يضحك ويبتسم وسأله الناس عن ذلك فأجاب بأن الحكماء يقولون: "عندما تولد طفلاً في هذه الدنيا تبكي بينما جميع من حولك يضحكون فعش في هذه الدنيا واعمل ما تراه حتى يأتيك الموت وعندئذ تضحك بينما جميع من حولك يبكون فبينما الملوك السابقين كانوا منشغلين بمتعة أنفسهم أثناء فترة الملك والحكم كنت أنا مشغولاً بالتفكير في المستقبل وخططت لذلك وقمت بإصلاح وتعمير الجزيرة وأصبحت جنة صغيرة يمكن أن أعيش فيها بقية حياتي بسلام.

دروس كثيرة نستشفها من هذه القصة الرمزية احداها أن هذه الحياة الدنيا هي مزرعة للآخرة ويجب علينا ألا نغمس أنفسنا في شهوات الدنيا عازفين عن الآخرة حتى ولو كنا ملوكا 
فهلا عشنا حياة بسيطة مثل رسولنا محمد صلى الله عليه وسلم ونحفظ متعتنا إلى الآخرة
ولا ننسى قول رسولنا الكريم صلوات الله وسلامه عليه:

"لن تزولا قدما عبد يوم القيامة حتى يسأل عن أربع عن عمره فيما أفناه وعن شبابه فيما أبلاه وعن ماله من أين اكتسبه وفيما أنفقه وعن علمه فيما عمله به"

وصدق رسولنا الكريم قائلاً:"كن في الدنيا كأنك غريب أو عابر سبيل"


الملك الذكي 

الرابط:

http://www.nokiagate.com/vb/-t92880.html?t=92880
الكلمات المفتاحية: التفكير الايجابي-المعتقدات- الأمل-الفطنة--الابداع-التغيير-

أرسل بواسطة:شرقي نادية أمال 

رابط القصة: http://trainers.illaftrain.co.uk/ara...l.thtml?id=735
التفكير - الحقيقة مقابل الكذب 



[image: image15.jpg]




[image: image16.png]3




تخيل أنك تقيم في معسكر في إحدى الجبال, ثم تقرر أن تذهب في جولة بمفردك في الظهيرة بداخل الغابة القريبة. وبعد عدة ساعات يذكرك منظر الشمس التي تميل للأفول بالعودة إلى معسكرك قبل أن يكتنف البرية الظلام. وبينما تسير في الغابة يبدو الدرب مألوفا لك, وتبدأ الأمطار الباردة في الإنهمار بغزارة, وتسمع على البعد عواء الذئب إن ذلك الدرب كما تعلم يؤدي بك إلى المعسكر ولكنك في حيرة من أمرك, حيث لا تعرف تحديدا أي الاتجاهات تسلك, وفجأة تقابل رجلين يحمل أحدهما فأسا والآخر مذراة تبن, وكلاهما يعرف الاتجاه الصحيح لمعسكرك, ولكن الرجلين أحدهما صادق دائما, في حين أن الآخر لا يقول الصدق أبدا, وأنت لا تستطيع تحديد أيهما الصادق وأيهما الكاذب ولك أن تطرح سؤالا واحدا فقط على الرجلين. ماهو السؤال الثاقب الذي ستطرحه, وأي الرجلين ستسأل؟؟؟


قبل أن ترى الاجابة حاول أن تجد سؤالا من عندك وتذكر أن الذئاب على البعد تعوي....


الجواب: اسأل أحد الرجلين قائلا: "إذا أنا سألت صديقك عن الاتجاه الصحيح ماذا تعتقد أن تكون إجابته؟" إذا كنت سألت الصادق سيقول لك الحقيقة ولكن سيكذب أيضا حيث سينقل لك إجابة الكاذب كما هي. وإذا سألت الكاذب فسوف يكذب في كل الحالات, وبذلك فأنت سوف تسير في عكس الاتجاه الذي وصفه الرجلان.
إذا لم تفكر في السؤال الصحيح, فهل كنت ستتعرض للمشتتات غير ذات الصلة مثل وجود الفأس, أومذراة التبن؟؟؟

المرجع: لماذا لم أفكر في هذا من قبل 

اسم الكاتب: تشارلز دبليو .ماكوي 

دار النشر: مكتبة جرير

رقم الطبعة: الطبعة الأولى2005م 

رقم الصفحة: 39 و56 بتصرف

تفكير, تركيز، تقييم الآراء. كلمات مفتاحية: نتائج منطقية،

أرسل بواسطة: عبد الرحمن يوسف
رابط القصة: http://trainers.illaftrain.co.uk/ara...l.thtml?id=656

التفكير - الدب الجائع 
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كان طالب وأستاذه يتنزهان في آلاسكا عندما بدأ دب بمطاردتهما عن بعد.

بدأ الاثنان في الركض، ولكن كان من الواضح أن الدب سيلحق بهما. 

توقف الطالب وأنزل حقيبة الظهر التي كان يحملها وأخرج منها حذاء الجري وبدأ يلبسه. 

قال الأستاذ: حتى بحذاء الجري لن تكون أسرع من الدب.

أجاب الطالب: لست بحاجة لأن أكون أسرع من الدب، بل يكفيني أن أكون أسرع منك.

أدرك الطالب بأن الدب سوف يرضى عندما يلتقط شخصا واحدا،
بالنتيجة، عرف الطالب المشكلة الحقيقية بأنها تكمن في أن يكون أسرع من أستاذه وليس أسرع من الدب.

عن كتاب الإبداع في حل المشكلات .للدكتور حسين علي. دار الرضا للنشر سوريا.ط1. 2001.ص:13 
الكلمات المفتاحية: التفكير بسرعة، تحديد المشكلة، إدراك المشكلة، حل المشكلة.

أرسل بواسطة: آمال سليماني 

رابط القصة: http://forum.illaftrain.co.uk/newthr...ewthread&f=116
-------------------------------------------------------
تفكير : قصة اختراع فتاحة العلب 
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يعود هذا الاختراع المدهش والبسيط للغاية إلى الباحث الأمريكي (إيرمال فريز) المولود في عام 1913 والحاصل على شهادة الهندسة من معهد جنرال إلكتريك .


بدأ فريز حياته كمزارع بسيط في ولاية أنديانا ، ثم انتقل إلى ولاية أوهايو حيث عمل كمشغل لإحدى الآلات في أحد المصانع ، ثم استدان بعض المال من زوجته وأسس مصنعا صغيرا لصنع بعض الأدوات والآلات المتفرقة ، وبسبب ظروف الحرب العالمية الثانية فقد ازدهرت صناعته وحقق مكاسبا مالية جيدة ، ثم أسس بعد ذلك مشروعات ناجحة مع كبرى الشركات الأمريكية كشركة جنرال إلكترويك وشركة فورد ووكالة الفضاء الأمريكية ناسا .

--------------------------------------------------------


الحاجة أم الاختراع

في عام 1959 وبينما كان ايرمال فريز في نزهة عائلية مع أصدقائه ، تذكر أنه نسي فتاحة العلب التقليدية في بيته ، فلجأ إلى استخدام بعض أدوات تصليح السيارة لفتح علب الطعام والمشروبات ، وأخذ يفكر في طريقة مناسبة لفتح العلب المعدنية دون استخدام فتاحات العلب التقليدية.

عمل فريز طويلا في معمله لتحقيق هذه الفكرة ، فصم آلة معدنية لحفر السطح الخارجي للعلبة بشكل مستقيم ، ونظرا لكون حواف هذه الآلة حادة ومؤذية لكل من يلمسها وتتسبب في حدوث جروح بالغة لمن يلمسها ، لذلك فقد طور اختراعه في عام 1962 فعمل على لصق حلقة معدنية صغيرة كالخاتم على سطح العلبة المقصوص جزئيا ، بحيث يتم سحب هذا الخاتم إلى الخلف وبالتالي تنزع جزءا صغيرا من سطح العلبة.

هذا الابتكار قوبل بالكثير من الترحيب من قبل الشركات المصنعة ، وفي عام 1963 تم تسجيل براءة اختراع فتاحات العلب المرفقة بالمنتج ، ثم تم تطوير الكثير من التصاميم لهذه الفتاحات لتتناسب مع مختلف المنتجات والعلب .

شهدت هذه الصناعة ازدهارا عالميا حتى بلغ مجموع أرباح شركة إيرمال فريز في عام 1980 أكثر من 500 مليون دولار سنويا ، وقد طغى استخدام هذه الفتاحات على كافة الأنواع التقليدية والتي تستلزم وجود المفتاح الخاص لفتح العلب المعدنية .

في عام 1990 توفي هذا المبتكر الأمريكي بعد أن أسس إحدى أكبر الشركات الصناعية العالمية والتي امتدت فروعها في كل من أمريكا وألمانيا وكان الهدف من هذه الشركة العملاقة ، تصنيع فتاحات العلب المرفقة بالمنتجات الغذائية وغيرها من المنتجات المختلفة


المرجع

مجلة القافلة ، العدد الثاني ، المجلد 56 ، مارس – أبريل 2007 .
-------------------------------------------------------
الإبداع والابتكار - الرجل الأزرق 



إن تقديم النفس يعد تسويقا و ترويجا لها و ينبغي أن تنظر إلى ذلك الأمر بنفس الطريقة التي تنظر بها لو كنت تحاول بيع أي سلعة، سواء كانت سيارة، أو مكانا تقضي فيها إجازتك، أو حتى علبة 'كيك'، والاختلاف الوحيد هنا هو أن "المنتج" هو أنت شخصيا. فيجب أن تعرض نفسك بشكل يجذب" الزبائن "وهم الأشخاص الذين تحاول التأثير فيهم أو التعرف عليهم، ومن ثم تسترعي انتباههم. وتأكد من عرض شخصيتك بشكل جذاب وعلى مستوى المنافسة بين جميع"السلع"الأخرى في السوق لتحصل على ما يطلق عليه خبراء التسويق"طريقة البيع الفريدة". واليك قصة توضح مدى نجاح و أهمية مبدأ "الظهور بمظهر جذاب" أو" تأثير فون ريستورف":

قرر مندوب مبيعات يعمل في شركة(آي بي أم) للكمبيوتر و يتمتع ب "الذكاء الاجتماعي"أن يستخدم تأثير"فون ريستورف"لمساعدته في تحقيق النجاح في مهنته التي اختارها، وبما أن شركة(آي بى أم) مشهور "بالعملاق الأزرق" فقد قرر استخدام ذلك اللون و تطبيق مبدأ"فون ريستورف" على نفسه باستخدام اللون الأزرق، فاشترى خزانة ملابس جديدة تتكون من قمصان و سترات و أربطة عنق و معاطف جميعها زرقاء اللون، ثم اشترى سيارة زرقاء، و فرشها بفرش أزرق اللون، وكذلك ساعة ذات واجهة و سوار أزرق اللون، و كذلك حقيبة أوراق ذات لون أزرق مكتوب عليها اسم المؤسسة و عنوانها، و قلما أزرق اللون به حبر أزرق.
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وأينما حل كان يظهر في صورة شخصية متميزة، وقد عرف ب "الرجل الأزرق" بسبب إخلاصه الكامل لهويته ووظيفته و تميزه و لعملائه، و أصبح بسرعة من كبار مندوبي المبيعات في شركة (آي بى أم).

ولأن "الرجل الأزرق" كان شخصا متميزا فقد كان الآخرون يرغبون في إقامة علاقات معه، مّما انعكس على معاملاته مع الزبائن، فقد أظهر نفسه بمظهر جذاب في عيون عملائه، بنفس الطريقة التي قد يظهر بها الآن في نظرك.

الأهم من كل ذلك هو أنه ينبغي عليك معرفة ما "تسوقه" و"الثقة" في السلعة التي تسوقها، أي ينبغي عليك الثقة في نفسك و في قدراتك.

اسم الكتاب: قوة الذكاء الاجتماعي
اسم المؤلف: توني بوزان
دار النشر: مكتبة جرير
تاريخ النشر: 2005 
رقم الطبعة: الأولى 
رقم الصفحة: صـ80 
الكلمات المفتاحية: تسويق- جذب الزبائن- مبيعات- الرؤية التسويقية- الثقة بالمنتج- الذكاء الاجتماعي 
أرسل بواسطة: شرقي نادية أمال
رابط القصة: http://trainers.illaftrain.co.uk/ara...l.thtml?id=708
الإبداع والابتكار - حيل العرب الهندسية 



في القرن التاسع الميلادي (حوالي سنة 807 م) أرسل الخليفة العباسي هارون الرشيد ،هدية عجيبة إلى صديقه، شارلمان ملك الفرنجة "وكانت الهدية عبارة عن ساعة ضخمة بارتفاع (1) حائط الغرفة تتحرك بواسطة قوة مائية وعند تمام كل ساعة يسقط منها عدد معين من الكرات المعدنيه بعضها في أثر بعض بعدد الساعات فوق قاعدة نحاسية ضخمة،فيسمع لها رنين موسيقى يسمع دويه في أنحاء القصر 


وفي نفس الوقت يفتح باب من الأبواب الاثني عشر المؤدية إلى داخل الساعة ويخرج منها فارس يدورحول الساعة ئم يعود إلى حيث خرج، فإذا حانت الساعة الثانية عشرة يخرج من الأبواب اثنا عشر فارسا مرة واحدة، ويدورون دورة كاملة ثم يعودون فيدخلون من الأبواب فتغلق خلفهم، كان هذا هو الوصف الذي جاء في المراجع الأجنبية والعربية عن تلك الساعة التي كانت تعد وقتئذ أعجوبة الفن، وأثارت دهشة الملك وحاشيته.. ولكن رهبان القصر اعتقدأ أن في داخل الساعة شيطان يحركها..


فتربصوا به ليلا، واحضروا البلط وانهالوا عليها تحطيما إلا أنهم لم يجدوا بداخلها شيئا"، وتو اصل مراجع التاريخ الرواية.. فتقول: إن العرب قد وصلوا في تطوير هذا النوع من الآلات لقياس الزمن بحيث أنه في عهد الخليفة إلي مون أهدى إلى ملك فرنسا ساعة أكثر تطورا تدار بالقوة الميكانيكية بواسطة أثقال حديدية معلقة في سلاسل وذلك بدلا من القوة المائية. 
من هذه القصة نرى مدى تطور المسلمين في علوم الميكانيكا أو ما كانوا يسمونه علم الحيل الهندسية في حين كانت أوربا في عصر الظلمات.
الصمود مثل الصعود؛ يحتاج لجنود وجهود ونقود 



أزمة "تويوتا" 

الصمود مثل الصعود؛ يحتاج لجنود وجهود ونقود

نسيم الصمادي
 
[image: image20.jpg]





عندما صدر كتاب "جيم كولنز"، "هكذا يسقط العظماء"، في منتصف عام 2009 كان الفأس قد وقع في الرأس، لأن أزمة الاقتصاد العالمي كانت قد تفاقمت. ومع ذلك فإنه يمكن لقيادات شركة "تويوتا" إعادة قراءة مفردات أزمتها الحالية على ضوء نظرية "كولنز" حول أسباب وكيفية سقوط الكبار!


يحدد "كولنز" وفريقه خمسة أسباب للسقوط؛ وعلى الرغم من أن هناك من يدعي أن أباطرة صناعة السيارات والحكومة في أمريكا يحاولون انتهاز فرصة تعثر "تويوتا" ليعطوا دفعة قوية للشركات الأمريكية المنافسة على حساب الشركات اليابانية، فإن هذا لا يعفي "تويوتا" ومدرسة الإدارة اليابانية من المسؤولية.


المراحل الخمس للسقوط هي: غرور النجاح، والتوسع المحموم، وتجاهل الأخطار، ومحاولة إصلاح العرض لا المرض، وأخيرًا الاستسلام. لقد اعترت "تويوتا" حالة من الغطرسة المفرطة منذ أن أصبحت شركة السيارات الأولى في العالم؛ فبدأت تهتم بالكم على حساب الكيف، وبفتح أسواق جديدة على حساب الجودة، وأصيبت إدارتها العليا بحالة من العجرفة وتضخم الذات، بالإضافة إلى التقليل من شأن المنافسين، ونسيان أن العميل هو الأساس، وأن الجودة تنبع من التخطيط والتنفيذ الفعال ولا تقوم على المسلمات والنظريات.


كان واضحًا أن تصميمات وأداء سيارت "تويوتا" بدأت تتراجع منذ مطلع هذا القرن، حتى صرنا نرى السيارات الألمانية واليابانية والأمريكية وحتى السيارات الكورية تتفوق عليها باللمسات الجمالية الداخلية والخارجية. ولم يكن أحد يتصور أن تعاني سيارات "ليكزاس" التي بنيت على المئات من براءات الاختراع من أخطاء هندسية وفنية ساذجة.


"تويوتا" لم تدخل غرفة الإنعاش بعد، لأنها اعترفت ببعض أخطائها، مما يعني أنها ما زالت على أعتاب مرحلة السقوط الرابعة. لكن المؤكد أيضًا أن مشكلاتها التسويقية وأخطاءها في العلاقات العامة لم تأت لأسباب خارجية، لأن عجز "تويوتا" عن توصيل رسائلها إلى عملائها ووكلائها ومنافسيها هو انعكاس لمشكلات اتصال داخلية بين مستوياتها الإدارية المتعددة. ولولا تجوال كبار قادتها في العالم، واعتذارهم للعملاء، لكانت فقدت مصداقيتها تمامًا ودخلت مرحلة الموت البطيء.


الدرس الأول المستفاد من أزمة "تويوتا" هو أن الشفافية هي الطريق الوحيد إلى المصداقية، وأن الجودة لا تدوم دون إيمان قاطع بعوائدها وفوائدها. لكن الدرس الأهم هو إدراك "تويوتا" أنها ليست ضحية. الضحايا هم عملاؤها الذين اشتروا سياراتها، ووكلاؤها الذين ربطوا مستقبلهم بها، وموردوها الذين تبنوا استراتيجياتها، وثقافة "كايزن" والجودة اليابانية التي كانت مفخرة فصارت "مسخرة". فليس في هذا العالم المضطرب من هو أكبر من الحقيقة؛ والحقيقة هي أن: "الصمود مثل الصعود؛ يحتاج لجنود وجهود ونقود".


أزمة "تويوتا" الصمود مثل الصعود؛ يحتاج لجنود وجهود ونقود
نسيم الصمادي 
ادارة .كوم
---------------------------------------------------------
راعي يتحول الى بروفيسور 



راعي غنم سعودي يتحول لبروفيسور بأكبر جامعات أمريكا
من بائع ملحٍ وتمر، ثم حامل حطب، ثم راعي غنم في قرية نائية جنوب السعودية، إلى بروفيسور في واحدة من أكبر جامعات

 HYPERLINK "https://aymakan.uaeu.ac.ae/owa/redir.aspx?C=e570169357614c449dde6270a559540e&URL=http%3a%2f%2fgroups.google.se%2fgroup%2fMtncc" \t "_blank"  أمريكا.





هذا هو ملخص قصة الطبيب السعودي حامد البارقي، الذي لم يكن يدرك أن ركضه في الحياة منذ طفولته اليتيمة لجني قوت يومه بين جنبات قريته الصغيرة (البارق) سيقوده لمهنةٍ إنسانيةٍ راقيةٍ شقّ بها طريقه الوعر بإرادةٍ صلبةٍ، ناقشًا اسمه على لائحة النجاح والتميز،

بحسب برنامج " mbc في أسبوع" . 

فقد تُوفي والد البارقي وهو صغير، وظل عمه يرعى أمه وإخوته حتى أكمل حامد المرحلة الإعدادية، عندها أبلغه بضرورة أن يبحث عن وظيفةٍ ليتولى مهمة الرعاية. 

 HYPERLINK "https://aymakan.uaeu.ac.ae/owa/redir.aspx?C=e570169357614c449dde6270a559540e&URL=http%3a%2f%2fgroups.google.se%2fgroup%2fMtncc" \t "_blank" 

وبالفعل لم يمانع حامد هذا القرار، فوافق عمه على البحث عن وظيفة لكي يؤمن لأهله لقمة العيش، فبدأ مشواره تجاه أسرته متنقلاً من مهنة بيع التمر والملح إلى رعي الأغنام. 



 HYPERLINK "https://aymakan.uaeu.ac.ae/owa/redir.aspx?C=e570169357614c449dde6270a559540e&URL=http%3a%2f%2fgroups.google.se%2fgroup%2fMtncc" \t "_blank" 



وظل البارقي هكذا حتى أخبره عمه بأنه يعرف شخصية مسؤولة في منطقه تبوك الشمالية سوف يساعده في الحصول على وظيفةٍ أفضل هناك، فأحزم حامد البارقي حقائبه متوجها إلى منطقه تبوك، وهو لا يحمل في جيبه سوى 50 ريالا (12 دولارًا) تؤمِّن طريقه.

وهناك ساعدته تلك الشخصية في الالتحاق بالجيش كجندي أول باللواء المظلي؛ لتبدأ التطلعات تدور في أذهان البارقي، الذي استغرب وجود ضباطٍ يحملون نجوما على أكتافهم بينما هو مجرد جندي.

وكان أول سؤالٍ تبادر إلى ذهنه هو كيف يمكن أن يكون مثلهم؟ لتصله الإجابة على لسان نفس الشخصية التي ساعدته في الانضمام للجيش بأن هؤلاء وصلوا لهذا المستوى بالعلم وبالدراسة، فقرر مباشرة أن يكمل دراسته الثانوية ليتخرج منها بتقدير
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وفي تلك الفترة احتاج قطاعه بالجيش إلى ممرضين فتم انتداب البارقي ومعه بعض زملائه؛ ليحصل على شهادة التمريض، لكن حامد تفوق على كل من كان معهم وحصل على المركز الأول، ليتم نقله إلى مستشفى الرياض.



وهناك مارس حامد البارقي مهامه الجديدة، وصار من أفضل الممرضين في المستشفى، وإضافة لذلك واتته فرصة أفضل تمثلت في الإعلان عن دورة ترشيح ضباط، فتم ترشيحه من قبل إدارته إلى تلك الدورة ليتخرج منها ضابطا.

ولم يقتصر الأمر على ذلك؛ فقد قررت إدارة المستشفى ابتعاث البارقي إلى الولايات المتحدة لدراسة جراحه الفم والأسنان؛ ليحصل على درجة الدكتوراه، ويعتمد


عضوا بالبورد الأمريكي ونائبا لرئيس جمعية جراحة الوجه والفكين بأمريكا. 

 HYPERLINK "https://aymakan.uaeu.ac.ae/owa/redir.aspx?C=e570169357614c449dde6270a559540e&URL=http%3a%2f%2fgroups.google.se%2fgroup%2fMtncc" \t "_blank" 

قصة العشق بين الطبيب العالمي وأدواته جعلته يعزز خبراته في مجال طب الأسنان بأكثر من عشرين شهادة، ليكون من أوائل الأطباء السعوديين الذين درسوا ترميم وتجميل الوجه والفكين. 

-------------------------------------------------------
أبرز 9 مليارديرات عازبين ... في العالم 



عددهم تسعة كلهم عزاب منهم المطلق ومنهم غير المتزوج، انهم من بين الأغنى في العالم اكتشفوا من هم؟ كيف يعيشون؟ ماذا يعملون؟ واين يلتقون؟ هؤلاء الأثرياء فوق العادة ما زالوا في عمر الشباب ومستقبلهم يعدهم بالكثير من النجاحات ولكنهم حتى الآن هم ابرز القلوب الوحيدة على كوكب الأرض.
بينهم قيصر الفودكا الأول والأبرز في روسيا، مؤسس موقع «الفايس بوك»، الأمير الثاني عشر من السلالة الامبراطورية الألمانية «ثورن اند تاكسيس»، حفيد مخترع الهاتف المنزلي، وغيرهم الكثير.
من هونغ كونغ إلى لندن ومن موسكو إلى نيويورك ومن لوس انجلوس إلى باريس، تجدهم يبحثون عن صديق الروح والحفلات الفخمة والكحول والترف والبهاء وأحيانا عن هدوء يشبه سكون الريف الانكليزي.


ومنهم من يعشق الرياضات الخطيرة وركوب الأمواج أو البحار، ومنهم من يفضل حفلات الأوبرا أو لعب الشطرنج أو الاطلاع على تاريخ الفن العالمي أو اقتناء أفخم الحلي والتحف واللوحات الزيتية. وبينهم من يرغب بسفر إلى الفضاء الخارجي. 

وعلى أمل أن يدور دولاب الحظ وتتوسع دائرة الثراء سنقدم نبذة مختصرة عن كل ثري من قائمة التسعة.
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روستام تاريكو 

ملك الفودكا بدأ حياته بوظيفة دليل سياحي


ثروتة 3،5 مليارات دولار، عمره 46 عاما، جنسيته روسي ومهنته متعهد مشاريع ورجل مال وأعمال، ولد في قرية من إقليم تارتستان، عمل في بداية حياته دليلا وموجها للسائحين الغربيين في موسكو.
 

ويقول انه اكتشف متعة الفودكا في ذلك الوقت ومن هذه النقطة انطلق وأسس أهم وأكبر مصنع للفودكا في روسيا يتميز بتعدد منتجاته وفخامتها.


أصبح الوكيل الحصري في روسيا لماركات مثل «فيريرو روشيه» و«مارتيني اند روسي » و«باغاردي» و«باليز»، كما انه أطلق مصرفا يقدم قروضا استهلاكية للمواطنين ونجح نجاحا باهرا.

هذا الشاب الباهر الذي يفعل وباندفاع كبير كل ما يرغب، كان أول من ادخل سيارة مايباخ الى روسيا واشترى فيلا في سردينيا من زوجة سيلفيو برلوسكوني وهو يستعد لشراء طائرة بوينغ 737 لأسفاره. اب لثلاثة أطفال يلقب بـ«غاتسبي العظيم» معظم وقته في موسكو او في فيلته في جزيرة سردينيا الايطالية على شاطئ كوستا سميرالدا حيث يقيم أحيانا حفلات لأصحاب الملايين أثناء العطلات.


*********************
رونالد بوركل
 
أميركي عمره 55 عاما، ثروته 3،5 مليارات دولار، مستثمر كبير، يظهر دائما بكامل أناقته أحيانا لغاية الإفراط، يأتي من المدرسة التقليدية القديمة التي تجمع ما بين الثراء والرصانة.

انضم في سن الثالثة عشرة إلى الدورات الدراسية والتدريبية للعملاء والزبائن التجاريين المتعاملين مع العائلة وقد أصبح فيما بعد من كبار التجار في الولايات المتحدة.
بيل كلينتون وال غور من ضمن قائمة أصدقائه. طلاقه كلفه نفقات كبيرة ومزمنة ولكنه في النهاية ربح وعاد الى العزوبية. يصفه مقربون بأنه ملسوع من الزواج. يعيش في لوس أنجلوس ومعظم وقته في مقر شركاته «يوكايبا».


*******************
مارك زوكربرغ 

يعيش في عالم الانترنت ومؤسس «ألفيس بوك»


أميركي الجنسية، عمره 24 عاما، ثروته 1،5 مليار دولار، مهنته مصمم برامج على الحاسوب ورجل أعمال. يعيش في عالم الانترنت، انه احدث ملياردير شاب في العالم، وهو مؤسس موقع «الفيس بوك»، وعلى الرغم من الانتقادات الكثيرة التي وجهت الى الموقع حول اقتحامه الحياة الشخصية للأفراد، فان الشبكة الاجتماعية تضم 66 مليون مستخدم وقد ارتفع تقييم تقديرات إيرادات شركته إلى 15 مليار دولار. مهووس الانترنت هذا يمثل عصرا جديدا، وفي مؤتمر صحافي عقده أخيرا، قال انه يعيش عيشة متواضعة في شقة صغيرة يغطي أرضيتها الحديد، وهو يتطلع الى التخلص من كل ما هو غير ضروري (يحتاج فقط إلى الكمبيوتر والمياه العذبة) يعيش في بالو التو في الولايات المتحدة وعلى موقع الفيس بوك طبعا.


*******************
ألبرت فون ترن أند تاكسيس 

ثروته 23 مليار دولار ويملك أكبر الغابات


ألماني الجنسية، عمره 24 عاما، يمتلك ثروة تصل إلى 2،3 مليار دولار، هو صاحب دخل وإيرادات كثيرة يحب الطبيعة ولديه روح العائلة وهو حامل عرش عائلة «ترن اند تاكسيس» دخل المرة الأولى قائمة مجلة فوربس للأثرياء في عمر الثامنة وهو رسميا وريث أكثرية ثروة العائلة منذ سنة 2001.
قسم كبير من ثروته موجود في عقارات العائلة مثل قصر سان ايميرون الذي تسكنه عائلته منذ أكثر من 200 عام.
يملك واحدة من اكبر الغابات الخاصة في أوروبا مساحاتها 30 ألف هكتار يعيش في بافاريا حيث يقع قصر العائلة.

**********************
بيتر سيل 
أميركي الجنسية، عمره 40 عاما، ثروته 1،2 مليار دولار مهنته مستثمر، هو متعدد المهام ويعتبر المستثمر الأول في موقع الفيس بوك. ولد في ألمانيا لاعب وبطل في لعبة الشطرنج لمدة 12 عاما.

جمع ثروة من خلال بيعه لنظام الأمان والحماية الخاصة ببرامج الكمبيوتر «باي بال» الذي هو من برمجته.

يكتب في العلوم المالية والسياسية وفي مواضيع الحرية الشخصية وفلسفة الحياة يتميز بجولاته الكثيرة في العالم، انه الملياردير المفكر.


**************
ريشار لي بارون
 
من هونغ كونغ والبداية قرض من والده
 

من هونغ كونغ، عمره 41 عاما، وتبلغ ثروته 1،4 مليار دولار، وهو قطب صناعة الاتصالات السلكية واللاسلكية، يعتبر أن جذب اهتمام العالم إلى الصين وهونغ كونغ خاصة ضرورة مطلقة، وهو وريث الرجل الاكثر ثراء في المقاطعة الصينية الخاضعة للحكم الذاتي ولكنه صنع ثروته بنفسه وان كانت البداية بواسطة قرض من والده.


قام بتأسيس شركة للسواتل التلفزيونية، ثم ما لبث أن باعها إلى العملاق الاسترالي روبرت مردوخ، وهو الآن يرأس شركة المحيط الهادئ أو الباسيفيك، التي تعمل ضمن قطاع الاتصالات السلكية واللاسلكية وشبكة الانترنت.


مرت عليه بعض خيبات الأمل في هذا المجال، مستثمر في صحيفة هونغ كونغ التي تدعو الى ممارسة الديموقراطية بكل أشكالها في المستعمرة الانكليزية السابقة. بارون الانترنت هذا يعتبر من هواة رياضة الغوص تحت الماء، وهو يعيش كاللميارديريين الغربيين وفق نمط حياة باهظ التكاليف، وهو معروف بحفلاته الفخمة.


damaspost
منوعات
شارل دونستون 

مؤسس «كارفون» للهواتف النقالة في كل أوروبا


بريطاني، عمره 44 عاما ثروته 1،8 مليار دولار رجل أعمال بارز هو مؤسس لمخازن كارفون التي تتاجر بالهواتف النقالة في كل أنحاء أوروبا وبداياته تعود الى سنة 1989 كشركة صغيرة وتضم اليوم أكثر من 200 نقطة بيع.

يمنح موظفيه عطلة يوم عيد ميلاده كما يقدم لهم الحلوى. يمضي وقته الحر في المياه فهو يحب صيد الأسماك وركوب البحار خاصة على الشواطئ الفرنسية يسعى لأن تحصل بريطانيا على كأس سباقات السفن الشراعية الذي يجري على سواحل القارة الأميركية.


دافيد روس
 

بريطاني، عمره 42 عاما، ثروته 1،4 مليار دولار، مهنته رجل أعمال يمضي عطلته الأسبوعية في منزله الكائن في ليسيسترشير. أسس مع شارل دنستون سلسلة متاجر كارفون لبيع الهواتف النقالة.

هاو للفن والرياضة وهو من أعضاء رابطة الألعاب الاولمبية التي ستجرى في لندن عام 2012. حبه للفن دفعه إلى إقامة بعض الحفلات الفنية والاوبرالية في حديقة منزله الفخم في نفيل هولت في ليسيسترشير خارج لندن.
سيرجي بولونسكي

طول قامته حرمه من الانضمام إلى المحطة الفضائية 


ثروته 1،2 مليار دولار، عمره 35 سنة، روسي، مقاول مشاريع عقارية.

هو من بين 101 ملياردير روسي في العالم، أسس ثروة ضخمة من خلال البناء والمتاجرة بالعقارات خاصة في موسكو وفي سان بطرسبرغ.

المجموعة التي يرأسها وهو أحد الشركاء المؤسسين لها «ميراكس» تعد من المجموعات الرائدة في روسيا، وأعمالها تتركز على بناء المساكن الفاخرة والمراكز التجارية. و«ميراكس» هي التي شيدت برج الاتحاد أعلى برج في أوروبا يصل ارتفاعه إلى 428 مترا. مطلق وأب لولدين يعشق الألعاب الرياضية الخطرة حاول الانضمام إلى فريق عمل محطة الفضاء الدولية لكنه رفض بسبب طول قامته 1،93 سم. يقيم في موسكو وعمله في مقر مجموعة الميراكس وفي مبنى الاتحاد أيضا.
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شارل دونستون 

**********************
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نوكيا .. من المناديل الورقية إلى التكنولوجيا الحديثة 
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(اعمل بمتعة وراحة بال، مدركًا أن الأفكار الصائبة والمجهود ينتج عنه لا محالة كل ما هو صائب وحق) جيمس آلين.

من منا لا يحمل نوكيا؟ هذا ما يقوله الشخص الذي يريد أن يشتري جهاز محمول جديد, فهو يقول هذا الكلام؛ لأنه منطقيُّ إلى حد كبير, فكثير من الناس، وخاصة في الوطن العربي يفضلون شراء منتجات شركة نوكيا من المحمول, ومن ثم يمكن القول أن شركة (نوكيا) تعتبر من أهم شركات الهواتف المحمولة في العالم, وهي ليست متخصصة في صناعة الهواتف المحمولة فقط، بل أيضًا في صناعة الأجهزة الإلكترونية, وتحتل المركز الثالث على مستوى العالم في هذه الصناعة، فماذا تعرف عن هذه الشركة؟ وكيف كانت بدايتها؟ وما هو سر نجاحها؟ هل هو الإصرار أم الحظ؟ دعنا نتعرف سويًّا على خطوات الوصول إلى القمة.
صدق أو لا تصدق!

هل تعلم ماذا كان النشاط الأول لشركة نوكيا؟ لقد ظلت لسنوات طويلة تبيع المناديل الورقية، ولكن ـ وفي نقلة نوعية ـ استطاعت أن تدخل مجال الاتصالات بقوة، بل وتحتل مكانة مرموقة, تمكنت من خلالها من إنشاء مصانع في 12 دولة, وتبيع منتجاتها في 130 دولة في العالم, وذلك بعد اتحاد شركات ثلاث, كانت نواة لشركة نوكيا, وأصبحت تسمى (مجموعة شركات نوكيا).

وأما عن مؤسس هذه الشركة العريقة، فهو شخص فنلندي كان يعمل مهندسًا ويدعى (فريديريك إيدستام)، وكان يعمل في مصنع لإنتاج الورق وتصنيع الخشب, ثم أسس مكانًا متواضعًا له في المجال نفسه على نهر (نوكيا) في فنلندا. 

وعلى الرغم من أن الشركة بدأت تحقق تقدمًا بطيئًا، ولكن ما لبثت أعمالها في الازدهار, إلا أنها لم تعرف نجاحًا فعليًّا سوى بعد العام 1960م، عندما بدأت بتنويع نشاطاتها وتوسيع مجال أعمالها. 

الشرارة الأولى:

(إذا رفضت قبول أي شئ بخلاف الأفضل، فإنك في الغالب ستحصل عليه)، هكذا يرى الروائي الشهير سومرست موم، وهكذا كان اتجاه مؤسس الشركة (فريديريك إيدستام)، فبينما كان في ألمانيا يدرس الهندسة في المناجم والتنقيب، وبينما كان يزور مصنعًا محليًّا، لاحظ وجود آلة جديدة في تلك الأيام تحول الخشب، إلى لب يساعد في صناعة الورق. 

وبمجرد ملاحظته لحجم العمل الكبير في المصنع، توقع أن يكون لهذا المجال شأن كبير في المستقبل، ولم يكد يصل إلى فنلندا حتى أوصى بشراء هذه الآلة وفتح مصنعه الذي تكلمنا عنه، وأصبح مصنع إيدستام أهم مصنع للمناديل الورقية في أوروبا.

1 X 3:

وأما عن الشركات الأخرى المكونة لاتحاد (نوكيا)، فهما بالإضافة إلى شركة (فريديريك ايدستام)، شركتان الأولى بدأت في عام 1898م, حين تم افتتاح مصنع لصناعة المطاط الذي يستخدم في تصنيع نعال الأحذية. 
وقد كانت هذه الشركة جارة شركة (إيدستام)، وتم اختيار الموقع بعدما مرَّ مديران من شركة المطاط في المكان الذي تقع فيه شركة نوكيا؛ فأعجبا به وقررا فتح المصنع في هذه المنطقة, خاصة أنها كانت مزودة بالطاقة الكهربائية الهيدروليكية, وكان ذلك نادرًا في ذلك الوقت.
وانتقلت الشركة بعد صناعة النعال المطاطي للأحذية, إلى صناعة الأحذية المطاطية وعجلات السيارات، وكل ما يدخل في صناعة المطاط من لوازم سيارات, والأدوات المكتبية, والمعاطف، والكرات المطاطية ... إلخ.

وأما عن الشركة الثالثة المكونة لاتحاد (نوكيا) فهي شركة مختصة في تصنيع كابلات الكهرباء، وقد بدأت نشاطها في العاصمة الفلندية (هلسنكي) عام 1912م, وقد كان حينها بدأ الطلب على الكابلات بعد اكتشاف الكهرباء، ومن بعدها التلغراف والهاتف؛ مما دفع الشركة للنمو بسرعة بعدما بدأت بعدد ضئيل من الموظفين. 

وبدأ الاتحاد بين الشركات الثلاث حين اشترت شركة الأحذية المطاطية غالبية أسهم شركة الكابلات الكهربية، ثم اتحدت الشركتان بجانب شركة (إيدستام)؛ لتأسيس مجموعة شركات نوكيا، وكان ذلك عام 1967م، وقد تم الاتفاق على أن يكون (بيورن ويسترلند) رئيس شركة الكابلات الكهربية رئيسًا للمجموعة.

نقطة التحول:

كان رئيس المجموعة (وسترلند) شخصًا طموحًا جدًا, وكان قبل عملية الدمج قد أسس من خلال شركته قسمًا للإلكترونيات, واتخذ من أجهزة الاتصال مشروعًا لعمله في هذا القسم.

وبهذا يكون قد بدأ في صناعة مهمة، كان المستقبل يخشاها وبدأت الأبحاث المضنية والمعقدة؛ لتطوير هذه الأجهزة, وبدأ حينها استعمال أساليب PCM وهي الحروف الثلاث الأولى لكلمة (Pulse Code Modulation), وكانت نوكيا أول شركة تطرح هذه الأجهزة على مستوى عالٍ؛ وقد فتحت هذه الصناعة آفاقًا مهمة لمجموعة شركات نوكيا، وكان عام 1970م بداية انطلاقها عالميًّا في مجال أجهزة الاتصال, فانطلقت إلى الاتحاد السوفيتي, في ذلك الحين, وبعدها إلى العالم. 

وكان أهم زبائنها شركات الغاز والبترول وسكك الحديد, ومن بعدها المؤسسات العسكرية, خاصة من ناحية الراديو النقال في الموجات، حيث انقسمت عمليات الشركة إلى 3 نشاطات مختلفة: أجهزة الاتصالات وأنظمتها, وأجهزة الهواتف النقالة, وأجهزة الحاسب الآلي ومتفرعاته، وتتميز نوكيا بأجهزتها الرقمية عالية الجودة, والتي تطورت بشكل مذهل في فترة قصيرة جدًا, والسبب في ذلك تكاثر المنافسين؛ مما أدى إلى ابتكارات بسرعة تفوق الوصف

ولا شك في أن نوكيا تتمتع بقدرة كبيرة على التفكير في المستقبل والتنبؤ به، فكان من أفضل استراتيجيات نوكيا إقامة علاقة ممتازة مع الجامعات والمدارس؛ لإيمانها بأن النشء الجديد يملك من الحس والأفكار والمخيلة أكثر من أي شيء آخر, فكانت تشجعهم على العمل معها في أوقات الصيف والعطلات, وتوظف الخريجين الذين لديهم الاستعداد للابتكار والتطور.

نجاح يناطح السحاب:

ولأن نوكيا دائمًا ما تبحث عن التطور، فقد كان يقال إن من كل 4 موظفين واحد منهم يعمل في الأبحاث والدراسات والتطوير, ما يؤكد أهمية هذا الموضوع لشركة نوكيا، وهذا ما أثمر البوادر الأولى في ريادة شركة نوكيا في الصناعات التكنولوجية في أوائل السبعينيات من القرن الماضي, فقد تمكنت من تصميم هواتف رقمية (Digital) وكان أول هاتف يحمل اسم 200Nokia DX ، ويعود الفضل في تطور نوكيا إلى أن فنلندا كانت البلد الوحيد الذي يشجع التنافس في مجال الصناعة ويدعمها بكل السبل المتاحة.

وخلال فترة الثمانينات احتلت نوكيا مكانة مهمة على خارطة الصناعة العالمية, واحتلت المركز الثالث في أوربا العام 1988م في مجال صناعة التلفزيون.

كلمة ليست في قاموس نوكيا:

ولكن هذا الوضع تغير في التسعينات، فقد واجهت نوكيا الكثير من الصعوبات؛ بسبب الركود الاقتصادي, ولكن كما يقول نابيليون: (إن كلمة مستحيل لا توجد إلا في قواميس المجانين)، ولذا بدأت الشركة في الاهتمام بأجهزة الهاتف المحمول، والتي باتت في ذلك الوقت أهم محور يدعم الشركة خلال هذه الصعوبات, لكنها استطاعت الاستمرار في أحلك الظروف، وكان شعار نوكيا الذي اتخذته في ترويج منتجاتها هو (ربط الناس ببعضهم بعضًا) أو (connecting people)، وهو شعارها حتى الآن.

وقد حققت الشركة مبيعات بلغت 6, 52 مليار مارك فنلندي عام 1997م، ونظام نوكيا GSM يباع في 72 شركة اتصالات في 36 دولة, ويعمل لديها أكثر من 38000 موظفًا على مستوى العالم.

وختامًا مثلث النجاح:

إن فكرة بسيطة وطموح عظيم واتحاد قوي بين شركات، ثلاث حولت نوكيا من مصنع صغير للمناديل الورقية إلى شركة عملاقة لها باع طويل وفضل كبير في ربط الناس ببعضهم بعضًا في لحظات. 

إن النجاح حقًا له مذاق خاص, ولكن ليس المطالب بالتمني, فكما يقول الأستاذ محمد أحمد الراشد: (التطوير ينطلق من المعاناة), فإذا أردت أن تطور من نفسك، عليك أولًا أن تكافح وتعاني وتتغلب على الصعوبات.

أهم المراجع:

1. حكايات كفاح، كفاح فياض.
2. سحر التحفيز، كاثرين كافيلاس.
3. قرارات تغير حياتك، هال إيربان.
4. اضغط الزر وانطلق، روبين سبكيولاند.
5. المنطلق, محمد أحمد الراشد.
الثروة لـ (برجوازيينا).. قصص المليون الاول ..وملاعق الذهب !! 
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راتب الشلاح

بدأ الدكتور راتب الشلاح العمل مذ بدأ الدراسة الابتدائية ويقول .." تعلمت القراءة 
والكتابة في مدرسة ست زيتونة وتعلمت قدسية العمل وحب الناس وصون حقوقهم في معمل أبي " .


لكن العمل الإنتاجي بأجر، أو ما يمكن تسميته بداية الاستقلال المالي كان عام 1965 عندما عمل راتب الابن في معمل الأخوين شلاح للجوخ ومن ثم في الصناعات الغذائية والتصدير.


ودفعه العائد بشهادة دكتوراه دفعه للتدريس في دمشق وبيروت لينقسم بين هنا وهناك، وعندما أراد الاستقرار في لبنان لم يقدم الشلاح الأب أي معونة ابدأ في بيروت.." ولكن اعتمد على نفسك" .


ويمكن اعتبار عام 1966 بداية الانطلاقة عندما أدار راتب الشلاح، أعمال رجل الأعمال السعودي حسن الشربتلي ما يعني دخلاً سنوياً بنحو 36 ألف ليرة لبنانية. وهكذا حتى نالت هزة الأسواق المالية عام 1969 وانخفاض سعر 

الإسترليني من بعض مدخرات الشلاح الابن، وليجهز محاسب شركة الشربتلي إثر التلاعب بالدفاتر على ما تبقى، ليعود راتب الشلاح إلى الصفر إن لم نقل إلى العجز.

في ذلك العام – 1969 – وفي نهايته تحديداً، بدأ موسم التجارة مع السودان وسد العجز الغذائي هناك، فمما صدّره الشلاح 30 ألف طن قمح لتكون بداية تكوين رأس المال.

عاد راتب الشلاح إلى دمشق وبدأ من معمل تكسير بذور المشمش وآخر للحرامات واستمر الشلاح في العمل الصناعي والتجاري إلى جانب رئاسته اتحاد غرف التجارة حتى دخلت الصناعات الجديدة، مصرفية كانت أم تأمينية وبات مساهماً هنا وهناك وترأس مجلس إدارة مصرف بنك لبنان والمهجر.
عن مجلة تجارة وأعمال 
الجمعة 2009-08-21 02:17:18 
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عبد الرحمن العطار


يقول: " بدأت من دكان للف المحركات الكهربائية عام 1954، كنت طالباً في المدرسة المحسنية الداخلية في دمشق، كان قصد والدي ورائي زجي في العمل إلى جانب العلم، أن أحس بقيمة المال، وكانت أغلى ليرة في حياتي، تلك التي أتقاضاها لقاء عمل يوم كامل من عمل لف المحركات.


في تلك الآونة غادرت إلى تشيكوسلوفاكيا لدراسة الهندسة، لكني غيرت التخصص ودرست الاقتصاد ومن ثم عدت إلى سورية.


بعد عودته بشهادة الاقتصاد حاول الدخول إلى العمل الوظيفي في مصفاة حمص لتكرير النفط، لكن عدم إجادته للغة الإنكليزية حينذاك أبعده عن العمل الوظيفي ليدخل باب العمل التجاري مع أخويه ليؤسس شركة له فيها 10% من رأسمالها 10 آلاف ليرة عام 1960 لتتحول الشركة إلى مجموعة العطار إخوان عام 1965 ولتصل حصة عبد الرحمن إلى 37 ألف ليرة سورية 10 آلاف دولار."


ويتابع العطار " بدأنا كمجموعة في مجال الاتصالات، حيث قمنا بتركيب أجهزة الإذاعة والتلفزيون السوري عام 1963 ثم توسع العمل ليدخل في مجال النقل والتعهدات، بعد التأميم أنشأنا معملاً لإنتاج الأنابيب المعدنية ثم إلى صناعة الأدوية وصناعة مواد البناء وصناعة المفروشات المكتبية وصناعة الكرتون وأخيراً دخلنا الصناعات الغذائية من خلال مجمع في مدينة حسياء الصناعية بقيمة 12 مليون يورو».


ودخل العطار عام 1980 في استثمار الصحة من خلال مشفى الشامي عطار ومجال السياحة والفندقة والشركات الزراعية وساهم في بعض المصارف وشركات التأمين، إلا أن عبد الرحمن العطار لم يستثمر خارج سورية نزولاً عند وصية والده مصطفى العطار.
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صائب النحاس

يعود صائب النحاس في ذاكرة العمل والمال إلى جده رضا أول من أسس لصناعة النسيج عام 1930 كما يقول الحفيد صائب الذي دخل كجيل ثالث عام 1953، ولم يعش صائب طفولة ومراهقة " وأنا صغير حملت عبء العمل وأدرت معملي التريكو والنسيج إضافة للاستيراد والتصدير".


عام 1953 ذهب صائب النحاس وأبوه إلى ألمانيا ليسترجعا وكالات الشركات التي كان يعمل الأب لها قبل الحرب العالمية الثانية.


وفي عام 1965 أنشأ النحاس مكتب سياحة وسفر وبدأ مع شركات الطيران ليصل عام 1978 إلى بر القطاع المشترك وتأسيس شركة ترانستور ومن ثم إلى القطاع المشترك الزراعي عام 1986 وبعده القطاع المشترك الصناعي بعد صدور قانون الاستثمار.
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نشأت صناديقي

عمل نشأت صناديقي إلى جانب والده أكسبه خبرة وإن لم يحب التجارة، فالانطلاقة كانت من خلال 50 ألف ليرة أعطاها الأب لنشأت ليشارك عبد الله اصطفان في تجارة الراديو والاسطوانات والأدوات الكهربائية عام 1964.


إلا أن الولد المتطلع لإثبات الذات والكفاءة، اغترب ليتعلم أسرار المكنات ويتعلم تفاصيل ما يعمل به وفيه، لأن إفلاس عام 1966 لم يبعده عن المتابعة وإن لقنه درساً حول المجازفة ووضع البيض في سلة واحدة.


دخل باب السياحة والطيران عام 1966 إلا أن حرب 1967 صفعته من جديد، فدخل شركة الكرنك التابعة للمؤسسة الاقتصادية السورية وتدرج حتى وصل مرتبه إلى 350 ليرة شهرياً، وهو – المرتب – الذي لا يمكن أن يوصله يوماً لحلمه.


استقال من العمل الرسمي وعمل في شركة صائب نحاس فارتفع مرتبه إلى 500 ليرة وبدأ العمل يتوسع وبدأ نشأت صناديقي يتنقل من عمل إلى أكبر حتى نهاية ثمانينات القرن الماضي وقت قرر نشأت الاستقلالية وأنشأ مكتباً بمفرده عام 1990 بعد أن فشل في التشارك مع الآخرين،


اشترى عشرة خطوط هاتف وبدأ بنحو 1.2 مليون ليرة ليؤسس لخدمة من الباب إلى الباب، وليفتح المكتب باب وكالات شركات الطيران.
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محمد صباغ شرباتي

يفاخر محمد كامل صباغ شرباتي أنه بدأ من عامل في معمل أبيه، يمسح الآلات ويستقل باص العمال ويتقاضى أجره نهاية الأسبوع من مدير الصالة، لكنه يعترف في الآن نفسه بتمرده ومنذ الصغر على كلاسيكية العمل ورتابته،

قادته المجازفة إلى الاستقلال عن أبيه بادئاً مما ادخر من أجر ومما جمع من عيديات كما يقول، لينطلق مما يسمى في حلب " مصانعة " أي تصنع منتجاتك في معامل لا تملكها،

ومن خلال ستمائة ليرة سورية بدأ شرباتي بالمصانعة في نهاية ستينيات القرن الماضي، وهكذا لعشر سنوات إلى أن توفرت ملامح شروط بداية الحلم ليؤسس عام 1979 أول مصنع برأسمال 3 ملايين ليرة إلى جانب شركاء من الأهل والأصدقاء.

لكن الحلم كما يقول شرباتي كان أبعد من ذلك وساعده الانفتاح وقانون الاستثمار ليتوسع في العمل وينفصل عن الشركاء، الانفصال كان بهدف الاستقلالية لأن بعض الشركاء مازال حتى الآن.

يتابع شرباتي.. في الشركات " أربع شركات غزل ونسيج وشركات أخرى في سورية " وشركات أخرى في مصر وغيرها إضافة لرئاسة غرفة صناعة حلب ورئاسة الاتحاد العربي للصناعات النسيجية والمساهمة في المصارف وشركات التأمين وشركة قابضة.
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عصام أنبوبا

عمل وتعلم في الولايات المتحدة، لا يعيبه القول " عملت في المطعم الجامعي علّي أزيح عن كاهل أهلي تكاليف دراستي بعد أن رهنوا لي بيتهم وأرسلوني لأدرس".

بداية أنبوبا كانت من 12.5 ألف دولار وهي حصيلة توفير العمل أثناء دراسة هندسة البترول، لكن البداية الفعلية يعتبرها أنبوبا من خلال إيفاده إلى الإمارات من شركة " هالي بيرتون" .

عاد بعد ترحال علم وعمل ليكون من أول من رخصوا على قانون الاستثمار، إلا أن الصناعات الغذائية كانت في البداية، لأن عصام أنبوبا دخل فيما بعد في استثمارات التعليم والاتصالات والتجارة وغيرها.

رحلة الثروة 



غسان القلاع
استقدم غسان القلاع الشراة ومسح الطاولة ليس له من والده سوى " الخرجية " ، أحس بقيمة العمل والمال، لكن والده آثر متابعة الدراسة فأرسله لدراسة التجارة في حلب التي أثرت بغسان قلاع حتى الآن.


وفاة والد غسان قلاع زجته في خضم مسؤولية لم يتوقعها ربما، فسبعة إخوة ومعمل وبعض الشراكات كانت بداية الانطلاقة في نهاية ستينيات القرن الماضي إلى جانب بعض الأعمال التجارية (ألبسة ومواد زينة)، ودائماً الخوف من الفشل دفعه لرفع شعار نكون أو لا نكون.

أخذت غرفة تجارة دمشق غسان القلاع إذ يعد الأقدم فيها الآن، فمنذ عام 1973 حتى الآن وهو رهين المحبسين، محبس ما نهله من بشير رمضان وبدر الدين الشلاح وبدر جمال الدين ومحبس ما آلت إليه التجارة.


المليون الأول جاء من التجارة واستيراد الكماليات في ستينيات القرن الماضي والمليون الأخير يتلقاه من أولاده الذين آثر على الاستثمار فيهم..


الثروة 



فراس طلاس

يقول .." لست عصامياً، كما أني لم أجمع ثروتي لأني ابن مصطفى طلاس، لأن أول مبلغ بدأت به كان 120 ألف فرنك فرنسي، فعندما ذهبت للدراسة في فرنسا عام 1978 بمنحة من الحكومة الفرنسية، تزوج أختي في ذلك العام رجل الأعمال السوري السعودي أكرم العجي، وكان لدي راتب من زوج أختي .


وعندما وصلت إلى باريس أهداني سيارة (bmw) جديدة، ولكن بعد ثلاثة أشهر سرقت السيارة من أمام الجامعة، شكوت لزوج أختي فاشترى لي سيارة أخرى جديدة، ولكن التأمين دفع لي ثمن السيارة القديمة التي سرقت.


أخذت له الشك لأعيد له ثمن السيارة 120 ألف فرنك فرنسي، فقال لي هذا المبلغ لك، علماً أن أكبر مبلغ حصلت عليه حينذاك كان ألف فرنك فرنسي أعطاني إياه والدي يوم سافرت للدراسة .

في تلك الأثناء، وبعد امتلاكي 120 ألف فرنك صادفت عودتي إلى سورية، ولأن أصل عائلتي فلاحية من طرف والدي وإقطاعية من طرف والدتي "الجابري" فحكماً اتجهت لامتلاك أرض .


وفعلاً اشتريت قطعة أرض قرب دمشق الكسوة بمبلغ 90 ألف ليرة سورية وحفرت بئراً وزرعت بطاطا وسافرت إلى باريس، كان عمري 18 سنة، وتركت مشرفاً على الأرض والبطاطا، بعد ثلاثة أشهر عدت وإذ بمحصول الأرض جيد فسعيت لتكبير الأرض وعدت إلى باريس.
هنا كنت على مفترق بعد أن تولعت بالعمل، فإما أن أتابع في باريس الدراسة وأبتعد عن الأرض وبالتالي أهمل عملي، أو أعود لدمشق فأدرس فيها وأكون على رأس عملي.

وفعلاً عدت وتابعت دراسة الاقتصاد في جامعة دمشق وأشرفت على عملي الزراعي وبعد أن زرعت البطاطا اتجهت لإدخال البيوت البلاستيكية، وكنت أول من أدخلها إلى سورية عام 1981 من فرنسا، بعد ذلك وفي عام 1984 عندما تزوجت، قال لي صهري أكرم العجي اختر بيتاً ليكون هدية زواجك.


وفي تلك الأثناء سأل الرئيس الراحل حافظ الأسد رحمه الله والدي " أين سيسكن فراس عندما يتزوج؟" فقال له أبي " إن صهره أكرم العجي وعده ببيت" فقال له الرئيس الأسد هناك مبان على استراد المزة مخصصة لوزارة الدفاع، خذ مبنى ليسكن به أولادك عندما يتزوجون."

وقتها قلت لزوج أختي المرحوم أكرم العجي شكراً على هديتك لأن الرئيس الأسد أعطانا بيتاً، فقال لا، اختر بثمنه مشروعاً لمزرعتك، فاخترت مشروع نباتات الزينة كان الأكبر والأحدث على مستوى المنطقة، كان المشروع مؤتمتاً بالمطلق وأذكر أن الشركة خرجت من هنا لترعى مشروعاً مماثلاً في كاليفورنيا، لأن النموذج جديد يعتمد على الري بالضباب.

ومن هنا كان المليون الأول وبعدها تحولت إلى الصناعة بقرض من صهري ومن ثم شاركته، ودعني أقول إن الأصعب ليس المليون الأول، بل الأصعب هو النزول إلى تحت الصفر، وأذكر أني تعرضت لذلك أربع مرات... وعدت والحمد لله.
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مكسيكوسيتي - فرانس سميتس - كانت الأزمات هي تخصصه، ثم تفوق رجل الأعمال المكسيكي كارلوس سليم على نفسه. فلم يكن يتحرك إلا عندما يعجز الآخرون عن الحركة. عندما ترنحت المكسيك في ثمانينات القرن الماضي من أزمة إلى أخرى ، بدأ سليم عمليات شراء كبيرة، الواحدة تلو الأخرى. 


استثمر ،على سبيل المثال ، في شركات مثل شركة رينولدس ألومنيوم وفي سلسلة مطاعم سانبورنس المكسيكية العريقة وفي شركة جنرال تاير لإطارات السيارات ، كما اشترى شركة سيجروس المكسيكية للتأمين. 


ولم تؤثر الأزمة المالية الحالية في الملياردير سليم، مما جعله يصبح أغنى أثرياء العالم ، حسب تقديرات مجلة "فوربس" الأمريكية التي قدرت ثروته بنحو 5ر53 مليار دولار ليأخذ مكان الملياردير الأمريكي بيل جيتس، صاحب شركة مايكروسوفت العملاقة للبرمجيات والمستثمر الأمريكي وارين بوفيت. 


كانت الخطوة الحاسمة في صعود سليم لقمة الثراء هي خصخصة شركة تيل ميكس الوطنية للاتصالات التي كان اشتراهامن المكسيك مقابل 8ر1 مليار دولار. ويعتقد الخبراء أن السعر الحقيقي لهذه الشركة هو أربعة أمثال هذا المبلغ. 


تحولت هذه الشركة من محتكر حكومي إلى محتكر خاص ولم تتأثر كثيرا بفتح سوق الاتصالات الهاتفية في المكسيك عام .1997 ورغم كل الانتقادات الموجهة لهذه الصفقة،إلا أن أحدا لم يستطع أبدا اكتشاف أية ثغرات قانونية أو مخالفات يمكن أن تكون شابتها. 


وصف الصحفي المكسيكي خوسيه مارتينيز مواطنه كارلوس سليم لدى كتابة سيرته التي نشرها في كتاب عنه قبل نحو عشر سنوات بأنه "أسطورة، إنسان أسطوري يتحدث عنه الكثيرون ولكنهم لا يعرفون عنه الكثير، ولكنه حاضر بقوة في عالم المال وعالم السياسة". 


ورأى مارتينيز أن سليم "رمز للسلطة الحقيقية وشخصية جوهرية في المكسيك". 


وسواء اتصل المكسيكيون ببعضهم هاتفيا أو حجزوا في الفنادق أو تناولوا طعامهم في المطاعم أو اشتروا خبزهم ، فإنهم غالبا ما يسهمون زيادة ارباح سليم و ثرائه. 


أسس سليم شركة انبورسا الاستثمارية عندما كان لا يزال في الخامسة والعشرين ثم أنشأ شركة كارسو للعقارات وتزوج سمية دومط جميل، المكسيكية لبنانية الأصل. 


ومنذ ذلك الحين ، اشترى سليم عددا من الشركات أكثر مما يشتري الإنسان العادي قمصانه
ومن بين الشركات التي تنتمي لامبراطورية سليم /70 عاما/، شركة تلميكس وشركة تلسيل وبنوك وفنادق وشركات معمار ومحال تجارية. 


كما دعم سليم العام الماضي صحيفة نيويورك تايمز الشهيرة بقرض قيمته 250 مليون دولار لينقذها من الانهيار ، حيث هو أكبر مساهم بالصحيفة. 


أصبح سليم الرجل الأقوى في المكسيك وربما في دول أمريكا اللاتينية ككل من خلال مجموعة شركاته ومن خلال تبرعاته السخية لمعظم الأحزاب السياسية في المكسيك. 


يبلغ عدد موظفي شركات سليم أكثر بكثير من ربع مليون عامل. ويجيد سليم التعامل مع مختلف الجبهات السياسية في بلاده حيث مول ،على سبيل المثال، الحملة الانتخابية للرئيس المكسيكي فيسينت فوكس الذي تولى رئاسة المكسيك في الفترة من عام 2000 حتى عام .2006 ويقال إنه دعم أيضا هيلاري كلينتون للترشح عن الحزب الديمقراطي رئيسة للولايات المتحدة. 


هاجر والده جوليان سليم حداد من لبنان للمكسيك وكان بعد في الثامنة عشر من عمره ، لكي لا يخدم في صفوف الجيش العثماني الذي كانت لبنان تابعة له آنذاك. وحالف الحظ الاب أثناء الثورة المكسيكية التي استمرت في الفترة من عام 1910 حتى عام 1020 حيث تاجر في العقارات وأسس شركة تجارية هامة في مكسيكو سيتي. 


ورث عنه ابنه كارلوس المولود عام 1940 هذه المهارة التجارية، كما تعلم منه المبادئ الرئيسية للنجاح في عالم التجارة والاستثمار وهي:"التفاني والموهبة والجدية". 


يضاف إلى ذلك كله الحسابات المجردة من العواطف ، وهذا ما عانت منه أسرة لينس الألمانية التي كانت تستثمر في صناعة الورق في المكسيك وكانت تمتلك أكبر مصانع الأوراق في أمريكا اللاتينية. ولكن عندما تعثرت أعمال هذه الأسرة بداية الثمانينات من القرن العشرين، انقض عليها سليم واشتراها من الأسرة الألمانية وأنشأ المقر الرئيسي لامبراطوريته كارسو على أرض المصنع في مدينة بينا بوبر. 


تخصصت شركة كارسو في مشاريع خيرية لمكافحة الفقر في أمريكا اللاتينية ومول سليم العديد من المؤسسات وكذلك ساهم في إعادة بناء المركز التاريخي لمدينة مكسيكوسيتي، أقدم مدينة في أمريكا اللاتينية على الإطلاق. 


وقال سليم ذات مرة: "التحديات التي تواجهني في حياتي هي تحسين الظروف الصحية والتربية والتعليم وخلق فرص عمل". 


وسئل سليم في أحد مؤتمراته الصحفية النادرة قبل ثلاث سنوات عن شعوره كأحد أغنى أغنياء العالم في بلد به 50 مليون فقير" فكانت إجابته:"لن آخذ شيئا معي عندما أموت". "د ب أ 
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