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:الهوية الوطنيةزقم    اظم الدكتوز فاخس الجوه 

 ظؤالا ، يسجى الإجابة ػن جميغ الأظئلة باختياز إجابة واددة فقظ ( 34)ػدد الأظئلة 

 (4ض) ؟ ػلى الآخس الطسف اظتنصاف اظتساتيجية قومت
 )أ( اٌخظُ اٌّفبٚع ِغ اٌزؼبًِ سجك ػٍٝ اٌحظٛي )ج( اٌزفبٚع فزشح رمظ١ش

 )ة( اٌزفبٚع فزشح رط٠ًٛ )د( اٌزبثغ ِشوض فٟ اٌخظُ اٌّفبٚع ثمبء ػٍٝ اٌحشص

 (2ض) ؟ التفاوضية الجلعات في التوتس أظباب من ليط
 )أ( اٌّفبٚع )ج( اٌج١ئخ اٌذاخ١ٍخ

 )ة( اٌج١ئخ اٌخبسخ١خ )د( اٌزفبٚػ١خ اٌؼ١ٍّخ

 (4ض) ؟العؤال ىػل الإجابة ػدم المضاد العؤال تكتيك يؼني
 )أ( طح (ة) خطؤ

 (3ض)  ؟ أجل من التفاوضية الجلعات في التوتس من جو خلق المفاوض يتؼمد ان ممكن
 )أ( اٌخظُ اٌّفبٚع ٚطذالخ ثمٗ وست )ج( اٌخظُ ثزٛاصْ الإخلاي

 )ة( اٌخظُ اٌّفبٚع طذالٗ وست )د( اٌخظُ اٌّفبٚع ثمخ وست

 (5ض) وضات ػلى ؟يسكص المفاوض الماهس في بداية المفا
 )أ( اٌّشزشوخ اٌزىز١ىبد )ج( اٌّشزشوخ الاسزشار١د١خ

 )ة( الاسػ١خ اٌّشزشوخ )د( الاخزلافبد اٌىجشٜ 

 (6ض) بطلبات؟ المؼقولية بثياب المندثس المفاوض قدمي
 )أ( اٌّفِٙٛخ غ١ش )ج( ِسزح١ٍخ

 )ة( خذ٠ذح )د( لذ٠ّخ

 (7ض) ؟" المنظوز خطأ" يؼني
 ػٍٝ اٌزؼ٠ًٛ فٟ الإفشاؽ/ )د(

  اٌمظ١ش اٌّذٜ راد إٌزبئح

 اٌّسزمج١ٍخ ثآثبسٖ ا٘زّبَ دْٚ

 ٠حٛصٖ اٌزٞ اٌشٟ أ١ّ٘ٗ رمذ٠ش

 ٌخظّٗ ثبٌٕسجخ اٌّفبٚع
 اٌشٟء أ١ّ٘ٗ رمذ٠ش َػذ )ة( )ج(

 ثبٌٕسجخ اٌّفبٚع ٠حٛصٖ اٌزٞ

 ٌخظّٗ

 اٌّفبٚع ِؼشفخ ػذَ

 ث١ٕٗ الأسبس١خ الاخزلافبد

 خظّٗ ٚث١ٓ

 )أ(

 (8ض) ؟ منهج يتيخ فهو للتفاوض طويلا   وقتا   التفاوض أطساف أدد امتلك أذا
 )أ( اٌزحى١ُ )ج( اٌّشىلاد اٌّشزشن ٌحًاٌدٙذ 

 )ة( اٌٛسبؽخ )د( اٌّسبِٚخ

 (9ض) التفاوضية؟ الؼملية في المذكم بقوم
 )أ( اٌظشاع حً لشاس ارخبر )ج( اٌزفبٚع أؽشاف ث١ٓ اٌثب٠ٛٔخ اٌمؼب٠ب أخ١ً

 )ة( اٌزفبٚع أؽشاف ث١ٓ الأسبس١خ اٌمؼب٠ب ِٕبلشٗ رؤخ١ً )د( شمخ اٌخلاف ث١ٓ اؽشاف اٌزفبٚعرٛس١غ 

 (44ض) المفاوضات؟ في الؼمل بنظام تتؼلق التي التفاوض مبادئ من ليط
 اٌز١زُ الارفبل١خ ثٕٛد رفحض ثحزس رٕبصلاره لذَ )د(

 ا١ٌٙب اٌزٛطً
 اٌشخض ِٓ ا حزس وٓ )ة( )ج(

 اٌّذا٘ٓ

 ٠فزؼً ِٓ ثششان لا رمغ

 اٌغؼت
 )أ(

 (44ض) الى؟ بالاظتجواب التفاوض يهدف
 ثّمزشحبد الاسزٙضاء )د(

 اٌخظُ

 ا٢خش طشفاٌ خؼً )ة( )ج( اٌخظُ ِٛلف اوزشبف

 ِزٛرشا

 سٍٛن ػٓ اٌخظُ خطٝ اثؼبد

 ِؼ١ٓ
 )أ(
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 (42ض) ؟ الخصم أظئلة ػن الإجابة تفادي الى النصاع تفادي اظتساتيجيات في المفاوض يذسص
 )أ( طح (ة) خطؤ

 (44ض) الى؟ الخصم قوى انهاك تكتيك يهدف
 فٟ اٌخظُ ٠مظخ ِٓ زم١ًٍاٌ اٌزؼ١ًٍ )د(

 الاػزشاػبد اثبسح
 ٗظ٠م  ِٓ اٌشفغ )ة( )ج(

ح اثبس فٟ اٌخظُ

 الاػزشاػبد

 )أ( وج١شٖ رٕبصلاد رمذ٠ُ

 (43ض) ؟ المفاوض لدى بالنفط الثقة صفة تؼني
 ِٛػٛػ١ٗ حٍٛي ػٓ اٌجحث )د(

 ِمجٌٛخ
 فٟ اٌٛالؼ١خ ِٓ اٌزؤوذ

 اٌٙذاف رحذ٠ذ

 ِمبؽؼٗ ردٕت )ة( )ج(

 أفؼبٌٗ ػٕذ ا٢خش اٌطشف

 اٌٛد ِٓ ػلالبد ثٕبء

 أؽشاف ِغ ٚاٌزفبُ٘

 اٌزفبٚع

 )أ(

 (45ض) الأػمال؟ جدول اػداد يتيخ
 )أ( بِٕبلشٙ فٟ اٌّفبٚع شغت٠لا  اٌزٟ اٌمؼب٠ب حزف )ج( الاسزشار١د١خ إٌّبسجخ اخز١بس 

 )ة( اٌزىز١ه إٌّبستاخز١بس  )د( إٌّٙح إٌّبستاخز١بس 

 ومصالخ اهداف من الأدنى بالذد بالاػتساف النفط الصام المفاوض لدى النفعي والتوافق الؼاطفي الاتصان يؼني

 ؟ الأخس الطسف

 (46ض)

 )أ( خطؤ  (ة) طح

 (47ض) تكتيك؟ العلوك هرا يعمى الخصم موقف المفاوض الفسيق أػضاء أدد ينتذل ػندما
 )أ( اٌّسجك الاٌزضاَ )ج( اٌح١ٛاْ ر٠ً شذ

 )ة( اٌششوبء ث١ٓ ٌزؼبدا )د( اٌزظ١ذ

 (48ض) ؟ بالفسيق التفاوض مادة الى الجلوض دون التفاوض ػملية في ضغظ قوى يتشازكون الرين بالأفساد يقصد
 )أ( الاسبسٟ )ج( اٌّجبشش

 )ة( اٌّجبشش غ١ش  )د( الاحز١بؽٟ

 (49ض) ؟ تكتيك نقيض الإكساه تكتيك يؼتبس
 )أ( اٌزٍّك )ج( اٌزظ١ذ 

 )ة( الاحز١بؽٟ اٌسٍٛن )د( الاثزضاص

 (24ض) ب؟ تتؼلق التي المبادئ صنف تذت زظالتك ػسض بجاهصية وتمتغ للمفاوضات اظتؼد مبدأ يصنف
 )أ( اٌزفبٚػٟ اٌسٍٛن )ج( ٔفسٗ اٌّفبٚع

 )ة( اٌّفبٚػبد فٟ اٌؼًّ  ٔظبَ )د( اٌزفبٚػ١خ اٌزىز١ىبد

 (24ض) اظتساتيجية ادػاء الؼجص الى؟تهدف 
 )أ( اٌزشذد فٟ اٌمؼب٠ب الاسبس١خ ػذَ  )ج( رٕبصلادرمذ٠ُ 

 )ة( فٟ اٌمؼب٠ب الاسبس١خاٌزشذد  )د( رمذ٠ُ رٕبصلادػذَ 

 (22ض) مهام زئيط الفسيق؟من 
ػٓ ػمذ الاخزّبػبد ِغ اػؼبء اٌفش٠ك غ١ش الاِزٕبع  )ج( ػٍٝ اػؼبف اٌؼلالبد ث١ٓ اػؼبء فش٠مخاٌحشص 

 خلاي اٌّفبٚػبد  اٌّجبشش

 )أ(

ػ١ٍٗ اػؼبء اٌفش٠ك الا٘زّبَ ثبٌؼغٛؽبد اٌزٟ ٠ّبسسٙب ػذَ 

 غ١ش اٌّجبشش 

ثشؤْ الادٚاس ِغ اػؼبء اٌفش٠ك غ١ش اٌّجبشش الارفبق  )د(

 ُ ِّبسسزٙب اٌزٟ ٠شاد ٌٙ

 )ة(

 (24ض) قضايا المتناشع ػليها ذات ابؼاد متؼددة فتكون النية نذو تبني منهج ؟تكون الػندما 
 )أ( اٌّشزشن ٌحً اٌّشىٍخ اٌدٙذ  اٌزحى١ُ  )ة( )ج( اٌٛسبؽخ  اٌّسبِٚخ )د(

 (23ض) وليط ػلى الاشخاصػلى القضايا والموضوػات  في الذوازالتسكيص  لدى المفاوضالمنطق والموضوػية ني يؼ
 )أ( طح (ة) خطؤ

 (25ض) هو؟وض التي تتؼلق بالعلوك التفاوضي من مبادئ التفاليط 
 )أ( لا رزشاخغ )ج( وّب أذ وٓ 

 )ة( فظب وش٠ٙب لارىٓ  )د( ا٠دبث١ب ػٕذ ِٕبلشخ ِشىلاد الاخش٠ٓوٓ 

 (26ض) الوكيل كثيسا من فقدان ماء الوجه ػندما؟ لا يؼاني
 )أ( ّٕٙح إٌّبستاٌخزبس ٠ )ج( اٌزىز١ه إٌّبست٠خزبس 

 )ة( الاسزشار١د١خ إٌّبسجخ ٠خزبس  )د( ثؼغ اٌزٕبصلاد٠مذَ 
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 (27ض) الاظلام؟ في نشسيقوم ػلى ........ السظول ػلى اظلوب تفاوضي اػتمد 
 )أ( الالٕبع )ج( اٌّجبششاٌزٙذ٠ذ 

 )ة( اٌزخ٠ٛٓ )د( غ١ش اٌّجبششاٌزٙذ٠ذ 

 (28ض) الاظئلة المبهمة ؟تذمل 
 )أ( ِٓ رىز١هاوثش  )ج( ٚاحذا رىز١ىب

 )ة( ِٓ ِؼٕٝاوثش  )د( ٚاحذا ِؼٕٝ 

 (29ض) لذل المشكلات مقازنة بمنهج المعاومة الجهد المشتسك منهج يؼتبس 
 )أ( اطؼت  )ج( اسًٙ

 )ة( فؼًا )د( أدح

 (44ض) التعوية في المفاوضات ؟تؼني 
 )أ( ؽشف ِٓ اؽشاف اٌزفبٚع أٞفٛص ػذَ  )ج( اٌٛس١ؾ فٟ اٌؼ١ٍّخ اٌزفبٚػ١خ رذخً 

 )ة( اٌّحىُ فٟ اٌؼ١ٍّخ اٌزفبٚػ١خرذخً  )د( ٚأٙضاَ اٌطشف الاخشاحذ الاؽشاف فٛص 

 (44ض) من صفات المفاوض الجيد ؟ليط 
 )أ( اٌزشبإَ )ج( ٚاٌّٛػٛػ١خإٌّطك 

 )ة( ثبٌٕفساٌثمخ  )د( اٌؼبؽفٟ ٚاٌزٛافك إٌفسٟ الارضاْ 

 (42ض)  تذت صمف المبدئ التي تتؼلق؟ (أخطأواتجسح الاشخاص الآخسين اذا ما  مبدأ )لايصنف 
 )أ( ٔفسٗاٌّفبٚع  )ج( اٌزفبٚػ١خاٌزىز١ىبد 

 )ة( اٌزفبٚػٟاٌسٍٛن  )د( اٌؼًّ فٟ اٌّفبٚػبدٔظبَ 

 (44ض) كل ػملية تفاوضية بــ ؟تبدأ 
 )أ( الارفبق رٕف١ز  )ج( رفبٚػٟ ِٛلف 

 )ة( الارفبق رم٠ُٛ  )د( شٟء ِّب سجك لا 

 (43ض) نتائج التفاوض هو الذل الوظظ والمقصود به هو ؟ أدد 
 )أ( اؽشاف اٌزفبٚع ػٓ ثؼغ ا٘ذافُٙ اٌظغشٜرٕبصي  )ج( اٌٛسطٝ ا٘ذافُٙ ثؼغ ػٓ اٌزفبٚع اؽشاف رٕبصي

 )ة( اٌىجشٜ ا٘ذافُٙ ثؼغ ػٓ اٌزفبٚع اؽشافأحذ  رٕبصي )د( اٌىجشٜ  ا٘ذافُٙ ثؼغ ػٓ اٌزفبٚع اؽشاف رٕبصي

 (45ض) ؟ية في ضدوز المقسز في الؼملية التفاو ليتمث
 )أ( اٌزفبػلادرح١ًٍ  ج() اٌزىز١ىبد إٌّبسجخ١بس زاخ

ِشاحً إٌّبلشبد ٚاٌزٕبصلاد اٌّمذِخ ٚالارفبل١بد ٓ رذ٠ٚ

 اٌزٟ رُ اٌزٛطً ا١ٌٙب .

 )ة( إٌّبلشخرٌٟٛ  )د(

 (46ض) الصساع الغيس تكاملي بــ؟ ص يميت
 )أ( ٠ىسجٗ أحذ الأشخبص ٠خسشٖ اٌشخض ا٢خش ِب  أْ )ج( وست ٌٍد١ّغٚخٛد 

 )ة( ٍّك اٌزرىز١ه  )د( اٌّفبٚع اٌجٍٟ ثٕزشّٔؾ 

 (47ض) الأظئلة المستدة الى ؟تهدف 
 )أ( ِٓ الإخبثخاٌزخٍض  )ج( ػٍٝ اخبثخ لبؽؼخ  ياٌحظٛ

 )ة( ػٍٝ ِؼٍِٛبد رفظ١ٍ١خاٌحظٛي  )د( اٌطشف اٌخظُشغبي ا

 (48ض) اظتساتيجية انجاش مسة واددة قاػدة الاجابة ػن العؤال بجواب مقنغ ؟تقوم 
 )أ( طح (ة) خطؤ

 (49ض) ؟تكون القضية التفاوضية مفهومة من طسف .......... تنجخ الؼملية التفاوضية يجب ان لكي 
 )أ( اٌزفبٚع اؽشاف ١ّغ خ )ج( اٌٛس١ؾ

 )ة( اٌّحىُ  )د( اؽشاف اٌزفبٚع أحذ 

 (34ض) ؟فاوضي تمن شسوط اختياز زئيط الفسيق الليط 
 )أ( اٌم١بدح ػٍٝ اٌمذسح )ج( اٌخظُ اٌّفبٚع اٌفش٠ك طذالخ وست ػٍٝ اٌمذسح

 )ة( فٟ إٌّظّخ اٌّؼ١ٕخِٕظجخ  )د(  اٌّسئ١ٌٚخرحٍّٗ دسخخ 
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